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Escribir un diccionario es una
experiencia fascinante pero
agotadora. Es revisar una
disciplina literalmente "desde la A
hasta la 7"y, de paso, es también
por eso una buena forma de
sondear nuestra ignorancia.
Emprendi esta labor no porque se
me ocurriera sino por encargo de
mi amigo Pedro Carmona,
propietario de Editorial Panapo,
quien me dio el constante
estimulo para llegar a completar
la labor. El resultado ha sido
realmente positivo, al menos a
juzgar por la muy favorable
recepcion que en todos los
dmbitos ha tenido la obra, tanto
dentro como fuera de Venezuela.
Haber hecho este diccionario,
ademds, me permite afirmar que
estoy entre los muy pocos no
economistas que hayamos escrito
un diccionario de economia.



Este DICCIONARIO DE ECONOMIA Y FINANZAS no es una obra concebida para
especialistas: esta dirigido a todos aquellos que no son especialistas en la disciplina pero
que necesitan comprender mejor sus conceptos y teorias: a los futuros economistas y a
quienes ven la asignatura como parte de otros estudios universitarios, a los profesionales,
empresarios y dirigentes que necesitan tener una referencia precisa acerca de las ideas

econdmicas actuales.

Contiene:

#Mas de 600 definiciones -escritas con
precision, claridad y exactitud- de los
conceptos y términos econémicos
fundamentales.

#Lla traduccién al inglés de los términos que
se definen.

#Una lista de 100 grandes economistas, que
incluye sus referencias biograficas y sus
aportes bdsicos a la ciencia econémica.

#:Un glosario de mas de 1.000 términos
economicos de habla inglesa con su
correspondiente traduccién al castellano.

#:Una bibliografia bdsica para orientar al
lector que quiera profundizar en la
disciplina

El Diccionario no es una simple
recopilacién o traduccién de otros
trabajos: la mayoria de sus definiciones
son originales y propias, elaboradas
teniendo en cuenta la etapa post-
keynesiana que vive la disciplina y los
aportes provenientes de la Escuela de
Chicago, la Escuela Austriaca y el Public
Choice.

Por sugerencia de Manuel Ayau y otros
miembros del CEES de Guatemala, he
incorporado al diccionario un glosario de
términos histéricos, sociales y politicos
directamente relacionados con la
economia. Existe la posibilidad, a mediano
plazo, de extender el diccionario para
convertirlo en un trabajo mdas amplio sobre
ciencias sociales, aunque manteniendo
sus caracteristicas de concisiéon y
brevedad.

Mientras tanto, el lector puede consultar
su texto completo, gracias al permiso
otorgado por Ed. Panapo, asi como el
glosario -ya incorporado en el texto-
sugerido por el CEES:

Dedicatoria, Prefacio y Lista de Conceptos Fundamentales

Grandes Economistas

Glosario Inglés-Espaiiol




Bibliografia

Texto Completo: ABCDEFGHI JK LMNOPQRSTUV W-Z

A Jack Wiseman, el economista y el amigo,

in memoriam.

PREFACIO

La finalidad principal de este diccionario es poner a disposicion del lector una obra
sencilla y practica que le facilite el estudio de la economia y las finanzas. Estd dirigido,
por lo tanto, a todos aquellos que no son especialistas de la disciplina pero que
necesitan comprender mejor sus conceptos y teorias: a los futuros economistas y a
quienes ven la asignatura como parte de otfros estudios universitarios, a los profesionales
que requieren conocer sus ideas fundamentales, a los administradores, empresarios y
dirigentes de diversas organizaciones que necesitan dominar los aspectos bdsicos del
pensamiento econdmico, ya sea en su vertiente tedrica o en su sentido instrumental.

Los diccionarios de economia y finanzas que estdn a disposicion del publico de habla
hispana, si bien de excelente calidad, presentan dos inconvenientes que el lector
familiarizado con ellos habrd podido apreciar: por una parte definen una gran cantidad
de términos concretos que sélo tienen interés y vigencia en el contexto de ciertos paises,
utilizando ejemplos muy distantes de la experiencia latinoamericana; por ofro lado, y
debido a diversos motivos, estan frecuentemente poco actualizados, incorporando en
muy escasa medida los aportes tedricos desarrollados en los Ultimos anos. Ciertas
peculiaridades de las fraducciones, bastante comprensibles sin duda, dificultan ain mds
la tarea intelectual que se impone a los lectores. Por tales razones no nos hemos limitado
aresumir o revisar las obras existentes sino que, aceptando un trabajo suplementario,
hemos disenado y escrito un diccionario con caracteristicas propias, adaptado a las
necesidades de nuestros profesores y estudiantes. Lo hemos escrito en el lenguaje mds
claro y sencillo posible, tfratando de alcanzar la precision que es indispensable en este
tipo de trabajos y evitando las disgresiones que sdlo pueden interesar a los especialistas
de dreas temdaticas particulares.



Una de las razones de la existencia de los diccionarios especializados es que ellos
ofrecen un modo relativamente rdpido de aproximarse a una disciplina. Cuando una
persona se inicia en el estudio de una cienciaq, suele suceder que no comprende los
conceptos centrales de la misma y que tampoco es capaz de asimilar los términos que
se uftilizan para definirlos. Ello es perfectamente 16gico, pues la ciencia no trabaja con
ideas aisladas sino con conceptos que se ligan estrechamente entre si. A través de un
diccionario, sin embargo, es posible encontrar con mas facilidad estas relaciones, pues
las definiciones precisas y concretas ayudan a conocer las acepciones de cada palabra
y a enfender el modo en que se establecen conexiones entre ellas.

Hemos buscado que la estructura de este Diccionario de Economia y Finanzas se
adapte particularmente a las ideas que acabamos de expresar. No se ha elaborado un
diccionario enciclopédico, que hubiese resultado muy voluminoso, dificil de manejar y
Util sélo para expertos o estudiantes avanzados; tfampoco se ha hecho un simple glosario
o listado de palabras, poco apropiado para el entendimiento cabal de los conceptos
que se listan; se ha buscado en cambio un punto de equilibrio, una forma de exposicion
caracterizada por la explicacion completa de los conceptos fundamentales, el
desarrollo de muchas otras definiciones de relativa menor importancia y la exclusion de
conceptos que sdlo pueden interesar a quienes se especializan en problemas
particulares o en la historia de la ciencia econdmica. La redaccion, como se apreciard,
se centra en la claridad expositiva y la sencillez, descartando el uso de todo innecesario
adorno.

PLAN DE LA OBRA E INSTRUCCIONES PARA SU MANEJO

Este diccionario estd concebido de modo que pueda brindar diferentes servicios a sus
lectores: permite la exploracion sistemdatica de las grandes dreas en que se divide la
ciencia econdmica, hace posible conocer los diversos significados que se les da a las
palabras de uso mds frecuente en economia y finanzas, proporciona ayuda a quienes
leen material econdmico en inglés y a quienes realizan labores de traduccion y ofrece,
aunque muy brevemente, una idea de la historia del pensamiento econdmico. Para
simplificar su manejo lo hemos dividido en tres secciones diferentes: el cuerpo principal -o
seccion alfabética-, la lista de grandes economistas y el glosario espanol-inglés de
términos econdmicos.

En el cuerpo principal del diccionario aparecen alfabéticamente los términos que se
definen. Cada entrada consta de cuatro partes distintas, con las que el lector pronto se
familiarizard: el concepto que se define, que aparece en negritas; la definicidon o
explicacion del mismo, de diferente amplitud segun los casos; la traduccion de la
palabra al inglés, también en negritas, pero encerrada entre corchetes vy, finalmente, en
letras versalitas -mayusculas de tipo menor- y encerradas entre paréntesis, las referencias
al concepto, o sea los términos a los que es conveniente acudir para ampliar o
complementar el significado del concepto que se ha definido. Para mayor claridad,
obsérvese el siguiente ejemplo:



indice. NUmero que sirve para indicar el comportamiento de una o mds variables
relacionadas: se habla asi del indice de precios al consumidor, cuando se calcula lo que
vale una canasta de bienes y servicios en un momento dado con respecto a un ano
base en que se asume que su valor era 100; de indices bursdtiles, que calculan el valor
promedio de un conjunto de acciones determinado, y de ofros indices econdmicos y
financieros. Los indices o ratios financieros son iguales a los coeficientes que se calculan
como relacion entre diversos componentes de un estado financiero (activos, pasivos,
capital, etc.) con la diferencia de que casi siempre se presentan como una relacion
porcentual. [index number]. (V. COEFICIENTE).

Como se apreciard, estd el concepto de indice, su breve explicacion, las palabras
inglesas que expresan ese mismo concepto y una referencia al concepto de
COEFICIENTE que tiene estrecha relacion con el de indice. También aparecen en este
texto algunas palabras en cursivas -de precios al consumidor, bursdtiles, etc.- que
representan subconceptos, o conceptos subordinados al principal, y para los que no se
han escrito definiciones independientes. Se ha utilizado esta forma de presentacion para
evitar recargar al diccionario con un niUmero excesivo de enfradas pues ello, segin la
experiencia, dificulta las labores de busqueda del lector. De tal modo que si se desea
conocer el concepto de costo medio es conveniente que se busque, antes que nada, la
palabra mds genérica costo, donde aparecerd la definicidon de costos medios, costos
variables, suplementarios, de oportunidad, etc. No obstante, aparecen como entradas
independientes ofros conceptos que, por sus propias diferencias, requieren de un
tratamiento particular: tal es el caso, por ejemplo, de las ideas de costo de vida y de
costos de proteccion.

Los equivalentes en inglés estdn especialmente pensados para ayudar a aquellas
personas que tfraducen materiales a este idioma, en particular para quienes tratan de
elaborar proyectos de investigacion, articulos, etc. No ha sido posible enconftrar, en
todos los casos, un concepto que se adapte totalmente a la expresidon en castellano por
lo que se ha optado, aungue sélo en muy pocos casos, por omitir tal traduccidn,
evitando asi confusiones al lector.

Se apreciard también que las explicaciones correspondientes a cada concepto
varian grandemente en extension. Ello obedece a que el diccionario estd estructurado
alrededor de algunos conceptos fundamentales, que se explican con mayor
detenimiento, y a fravés de los cuales es posible adquirir una vision mds completa de la
ciencia econdmica en su conjunto. Las referencias puestas en versalitas al final de cada
definicién ayudan a encontrar rdpidamente algunos de tales conceptos aunque, para
mayor claridad, hemos hecho una lista independiente de los mismos que presentamos al
final de este prefacio.

Luego del cuerpo principal se ofrece una lista de grandes economistas, que fiene por
objeto proporcionar una referencia bdsica acerca de los pensadores que han dado
forma a la ciencia econdmica tal cual hoy la conocemos, a los creadores o iniciadores




de escuelas y a algunos economistas contempordneos de especial significacion. En ella
se encontrardn alrededor de cien economistas notables, ordenados alfabéticamente
segun sus apellidos, presentando informacion sobre su nacionalidad, época en que
vivieron, drea de especializacion y principales aportes realizados. Se frata, como se
comprenderd, de proporcionar una informacioén sintética, de cardcter indicativo, que
tiene por objeto servir de referencia rdpida al lector. Mayores precisiones sobre sus
aportes y sobre las escuelas econdmicas se encuentran en el cuerpo principal del
diccionario, aunque recomendamos a las personas interesadas que -para mayor
informacién- acudan a textos especializados en el tema.

El glosario inglés-espaiol tiene por objeto dar el equivalente en nuestro idioma de
unas mil palabras y expresiones inglesas de uso corriente en textos y revistas de
economia. Se ha buscado cuidadosamente, en cada caso, la fraduccién mds exacta
posible, evitando el uso de neologismos poco elegantes y prefiiendo, cuando no cabia
otro remedio, presentar una pequena expresion o frase en nuestro idioma que tiene un
sentido similar al de las palabras inglesas.

Finalmente el lector encontrard, en la bibliografia, el conjunto de textos que se han
utilizado para la elaboracidén de esta obra. No se trata de un listado exhaustivo y
completo, sino de una simple referencia que expresa nuestra deuda de reconocimiento
con quienes han fransitado antes por este camino. Creemos que, de todas maneras,
resultard de utilidad para el estudiante que intente profundizar sus conocimientos.

Lista de Conceptos Fundamentales

La siguiente lista reune los conceptos bdsicos alrededor de los cuales se estructura este
diccionario. Recomendamos comenzar por su lectura en el caso de que se desee
obtener un conocimiento mds sistemdtico de la disciplina.

accion curva de indiferencia ganancia precio
balanza de pagos demanda gasto publico presupuesto
banco demanda de dinero impuesto produccion
beneficio desarrollo incertidumbre renta

bienes desempleo individualismo riesgo



bienes de consumo deuda pUblica intercambio salario
capital dinero interés tiempo
ciclo econémico distribucion ley econémica trabajo
Ciencia Econémica division del trabajo  mercado tierra
comercio economia de monopolio vtilidad marginal
mercado
competencia oferta valor
elasticidad
costo planificacion ventajas
eleccién comparativas
crédito politica econémica
escasez

cuentas nacionales

factores de
produccion

GRANDES ECONOMISTAS

En la siguiente lista, que redne cerca de cien nombres, el lector enconfrard una breve
referencia ala vida y la obra de quienes han dado forma a la ciencia econdmica tal
como hoy la conocemos. El criterio seguido para hacer la seleccion ha sido el de
incorporar a los autores que aportaron ideas fundamentales al pensamiento econdmico,
a los creadores de escuelas o corrientes particulares y, dentro de los modernos, a
quienes han realizado un aporte definido o han ganado el Premio Nobel de Economia.
Mayores referencias a las contribuciones tedricas se encuentran en el cuerpo principal
de este Diccionario -en especial en las entradas que se mencionan en esta listay en las
correspondientes a las diferentes escuelas- asi como en la bibliografia que se incorpora
al final.

ALLAIS, Maurice, economista francés, ganador del Premio Nobel de Economia en 1988
por sus contribuciones al problema del equilibrio econdmico.



ARROW, Kenneth J. (1921- ). Economista norteamericano, ganador junto con John R.
Hicks del Premio Nobel de 1972 por sus frabajos sobre la fundamentacion matemdatica
del equilibrio que se obtiene bajo condiciones de competencia. También demostrd la
imposibilidad de encontrar una funcion social de bienestar agregada que esté
relacionada con las elecciones individuales que realizan los individuos, por lo que no
puede existir algo semejante a una "eleccion o preferencia colectiva".

BAGEHOT, Walter (1826-1877). Economista y banquero inglés, director de The Economist.
En sus obras analizdé temas bancarios y financieros, haciendo también aportes al estudio
del problema de los ciclos econdmicos. Su libro Lombart Street contiene en germen la
moderna teoria de la banca central.

BARAN, Paul (1910-1964). Economista marxista norteamericano que realizé diversos
andlisis sobre las economias de los paises en desarrollo y el capital monopdlico. Escribid,
junto con Paul Sweezy, El Capital Monopdlico.

BASTIAT, Frédéric (1801-1850). Escritor francés, incisivo y satirico, que defendié
ardientemente el liorecambio y criticd las regulaciones que diversos grupos de presion
ejercen sobre el ordenamiento juridico de la economia. Puede considerarse un precursor
de la moderna critica a la intervencion estatal.

BENTHAM, Jeremy (1784-1832). Fil6sofo y economista inglés creador, junto con John
Stuart Mill, de la corriente llamada utilitarismo. Propugnd la economia de libre mercado y
la reforma social, sosteniendo que el fin de la ley era procurar "la mayor felicidad para el
mayor numero posible" de personas. Sus ideas tuvieron influencia indirecta en la
Economia del Bienestar.

BEVERIDGE, William H. (1879-1963). Economista y funcionario publico inglés, responsable
por la creacién de un amplio sistema de seguros sociales y de bienestar social. Su obra El
Seguro Social y sus Servicios Conexos se considera un cldsico en la materia, aunque él
mismo formuld, hacia el final de su vida, algunos reparos al amplio sistema que se habia
creado.

BOHM-BAWERK, Eugen von (1851-1914). Economista y politico austriaco, varias veces
ministro de finanzas del Imperio Austro-HUngaro. Aplicé el concepto de utilidad marginal
al andlisis del interés e hizo decisivas contribuciones a la teoria del capital, permitiendo
explicar por qué éste rinde beneficios. Formo parte de la llamada Escuela Austriaca de
economia.

BUCHANAN, James M. (19219- ). Economista norteamericano, principal creador de la
teoria del Public Choice (eleccion publica) por la cual recibidé el Premio Nobel en 1986.
En sus frabajos se estudian las decisiones tomadas en la esfera politica con los métodos
propios de la economia, a la que define como ciencia que estudia el proceso de
intercambio entre individuos que adoptan decisiones.



CAIRNES, John Elliot (1823-1875). Economista irlandés, llamado a veces el Ultimo de los
cldsicos, que formuld criticas cientificas contra la esclavitud y escribid importantes obras
sobre la teoria del dinero. Su andlisis de los grupos no competitivos es un antecedente al
moderno tratamiento de la competencia imperfecta bajo condiciones cuasi
monopdlicas.

CANTILLON, Richard (2-1734). Economista britdnico, nacido en Irlanda, quien demostrd
que el dinero es una medida de la riqueza. Puede ser considerado como un antecesor
de los fisidcratas, pues sus trabajos influenciaron sin duda a Quesnay.

CLARK, John Bates (1847-1938). Economista norteamericano que desarrollé
independientemente la teoria de la productividad marginal apoydndose en el
concepto ricardiano de renta.

COURNOIT, Antoine A. (1801-1877). Matemdtico, fildsofo y economista francés, uno de los
pioneros de la aplicaciéon de la matemdtica a la ciencia econdmica y de la importancia
de lo que hoy se llama econometria. Inicid el andlisis sistematico de la oferta y la
demanda, haciendo bdsicas contribuciones a su tratamiento matematico. Cred
también el concepto de elasticidad, ampliamente utilizado posteriormente.

DEBREU, Gerard (1921- ). Economista norteamericano, nacido en Francia, ganador del
Premio Nobel de 1983 por sus trabajos sobre el equilibrio general. Establecid las
condiciones precisas bajo las cuales la "mano invisible" de Adam Smith permite una
eficiente asignacion de recursos y es posible obtener un equilibrio estable.

EDGEWORTH, Francis Ysidro (1845-1926). Economista anglo-irlandés, quien fue profesor de
economia politica en Oxford desde 1891 hasta 1920. Fue un pionero del empleo de la
matemdtica y la estadistica en la economia, aplicdndolas a los conceptos de curva de
indiferencia y curva de contrato. Esta Ultima idea, expresada graficamente en el
diagrama que se conoce como "Caja de Edgeworth", es una importante herramienta
para conocer las relaciones econdmicas que se establecen en condiciones
monopdlicas.

FISHER, Irving (1867-1947). ECconomista norteamericano, uno de los pioneros de la
econometria y del uso de las matemdticas en los problemas econdmicos. Hizo
contribuciones relevantes a las teorias del valor, del capital y del interés, siguiendo las
bases del frabajo de Bohm-Bawerk. Se ocupd de la elaboraciéon de indices y desarrolld
los fundamentos de la moderna teoria cuantitativa del dinero, estableciendo la
conocida formula MV = PQ, que iguala el producto de la masa de dinero por la
velocidad de circulacion, con el producto de la cantidad de fransacciones por el nivel
de precios.

FRIEDMANN, Milton (1912- ). Profesor de la Universidad de Chicago y uno de los mayores
representantes de la llamada Escuela de Chicago, ganador del Premio Nobel en 1976.



Desarrollé la teoria cuantitativa del dinero y formuld una profunda critica a los principios
de politica econdmica keynesiana. Sus puntos de vista favorables al mercado libre y la
no intervencién estatal lo sittan como uno de los abanderados de la "revolucion
conservadora”, o neoliberalismo, de los anos ochenta.

FRISCH, Ragnar (1895- ). Economista noruego, ganador del primer Premio Nobel de
economia en 1969. Desarrollé instrumentos para la verificacion estadistica y cuantitativa
de diversas hipotesis, especializindose en el estudio del llamado ciclo econdmico.

GALBRAITH, John Kenneth (1908- ). Economista y critico social nacido en Canadd,
ciudadano norteamericano, que tuvo altos cargos en la administracion de ese pais. Sus
libros tratan sobre problemas socio-econdmicos de las naciones industriales modernas.
Ha sido partidario en general de las politicas keynesianas y de la intervencion estatal en
la economia.

GOSSEN, Herman Heinrich (1810-1858). Abogado y economista alemdn que hizo una
importante contribuciéon alo que luego seria la teoria de la utilidad marginal. Su aporte
solo se difundid a través de la posterior mencidn en las obras de Jevons.

HAAVELMO, Trigve, economista noruego, ganador del Premio Nobel de 1989.

HABERLER, Gottfried (1900- ). Economista nacido en Austria, y luego ciudadano
norteamericano, quien estudio la teoria del comercio internacional estableciendo que
las ventajas comparativas no surgen de los costos efectivos sino del costo de
oportunidad de quienes participan en dicho comercio.

HARROD, Sir Roy F. (1900-1978). Economista inglés, especializado en temas de comercio
internacional, quien vinculd la teoria de la competencia imperfecta a dicho campo de
estudios. Incorpord los principios keynesianos del acelerador y del multiplicador a los
problemas del crecimiento econdmico.

HAYEK, Friedrich von (1899- ). Nacido y educado en Viena, Hayek se tfrasladd luego a
Inglaterra y los Estados Unidos, ganando el Premio Nobel en 1974. Formado en la Escuela
Austriaca realizd estudios sobre las fluctuaciones econdmicas y la teoria de la moneda,
aungue su principal contribucién reside en la critica al sistema de planificacidon central,
su defensa de los valores de la libertad econdmica vy su estudio del marco juridico
indispensable para la creacion y desarrollo de una economia de libre mercado. Su obra
mas conocida es Camino de Servidumbre.

HECKSHER, Eli F. (1879-1952). Economista sueco, autor de importantes frabajos sobre
mercantilismo e historia econdmica, quien vinculd los aspectos politicos e institucionales
al desenvolvimiento de las economias nacionales y el comercio exterior. Sus estudios,
posteriormente desarrolladas por B. Ohlin, se centraron en comprender las causas que
producen diferentes costos comparativos en cada economia nacional.



HICKS, Sir John R. (1904- ). Economista inglés quien gand, junto con Arrow, el Premio
Nobel de 1972 por sus aportes al problema del equilibrio general competitivo. Hizo una
labor de sintesis que le permitid integrar algunos conceptos keynesianos con otros de la
economia neocldsica y de la econometria en un modelo formalizado del ciclo
economico. Introdujo las llamadas curvas IS-LM que vinculan la inversion y el ahorro (IS)
con la demanda y oferta de dinero (LM).

HOBSON, John A. (1858-1940). Periodista y economista inglés quien formuld una teoria del
subconsumo, segun la cual el exceso de ahorro de una minoria opulenta produce un
desequilibrio entre los gastos de capital y de consumo. Sus ideas fueron retomadas
posteriormente, en alguna medida, por Keynes.

HUME, David (1711-1776). Fildsofo empirista escocés, quien abordd ademds importantes
temas historicos y econdmicos. Critico seriamente a la teoria mercantilista, destacando
que la rigueza real de los paises no estd en la cantidad de dinero disponible, y analizd
también el problema de los saldos del comercio internacional. Se aproximd a lo que
luego seria la teoria cuantitativa del dinero, estudiando los intfereses como un producto
de la oferta y demanda de préstamos. Su oposicion al mercantilismo influyd de un modo
decisivo en el pensamiento de Adam Smith.

JEVONS, William Stanley (1835-1882). Economista inglés de gran originalidad, que
anticipd varios aportes de la Escuela Austriaca con sus andlisis sobre la utilidad marginal,
el valor, el capital y el interés; también introdujo el concepto de desutilidad del frabajo.
Su Teoria de la Economia Politica, junto con las de Menger y Walras, abrié una nueva
época en la historia del pensamiento econdmico: la del pensamiento neocldsico.

KAHN, Richard F. (1905- ). Economista britGnico quien trabajo en la llamada Economia
del Bienestar, buscando establecer matemdaticamente el concepto de dptimo social.

KALDOR, Nicholas (1908- ). Nacido en Hungria, Kaldor se establecié en Gran Bretana,
donde hizo aportes tedricos a la Economia del Bienestar y actio como consejero de
politica econdmica. Fue un activo defensor de las tesis keynesianas y propugnd la
ampliacion del impuesto a las ganancias del capital.

KALECKY, Michael (1899-1970). Economista polaco quien desarrolld, a comienzos de la
década de los freinta, una teoria similar a la de Keynes; introdujo asimismo el concepto
de "grado de monopolio", medido por la relacion del margen de beneficio con respecto
al precio, el cual es un indicador de la ausencia de competicidn en un mercado. En los
Ultimos anos de su vida se dedicé al estudio de la economia socialista.

KANTOROVICH, Leonid (1912-1986). Matemdatico y economista ruso, creador de la
programacion lineal, quien se ocupd ademds de sus posibilidades de aplicacion ala
planificacion econdmica. Ganador del Premio Nobel de 1975.



KEYNES, John Maynard (1883-1946). economista y funcionario publico inglés quien causd
una revolucién en el pensamiento econdmico con su Teoria General de la Ocupacion el
Interés y el Dinero (1936) en la que se aparta de los principios neocldsicos. En esta obra
se intfenta explicar por qué una economia competitiva no produce como resultado el
pleno empleo, a fravés de la consideracion de variables monetarias y no sélo reales. Su
defensa de los déficits fiscales como medio de regular el ciclo econdmico y promover el
crecimiento ha sido ampliamente usada como arma de politica econdmica hasta
comienzos de la década de los ochenta. Entre los conceptos que desarrolld se
encuentran los de propension marginal al consumo, eficiencia marginal del capital y
preferencia por la liquidez.

KLEIN, Lawrence R. (1920- ). Economista norteamericano, ganador del Premio Nobel de
1980 por sus contribuciones al desarrollo de modelos econométricos predictivos.

KNIGHT, Frank (1895-1973). Economista norteamericano que hizo importantes
contribuciones éticas y metodoldgicas. Su teoria del beneficio parte del concepto de
incertidumbre (uncertainty) y lo considera como una retribucion al empresario por el
riesgo que corre al hacer sus inversiones en tales condiciones.

KOOPMANS, Tjalling (1910-1985). Economista nacido en Holanda, luego ciudadano
norteamericano, ganador del Premio Nobel de 1975. Desarrollé de un modo
independiente la programacién lineal y la ligd a un modelo macroecondmico de
insumo-producto. Hizo ademds aportes a la teoria del crecimiento econdmico y ala
econometria.

KUZNETS, Simon, economista norteamericano, ganador del Premio Nobel de economia
en 1971, quien se dedico al estudio empirico de los problemas del crecimiento
econdmico.

LANGE, Oskar (1904-1965). Economista polaco, de orientacion socialista, quien abogd
por politicas keynesianas y sostuvo que el cdliculo econdmico racional era posible en
una economia totalmente planificada. Sistematizé la economia marxista en su Economia
Politica.

LEONTIEFF, Vasily W. (1906- ). Economista nacido en la URSS que se radicd en Harvard,
USA, desde 1946. La llamada "matriz de Leontieff" es un recurso matemdatico para el
andlisis de insumo-producto entre las diversas ramas de la economia, que reconoce sus
antecedentes en el famoso Tableau de Quesnay. Gand el Premio Nobel en 1973.

LEWIS, Sir W. Arthur (1915-1991). Economista britanico, nacido en las Indias Occidentales,
que gand el Premio Nobel en 1979. En sus trabajos elabord un modelo de desarrollo para
los paises menos industrializados que asume la existencia de una economia dual, con un
sector moderno en expansion que absorbe el exceso de mano de obra del sector
agricola.



LIST Friedrich (1789-1846). Economista y empresario alemdan defensor del nacionalismo
econdmico, quien propugnd la eliminacion de Ias barreras arancelarias de los pequenos
estados alemanes de la época y la ereccion de una proteccidén comun frente al exterior.

MALTHUS, Thomas Robert (1766-1834). Clérigo y profesor de historia inglés, que tuvo la
primera cdtedra de Economia Politica en el Reino Unido. En su obra Ensayo sobre la
Poblacidon sostuvo que, mientras los medios de subsistencia crecen de modo aritmético,
la poblacion se multiplica en cambio de modo geomeétrico. Afirmo, en consecuencia,
que solo un estricto control moral capaz de limitar la poblacion podria evitar las
hambrunas en el futuro. Malthus preveia por ello que los salarios siempre estarian en el
nivel de subsistencia y que habria que trabaijar tierras de rendimientos decrecientes. A
pesar de que las tesis de Malthus se demostraron erradas -pues no tomd en cuenta los
adelantos tecnoldgicos- su pensamiento influyd grandemente en las ideas de sus
contempordneos y tuvo indirecta repercusion en la economia moderna.

MARKOWITZ, Harry M., economista, profesor de la City University of New York, ganador
del Premio Nobel de 1990 por sus trabajos sobre finanzas y carteras de inversiones.

MARSHALL, Alfred (1842-1924). Economista inglés, uno de los exponentes mds conocidos
de la llamada Escuela Neocldsica, que sin embargo nunca abandond por completo
ideas cldsicas tales como la del "costo real”. Intfrodujo en el andlisis los importantes
conceptos de elasticidad de demanda, excedente del consumidor, cuasi-renta y firma
representativa. Su andlisis de la firma y del equilibrio parcial resulta menos estatico que el
de otros de sus contempordneos, pues hace particular énfasis en el desenvolvimiento a
largo plazo de firmas que actuan en un entorno no perfectamente competitivo. Sus
trabajos influenciaron grandemente el pensamiento de toda una generacion de
economistas.

MARX, Karl (1818-1883). Filosofo socialista alemdn, de radicales puntos de vista, que se
ocupos de temas econdmicos, sociales e historicos. En su obra El Capital trata de describir
el funcionamiento de la economia capitalista sobre la base de la existencia de la
"plusvalia”, el excedente que obtiene el patrono de la explotacion del trabajador. Fue
partidario de la teoria objetiva del valor, y su pensamiento ejercidé una poderosa
influencia en las ciencias sociales durante todo un siglo, convirtiéndose en punto de
referencia para los economistas socialistas que propugnaban la economia planificada.

MEADE, James Edward (1907- ). Funcionario publico y economista inglés que gand el
Premio Nobel en 1977. Se dedicd a los temas de la estabilizaciéon econdmica y del
comercio internacional.

MENGER, Karl (1840-1921). Economista austriaco, considerado como el fundador de Ia
Escuela Austriaca de economia. Formuld la teoria subjetiva del valor, creando el
concepto de valor o utilidad marginal independientemente de Walras y de Jevons. El
valor de las cosas, explicd Menger, surge de la utilidad que los sujetos le atribuyen a



éstas y no de la suma de los costos en que se incurre cuando se las produce, como
sostenia la teoria objetiva del valor desarrollada en Inglaterra.

MILL, James (1773-1836). Historiador y fildsofo britdnico, padre de John Stuart Mill, quien
luchd por la eliminaciéon de los subsidios agricolas y elabord un manual de economia.

MILL, John Stuart (1806-1873). Economista vy filésofo inglés, quien incursioné también en los
campos de la ética y la filosofia de la ciencia. Fundod, junto con J. Bentham, la corriente
de pensamiento llamada utilitarismo. A él se le debe la mds sistemdatica y completa
elaboracion de lo que se denomina Economia Cldsica, que plasmo en su libro Principios
de Economia Politica. Fue un exponente del pensamiento filosofico liberal y del laissez
faire, reconociendo el valor de la competencia. Abogd por la mejora de las condiciones
de la clase trabajadora a través de la educacion. Hizo aportes a los cldsicos en el
estudio de la oferta y la demanda, influenciando el pensamiento de Marshall y
anticipando el concepto de elasticidad.

MILLER, Merton H., economista, profesor de la Universidad de Chicago, ganador del
Premio Nobel de 1990 por sus trabajos sobre finanzas corporativas.

MISES, Ludwig von (1881-1973). Miembro prominente de la Escuela Austriaca, ensend en
Viena y luego se trasladd a los Estados Unidos, donde adquirio la nacionalidad
norteamericana. Hizo una aguda critica al socialismo desde el punto de vista de la
filosofia liberal en su libro Socialismo (1936). Concibid los fendmenos econdmicos como
parte de la praxeologia, o estudio de la acciéon humana.

MITCHELL, Wesley Clair (1874-1948). Economista y funcionario pUblico norteamericano,
que desarrolld ciertos puntos de vista de T. Veblen sobre economia institucional. Se
destacd en la aplicacion de técnicas estadisticas a los fendmenos econdmicos.

MODIGLIANI, Franco (1918- ). Economista italiano, naturalizado norteamericano, quien
gand el Premio Nobel en 1985 por sus aportes a la teoria del capital, al andlisis de la cual
aportd el concepto de ciclo de vida, y sus trabajos sobre la funcidn de consumo.

MYRDAL, Gunnar (1898-1987). Economista y cientifico social sueco, ganador del Premio
Nobel en 1974. Myrdal, criticando lo que llamé el conservatismo de sus colegas, ligd el
andlisis de los fendmenos econdmicos a los problemas sociales e institucionales. Dedico
parte de sus esfuerzos a estudiar el problema del crecimiento en los paises en desarrollo,
poniendo en duda el valor de la ayuda extranjera.

OHLIN, Bertil (1899-1979). Economista y politico sueco, ganador del Premio Nobel en 1977
por los trabajos que realizara con E. Heckscher sobre comercio internacional en la
década de los treinta.



PARETO, Vilfredo (1848-1923). Educado como ingeniero y matemdatico, Pareto se dedico,
en una primera etapa, a la aplicaciéon de la matemdticas a la economia. Sucedid a
Ledn Walras en la cdtedra de economia de la Universidad de Lausanne en 1892.
Utilizando las curvas de indiferencia infroducidas por Edgeworth logrd establecer las
condiciones matemdticas para que se produjera el Equilibrio General; cred el concepto
de "6ptimo", lamado luego éptimo paretiano, para referirse a una situaciéon donde se
obtiene una mdaxima utilidad dado un conjunto previo de bienes o servicios. Sus trabajos
sirvieron como punto de partida para la llamada Economia del Bienestar. Criticod
agudamente al socialismo.

PETTY, Sir William (1623-1687). Estadistico y médico inglés, precursor de la economia
politica, quien analizé el rol del Estado en la economia y abogd, siguiendo principios
filosoficos empiristas, por la cuantificacidon de los hechos politicos y sociales. Petty
destacd que la estructura del empleo se inclinaba hacia los servicios a medida que se
producia el desenvolvimiento de la economia.

PIGOU, Arthur Cecil (1877-1959). Economista inglés, quien sucedid a Alfred Marshall en su
cdatedra en Cambridge y polemizé con Keynes. Hizo andlisis que llevarian posteriormente
al concepto de externalidad mediante su distincidn entre costos privados y costos
sociales. Justifico la idea de fransferir iqueza de los ricos a los pobres.

PREBISCH, Raul (1901-1986). Economista y funcionario argentino director de la CEPAL
(Comision Econdmica para la América Latina, de la ONU), quien afirmé la tesis del
progresivo deterioro de los términos de intercambio internacional en confra de los paises
en desarrollo. Abogd, consecuentemente, por el proteccionismo y la sustitucion de
importaciones.

QUESNAY, Frangoise (1694-1774). Médico y economista francés, principal figura de los
llamados fisidcratas. Se opuso a los puntos de vista mercantilistas y fue favorable, por lo
tanto, a la competencia entre industrias y al libre comercio, influyendo sobre Adam
Smith. En su famoso Tableau économique (1758) diseno un esquema de las
transacciones entre los diversos sectores de la sociedad, sosteniendo que sdélo la
agricultura producia un real excedente econdmico, por lo que debia considerarse como
el auténtico motor del crecimiento. El Tableau es considerado un antecedente de la
matriz de insumo-producto de Leontieff; sus consideraciones sobre las clases sociales
anticipan las de Smith y Marx.

RICARDO, David (1772-1823). Economista inglés quien elabord una teoria de las ventajas
comparativas en el comercio internacional que todavia sigue vigente en lo esencial, y
formuld una teoria de la renta de amplia repercusion en el pensamiento posterior. En su
mayor obra, Principios de Economia Politica y Tributacion acepta los puntos de vista de
Malthus sobre la poblacidén, explica el problema de la renta y aboga por el libre
comercio internacional de granos. Partidario de la teoria objetiva del valor se empeno



en demostrar que el frabajo era la fuente fundamental del valor, tesis con la cual influyd
sobre Carlos Marx.

ROBBINS, Lionel (1898-1984). Economista, profesor de la London School of Economics que
impulsé un renacimiento del pensamiento liberal. Su contribucion metodologica fue
notable, exponiéndose bdsicamente en su Ensayo sobre la Naturaleza y Significacion de
la Ciencia Econdmica donde plantea el papel central del concepto de escasez.

ROBINSON, Joan (1903-1983). Economista inglesa quien estudio el problema del valor
bajo condiciones de competencia imperfecta. Fuertemente influenciada por Marx y
Keynes criticé la economia de libre mercado.

ROPKE, Wilhelm (1899-1966). Economista y asesor gubernamental alemdn, con amplia
formacion en historia y sociologia, que frabajo en el problema de las reparaciones de
guerra, en economia agricola y en temas de contabilidad social. Sus definidos puntos de
vista a favor del mercado y de los principios liberales influyeron grandemente en la
politica alemana de la postguerra; se o puede considerar, por ello, como el inspirador
tedrico del "milagro alemdn” y de la llamada economia social de mercado.

ROSTOW, Walt Whitman (1916- ). Historiador norfeamericano quien presentd, en Las
Etapas del Crecimiento Economico, un conocido modelo donde se describe la
transicion de la sociedad tradicional a la moderna que atraviesa cinco etapas: 1) La
sociedad fradicional; 2) Las precondiciones para el despegue; 3) El despegue; 4) La
marcha hacia la madurez; 5) La etapa de alto consumo en masa.

SAMUELSON, Paul Anthony (1915- ). Economista norteamericano, ganador del Premio
Nobel en 1970 por sus aportes a la formulacion matematica de los problemas
econdmicos, especialmente en el tema del equilibrio. Ha escrito Economia, el mds
difundido libro de texto de las Ultimas décadas.

SAY, Jean Baptiste (1767-1832). Hombre de negocios y economista francés quien
rechazé la teoria del valor basada en el frabajo que sostenian los economistas cldsicos
ingleses. Say fue uno de los primeros pensadores que intentd fundar el valor en el
concepto subjetivo de utilidad. Formuld la conocida "Ley de Say" segun la cual, gracias
a la tendencia al equilibrio que caracteriza la economia, la oferta crea su propia
demanda.

SCHMOLLER, Gustav (1838-1917). Economista alemdn, uno de los principales
representantes de la Escuela Histérica Alemana, que hizo contribuciones a la historia
econdmica y polemizd con Menger sobre problemas de metodologia.

SCHULTZ, Theodore W. (1902- ). Economista norteamericano, profesor de la Universidad
de Chicago, ganador del Premio Nobel en 1979 por sus trabajos sobre economia
agricola.



SCHUMPETER, Joseph A. (1883-1950). Economista nacido en Moravia (hoy
Checoeslovaquia y entonces parte del Imperio Austro-Hingaro), educado en Viena,
quien se trasladd a los Estados Unidos en 1932. Siguié a Walras, dedicdndose a estudiar el
problema del ciclo econdmico y la teoria de los intereses. Su obra destacd asimismo el
papel decisivo que juega la iniciativa empresarial en el proceso econdmico, advirtiendo
sobre la tendencia a la burocratizacién de las grandes empresas modernas.

SENIOR, Nassau William (1790-1864). Economista y funcionario publico inglés, quien critico
el mecanicismo de las teorias de Malthus sobre la poblacién, destacando el efecto del
aumento de los ingresos sobre el descenso de la natalidad. Senior fue uno de los
primeros tedricos que traté de hacer de la economia una ciencia puramente deductiva.
Estudid especialmente el problema del interés y de la formacion de capital en conexidn
con el ahorro y el sacrificio de posponer el consumo inmediato.

SHACKLE, G. L. S. Economista britdnico, profesor en Cambridge, quien destacd en su
obra el concepto de incertidumbre como elemento fundamental para la comprensidon
de la economia.

SHARPE, William F. Profesor de la Universidad de Stanford, ganador del Premio Nobel de
1990 por sus trabajos sobre la formacion de precios de activos financieros, quien elabord
lo que se conoce como modelo de precios de activos de capital.

SIMON, Herbert A. (1916- ). ECconomista norteamericano, ganador del Premio Nobel de
1978 por sus estudios sobre el proceso de foma de decisiones en el seno de la firma.
Profundizé en la teoria de las organizaciones y en el proceso administrativo de la
empresa moderna.

SISMONDI, Jean Charles L. (1773-1842). Economista e historiador suizo quien propuso la
intervencién del Estado contra el liberalismo econdmico. Sostuvo que las crisis son parte
inevitable del ciclo econdmico y se ocupd especialmente de los aspectos dindmicos del
proceso productivo.

SLUTSKY, Eugen (1890-1948). Economista ruso que se dedico al estudio de la demanda e
hizo aportes a la construccion de series de tiempo mediante el uso de los promedios
moviles.

SMITH, Adam (1723-1790). Filésofo y economista escocés, ensend Filosofia Moral en la
Universidad de Glasgow. Su libro Una Investigacion acerca de la Naturaleza y Causas de
la Riqueza de las Naciones es el primer sistema general y comprensivo de Economia
Politica y es considerado como el punto de partida de la ciencia econdmica. Es célebre
por su afirmacién de que los hombres, siguiendo su propio interés, crean sin embargo el
bienestar de la colectividad, y que los equilibrios del mercado se producen como si los
guiara una "mano invisible". Fue partidario del libore comercio y critico las teorias y las
proposiciones politicas de los mercantilistas y fisidcratas. En su obra hay antecedentes



tanto de la teoria subjetiva como de la teoria objetiva del valor, aunque la fradicion de
la Economia Politica inglesa desarrollé primordialmente esta Ultima. Su andlisis del
mercado como un proceso que produce una resultante diferente a los deseos de cada
uno de los participantes que en éste interviene, marcd un profundo cambio en el
pensamiento social y econdmico, abriendo las puertas a la comprension de las
sociedades modernas.

SOLOW, Robert M. Economista norteamericano, ganador del Premio Nobel en 1987,
quien frabajé con Samuelson en la formulacidn matemdtica de diversos problemas
econdmicos y estudid especialmente lo que ocurre con las inversiones cuando
descienden las tasas de retorno del capital.

SOMBART, Werner (1863-1941). Socidlogo e historiador alemdn, miembro de la llamada
Escuela Histérica Alemana quien analizé el surgimiento de la economia capitalista
moderna.

SRAFFA, Piero (1898-1983). Economista italiano que se desempend en Inglaterra y estudio
el problema de la ganancia bajo condiciones de competencia imperfecta. Sraffa
sostuvo puntos de vista opuestos a los neocldsicos y es considerado como un neo-
ricardiano, especialmente por sus intentos de sentar sobre nuevas bases la teoria
objetiva del valor.

STIGLER, George Joseph (1911- ). Economista norteamericano, de la Universidad de
Chicago, que gand el Premio Nobel en 1982. Estudid problemas de organizacion
industrial con apoyo de instrumental estadistico, pero es mds conocido por sus andlisis
sobre las causas y efectos de la intervencion estatal en la economia y en los procesos
sociales. Defendid, a ese respecto, el funcionamiento del mercado libre y las libertades
individuales de los ciudadanos.

STONE, Richard (1913- ). Economista britGnico que gand el Premio Nobel en 1984 por sus
trabajos pioneros sobre el sistema de cuentas nacionales, a las que fratd tanto desde el
punto de vista tedrico como prdctico.

TAUSSIG, Frank W. (1859-1940). Economista norteamericano que combind con éxito el
andlisis tedrico y la informacidon empirica, especialmente en cuanto al comercio y las
finanzas internacionales.

THUNEN Johann Heinrich von (1783-1850). Economista agricola alemdn quien fue
predecesor de las modernas teorias sobre localizacidon de los procesos productivos.
Desarrollé una teoria de la renta muy similar a la de Ricardo y aplicd la teoria de la
productividad marginal tanto al capital como a los salarios; por sus desarrollos en este
sentido puede ser considerado como el fundador del andlisis marginal.



TINBERGEN, Jan (1903- ). Economista holandés, ganador del Premio Nobel en 1969 por sus
trabajos precursores sobre econometria. Estudié el problema de los "precios sombra’, la
economia de los paises en desarrollo y -especialmente- las variables que hay que
considerar para definir una politica econdmica.

TOBIN, James (1918- ). Economista norteamericano, ganador del Premio Nobel de 1981
por sus frabajos sobre el mercado financiero. Tobin siguid y desarrolld las ideas de
Keynes, en particular en cuanto a la rigidez de los salarios y la aplicacion del concepto
de preferencia por la liquidez.

TURGOT, Anne Robert Jacques, Bardn de I'Aulne (1727-1781). Politico y economista
francés, seguidor de las teorias fisibcratas de Quesnay, quien formuld la ley de los
rendimientos decrecientes en la agricultura y anticipd varias de las ideas caracteristicas
de la economia politica posterior.

VEBLEN, Thorstein B. (1857-1929). Socidlogo y economista norteamericano que se ocupd
del tema de las instituciones econdmicas. Criticd acerbamente el individualismo vy el
hedonismo implicitos en las teorias neocldsicas. Acund el concepto de consumo
conspicuo u ostentoso, considerdndoselo como un precursor de los criticos a la actual
sociedad de consumo.

WALRAS, Ledn (1834-1910). Economista francés, primer profesor en la cdtedra de
economia politica de la Universidad de Lausanne y creador de esta escuela econdmica.
Analizd las condiciones del equilibrio general en la economia, desarrollando,
independientemente de Jevons y Menger, la teoria de la utilidad marginal. Plante que
el proceso de formacién de precios y ajuste de los mercados se realiza a fravés de
sucesivos fatonnements (tanteos); su modelo del equilibrio general, desarrollado y
refinado posteriormente, todavia sigue siendo aceptado como un paradigma.

WEBER, Max (1864-1920). Socidlogo alemdn, partidario del indivi-dualismo metodoldgico,
quien con su concepto de accidon social dio nuevas bases a la sociologia. Estudid los
problemas sociales en su estrecha relacidén con los sistemas econdmicos y destacd la
importancia de los valores éticos del protestantismo en el nacimiento del moderno
capitalismo.

WEST, Sir Edward (1782-1828). Economista inglés, precursor de la teoria de la renta
ricardiana.

WHATELEY, Richard (1787-1863). Economista, eclesidstico y l6gico inglés quien acund el
término "cataldctica" para referirse a la economia como un sistema que surge del
proceso de infercambios generalizados.

WICKSELL, Knut (1851-1926). Economista sueco cuya formacion original fue en filosofia y
matemadticas. Wicksell vinculd tedricamente los aportes de la Escuela de Lausanne y la



Escuela Austriaca, formulando una teoria del capital similar a la de B&hm-Bawerk y
haciendo aportes al problema de la ganancia, el interés y la teoria monetaria.

WIESER, Friedrich von (1851-1926). Economista y socidlogo austriaco, miembro destacado
de esta escuela. Anticipd la teoria de los costos de oportunidad y se ocupd de la forma

en que los diferentes factores de produccidn son retribuidos en el proceso econdmico,
haciendo aportes a la teoria de la asignacion de recursos.

Glosario Inglés-Espanol

El presente glosario presenta al lector mds de mil términos y expresiones inglesas que se
usan corrientemente en publicaciones econdmicas y financieras. Se han buscado
cuidadosamente los vocablos o las frases que las traducen -con la mayor precision
posible- al idioma castellano, de modo de facilitar la tarea de quienes necesitan
comprender la amplia y actualizada bibliografia que se publica en inglés. Esperamos
que este esfuerzo resulte de uftilidad para todos aquellos que consulten nuestro
Diccionario de Economia y Finanzas. Para una informacion mdas completa, sugerimos
acudir a los textos que se citan en la bibliografia.

absenteeism: absentismo.

abstinence: abstinencia.

acceleration: aceleracion.

accelerator: acelerador.

acceptance: aceptacion.

account: cuenta.

actuary: actuario.

administered prices: precios administrados.

advanced countries: paises desarrollados o avanzados.

advertising: publicidad.



agglomeration economies: economias de escala por proximidad fisica.
aggregate demand: demanda agregada.
aggregate supply: oferta agregada.

aggregation problem: problema que surge al pasar de la microeconomia a la
macroeconomia.

agricultural reform: reforma agraria.

agricultural sector: sector primario 0 agropecuario.
aid: ayuda econdmica.

alienation: alienacion.

allocation of resources: asignacién de recursos.
allowances: descuentos o deducciones.
amortization: amortizacion.

anarchy: anarquia.

annuity: anualidad.

appreciation: apreciacién o valorizacion.

appropriation: distribucion del presupuesto entre diversas partidas. Asignacion de
partidas presupuestarias.

arbitrage: arbitraje (2).

arbitration: arbitraje (1).

assets: activos.

atomistic competition: competencia atomistica o perfecta.
auction: remate, subasta.

auctioneer: subastador.

Austrian school: Escuela Austriaca.



autarky: autarquia.

authorized capital: capital autorizado.

average: promedio.

average cost: costo promedio.

average revenue: ingreso promedio.

avoidable costs: costos evitables o eludibles.

bad: mal econdmico (por oposicion a bien econdmico).
balance of payments: balanza de pagos.

balance of frade: balanza comercial.

balance sheet: balance; hoja de balance.

balanced budget: presupuesto equilibrado.

bank: banco.

bank bill: fitulo o pagaré emitido por un banco.

banknote: fitulo o pagaré a la vista emitido por un banco.
Bank of England: Nombre dado al banco cenftral de Inglaterra.
banking: banca.

bankruptcy: bancarrota.

bargain: negociacion de precios, regateo; convenio, trato.
barriers to entry: barreras a la entrada de un mercado.
barter: trueque.

base period: periodo base.

bear: 0so; especulador que juega a la baja. (V. la seccién alfabética).

bearer bonds: bonos al portador.



benefit: beneficio.

benefit-cost analysis: andilisis de costo-beneficio.
bilateralism: bilateralismo.

bill: billete; titulos a corto plazo; pagarés.

bill broker: negociador en titulos bancarios de corto plazo.
birth rate: tasa de natalidad.

black market: mercado negro.

blue-collar workers: trabajadores manuales.

bond: bono.

book value: valor en libros.

boom: expansidn, auge. (V. la seccion alfabétical).
boycott: boicot. (V. la seccion alfabétical).

brand loyalty: lealtad (del consumidor) a la marca que usa.
broker: intermediario, negociador, corredor.

brokerage: porcentaje cargado por la intermediacion, comision.
budget: presupuesto.

budget deficit: déficit presupuestario.

budget surplus: excedente o superdvit presupuestario.
budgetary control: control presupuestario.

building society: sociedad financiera dedicada a préstamos hipotecarios y para la
construccion.

bull: toro, especulador que juega al alza. (V. la seccidon alfabétical).

bureaucracy: burocracia.



business cycle: ciclo econdmico.

business finance: finanzas de la empresa.
buyer: comprador.

buyer's market: mercado de compradores.
by-product: subproducto.

capacity utilization: capacidad utilizada.
capacity utilization rate: porcentaje de capacidad utilizada.
capital: capital.

capital account: cuenta de capital.

capital accumulation: acumulacion de capital.
capital expenditure: gastos de capital.

capital gain: ganancias de capital.

capital goods: bienes de capital.

capital intensive: capital intensivo.

capital market: mercado de capitales.
capitalism: capitalismo.

capitalization: capitalizacion.

cartel: cartel.

cash: caja; dinero en efectivo.

cash flow: flujo de caja. (V. la seccidon alfabética).
census: censo.

central bank: banco cenfral.

central planning: planificacion o planeaciéon central.



certificate of deposit: certificado de depdsito.
certificate of origin: certificado de origen.

cheap money: dinero barato.

check: cheque, en USA.

checking account: cuenta corriente (USA).

cheque: cheque, en Gran Bretana.

Chicago school: Escuela de Chicago.

choice: escogencia, eleccion.

circulating capital: capital circulante.

Classical economics: teorias econdmicas de la Escuela Cldsica.
Classical school: Escuela Clésica.

clearing: clearing, compensacion. (V. la seccion alfabétical).
closed economy: economia cerrada, no de mercado.
coefficient: coeficiente.

coinage: acunacion.

collective bargaining: contratacion colectiva.
collective goods: bienes colectivos.

collectivism: colectivismo.

collusion: colusion, confabulacion.

command economy: economia planificada.
commercial banks: banca comercial.

commercial policy: politica comercial.

commodity: mercancia.



commodity money: mercancia que es utilizada como dinero.
common external tariff: arancel externo comun.

common market: mercado comun.

communism: comunismo.

company: compania comercial.

company reserves: reservas (de una empresa).
comparability: comparabilidad.

comparative advantage: ventajas comparativas.
comparative costs: costos comparativos.

competition: competencia.

competitive market: mercado competitivo, de libre concurrencia.
complementary goods: bienes complementarios.
compound interest: interés compuesto.

concenftration: concentracion, integracion.

conciliation: conciliacion (en una disputa entre empresas).
conglomerate: conglomerado.

consolidated fund: fondo consolidado.

constant prices: precios constantes.

constraint: restriccion.

consumer: consumidor.

consumer credit: crédito que se otorga a los consumidores.
consumer durable: bien de consumo durable.

consumer goods: bienes de consumo.



consumer sovereignty: soberania del consumidor.
consumer's surplus: excedente del consumidor.
consumption: consumo.

contingency reserve: reserva ante contingencias.
contract curve: curva de confrato.

convertibility: convertibilidad.

convertible bond: bono convertible.

convexity: convexidad.

corporate planning: planificacion corporativa.
corporate risk: riesgo corporativo.

corporate state: Estado corporativo.

corporation: corporacion (gran empresal).

cost: costo, coste.

cost of living: costo de vida.

cost-benefit analysis: andlisis de costo-beneficio.
cost-push inflation: inflacidn de costos.

costs of protection: costos originados por la proteccion.
countercyclical: anticiclico.

coupon: cupdN.

crawling peg: crawling peg. (V. la seccion alfabétical).
credit: crédito.

credit card: tarjeta de crédito.

credit ceiling: limite de crédito.



credit multiplier: multiplicador del crédito.

credit restrictions: restricciones al crédito.

creditor nation: nacién acreedora.

cross elasticity of demand: elasticidad cruzada de demanda.
currency. moneda.

currency appreciation: revalorizacion de la moneda.
currency control: control sobre la emision de moneda.
currency depreciation: depreciacion de la moneda.

current account: cuenta corriente (Gran Bretana).

current assets: activos liquidos.

custom: aduana.

customer markets: mercado de consumidores habituales o clientes.
customs union: unién aduanera.

cyclical unemployment: desempleo ciclico.

data: datos, informacion empirica.

dated securities: bonos o titulos con fecha de vencimiento.
dear money: dinero caro.

debentures: bonos emitidos por las companias que garantizan una tasa de interés fija.
debt: deuda.

debt finance: financiamiento de deudas.

debt management: gestiéon de deudas.

debtor nation: nacién deudora.

decision rule: regla de decision.



decision theory: teoria de la toma de decisiones.
decreasing return: rendimientos decrecientes.
deficit: déficit.

deficit financing: financiamiento del déficit.
deflation: deflacion.

deflator: deflactor.

degrees of freedom: grados de libertad.
demand: demanda.

demand curve: curva de demanda.

demand for money: demanda de dinero.
demand function: funciéon de la demanda.
demand-deficient unemployment: desempleo debido a deficiencias en la demanda.
demand-pull inflation: inflacién provocada por la demanda.
demography: demografia.

dependence: dependencia.

deposit: depdsito.

depreciation: depreciacion.

depression: depresion.

derivative: derivada (en matemdticas).

derived demand: demanda derivada.
deseasonalization: desestacionalizacion.
devaluation: devaluacion.

developed countries: paises desarrollados.



developing countries: paises en desarrollo.
development area: drea de desarrollo.
differentiation of products: diferenciacién de productos.
diffusion: difusion.

diminishing marginal utility: utilidad marginal decreciente.
direct costs: costos directos.

direct taxes: impuestos directos.

dirty float: flotacidn sucia, intervenida.

discount market: mercado de descuento.
discount rate: tasa de descuento.

discounting: descuento.

discrimination: discriminacion.

discriminatory pricing: precios discriminatorios.
diseconomies: deseconomias.

diseconomies of scale: deseconomias de escala.
disequilibrium: desequilibrio.

disinvestment: desinversion.

disposable income: ingreso disponible.

dissaving: desahorro.

distributed profits: beneficios distribuidos.
distribution: distribucion.

distribution function: funcion de distribucion.

disutility: desutilidad, utilidad negativa.



diversification: diversificacion.

dividend: dividendo.

dividend yield: rendimiento de un dividendo.
division of labour: division del frabajo.

dollar area: drea del ddlar.

double taxation: doble fributacion.

double-coincidence of wants: coincidencia reciproca de necesidades (en el frueque,
por ejemplo).

double-entry bookkeeping: contabilidad por partida doble.
duality: dualidad.

dumping: dumping. (V. la seccion alfabética).

duopoly: duopolio.

duopsony: duopsonio.

durable goods: bienes de consumo duraderos.

dynamic comparative advantage: ventajas comparativas dindmicas (ventajas
competitivas).

dynamic economics: economia dindmica.
dynamic model: modelo dindmico.

earned income: ingreso ganado.

earnings: ingresos (por salarios, honorarios, etc.).
econometric model: modelo econométrico.
econometrics: econometria.

economic base: base econdmica.

economic development: desarrollo econdmico.



economic efficiency: eficiencia econdmica.

economic good: bien (econémico).

economic growth: crecimiento econémico.

economic imperialism: imperialismo econdmico.
economic liberalism: liberalismo econdmico.

economic man: "hombre econdémico".

economic planning: planificacion econdmica (de un pais, region, etc.).
economic rent: renta econémica.

economic sanctions: sanciones econdmicas.

economic surplus: excedente econdmico.

economics: economia (ciencia de la).

economies of growth: economias que se producen con el crecimiento.
economies of scale: economias de escala.

Edgeworth box: caja de Edgeworth.

effective demand: demanda efectiva.

effective rate of protection: tasa efectiva de proteccion.
efficiency: eficiencia.

effort aversion: aversion al esfuerzo, al frabajo.

elasticity: elasticidad.

elasticity of demand: elasticidad de la demanda.
elasticity of substitution: elasticidad de sustitucion.
emoluments: emolumentos.

employment: empleo, ocupacion.



enterprise: empresa.

enfrepreneur: empresario.

entry barriers: barreras a la entrada (de un mercado).
environmental conditions: condiciones ambientales, de contexto.
equal pay: igual pago (por igual tfrabajo).

equilibrium: equilibrio.

equilibrium price: precio de equilibrio.

equity: equidad.

establishment: establecimiento.

estimator: estimador.

excess capacity: exceso de capacidad.

excess demand: exceso de demanda.

excess supply: exceso de oferta.

exclusion: exclusion.

exchange: cambio, intercambio.

exchange control: control de cambios.

exchange rate: tasa de cambio.

expansionary phase: fase expansiva (del ciclo econdmico).
expectation: expectativa.

expected net returns: retornos (ingresos) netos esperados de una inversion.
expenditures tax: impuesto a los gastos.

exploitation: explotacion.

export incentives: incentivos a la exportacion.



export multiplier: multiplicador de las exportaciones.
export promotion: promocidn de exportaciones.
exports: exportaciones.

external balance: equilibrio en la balanza de pagos.
external deficit: déficit externo.

external finance: financiamiento externo.
externalities: externalidades.

face value: valor facial.

factor incomes: ingresos de los factores.

factor market: mercado de factores.

factor utilization: utilizacion de factores.

factors of production: factores de produccion.
family-unit agriculture: agricultura unifamiliar.
Federal Reserve: Reserva Federal, banco central de los Estados Unidos.
fiduciary: fiduciario.

final goods: bienes de consumo final.

final product: conjunto de los productos terminados, equivalente al Producto Interno
Bruto.

finance: finanzaos.

financial capital: capital financiero.

financial infermediary: intermediario financiero.
financial risk: riesgo financiero.

financial year: ano fiscal.



fine tfuning: ajuste fino de las variables macroecondmicas. (V. la seccion alfabética).
firm: firma, empresa.

firm, theory of the: teoria de la firma o de la empresa.

fiscal expenditures: gasto fiscal.

fiscal policy: politica fiscal.

fiscal year: ano fiscal.

fixed capital: capital fijo.

fixed cost: costo fijo.

fixed investment: inversion fija.

flexible exchange rate: tasa de cambios flexible.

floating debt: deuda flotante, deuda a corto plazo.

floating exchange rate: tasa de cambio que flota de acuerdo a la oferta y la demanda.
flotation: flotacion.

FOB: siglas de "free on board", puesto a bordo. (V. la seccion alfabétical).
forced saving: ahorros forzosos.

forces of the market: fuerzas del mercado (oferta y demanda).

foreign aid: ayuda extranjera.

foreign exchange market: mercado de divisas.

foreign trade: comercio exterior.

foreign trade multiplier: multiplicador del comercio exterior.

free enterprise economy: economia de libre empresa, de mercado.

free exchange rate: tasa de cambios libre.

free good: bien libre.



free market: liore mercado (economia de).

free market economy: economia de libre mercado.

free on board: libre a bordo, puesto a bordo.

free port: puerto libre.

free rider: quien utiliza un bien publico sin pagar por él.

free trade: comercio libre.

free frade area: drea de libre comercio.

freedom of entry: libertad de enfrada (a un mercado).
frictional unemployment: desempleo friccional.

fringe benefits: beneficios adicionales al sueldo o salario bdsico.
full cost: costo fotal.

full employment: pleno empleo.

function: funcion (en matemdaticas).

future: futuro.

futures market: mercado de futuros.

gains: ganancias.

gains from trade: ganancias provenientes del comercio.
galloping inflation: inflacion galopante, hiperinflacion.

game theory: teoria de los juegos.

GATT: siglas de General Agreement on Tariffs and Trade. (V. la seccion alfabétical).

General Agreement on Tariffs and Trade: Acuerdo General sobre Tarifas y Comercio,
GATT.

general equilibrium: equilibrio general.



general unions: sindicatos por industria; federaciones sindicales.
generalized system of preferences: sistema generalizado de preferencias.
gift tax: impuesto a las donaciones.

Gini Coefficient: coeficiente de Gini.

gold exchange standard: patrén de cambios oro.

gold market: mercado del oro.

gold reserves: reservas en oro.

gold standard: patréon oro.

goods: bienes.

government deficit: déficit fiscal.

government expenditures: gastos fiscales, gastos del gobierno.
grant: beca, transferencia, concesion (de dinero).

green revolution: revoluciéon verde (en las técnicas agricolas).
gross domestic product: producto interno bruto.

gross investment: inversion bruta.

gross national income: ingreso nacional bruto.

gross national product: producto nacional bruto.

gross profit: beneficios brutos.

growth pole: polo de desarrollo.

growth theories of the firm: teorias sobre el crecimiento de la firma.
growth theory: teoria del crecimiento o del desarrollo.

hard currency: moneda dura.

harmony of interests: armonia de intereses.



hedonism: hedonismo.

heterogeneity: heterogeneidad.

hidden unemployment: desempleo encubierto.

hiring standards: usos y normas de contfrataciéon de mano de obra.
historical cost: costo histérico.

historical model: model histdrico.

Historical School: Escuela Historica (Alemanal).

historicism: historicismo.

holding company: holding. (V. la seccion alfabética).
homogeneity: homogeneidad.

horizontal integration: integracién horizontal.

hot money: moneda colocada a muy corto plazo.
household: unidad familiar de consumo.

human capital: capital humano.

hyperinflation: hiperinflacion.

hypothesis: hipdtesis.

idle money: moneda ociosa, inactiva. Fondos atesorados.
illiquidity: iliquidez.

IMF: siglas del International Monetary Fund, FMI en espanol.
impact analysis: andlisis de impacto.

impact of taxation: impacto o efectos de los impuestos.
imperfect competition: competencia imperfecta.

imperfect information: informacion imperfecta.



imperfect market: mercado imperfecto.
imperialism: imperialismo.
implicit cost: costo implicito.

implicit price deflator: deflactor implicito de los precios.

import duty: cargo o arancel a las importaciones.

import license: licencia de importacion.

import quota: cuota de importacion.

import restrictions: restricciones a las importaciones.

import substitution: sustitucidn de importaciones.

import tariff: aranceles a la importacion.

imports: importaciones.

imputation: imputacion.

imputed cost: costo imputado (a un factor productivo).

imputed rent: renta imputada (que corresponde a un factor productivo).
inactive money: moneda inactiva, atesorada.

income: ingreso.

income distribution: distribucién de los ingresos.

income elasticity of demand: elasticidad ingreso de la demanda.
income tax: impuestos a la renta, al ingreso.

incomes policy: politica de restriccidon a los ingresos salariales para controlar la inflacion.
index number: indice, nUmero indice.

indexation: indexacion.



indicative planning: planificacion indicativa.

indifference: indiferencia.

indifference curve: curva de indiferencia.

indifference map: mapa de indiferencia.

indirect taxes: impuestos indirectos.

indivisibilities: indivisibilidad (de una mercancia o factor productivo).
induced investment: inversion inducida.

industrial bank: banco industrial.

industrial organization: organizacion industrial, corporacion.
industrial relations: relaciones industriales.

industrial unions: sindicatos por industria; federaciones sindicales.
industrialization: industrializacion.

industry: industria (rama de).

inelasticity: inelasticidad.

infant industry: industria incipiente.

inferior good: bien inferior.

inflation: inflacioén.

inflationary spiral: espiral inflacionaria.

informal sector: sector informal.

infrastructure: infraestructura.

inheritance tax: impuesto a las herencias y legados.
innovations: innovaciones.

input: insumos; elementos o factores que se utilizan para producir algo.



input-output: Insumo-producto.

insolvency: insolvencia.

instalment credit: crédito a plazos.

institutional economics: Economia institucional. Institucionalismo.
insurance: seguro.

intfangible asset: activo intangible.

infangible goods: bienes intangibles.

integration: integracion (en matemdticas).

inferest: interés.

intermediate goods: bienes infermedios.

internal growth: crecimiento interno.

internal labor market: mercado de trabajo interno (de un pais o region).
international division of labor: division internacional del trabagjo.
intfernational economics: economia internacional.

International Monetary Fund: Fondo Monetario Internacional, FMI.
international payments system: sistema internacional de pagos.
international trade: comercio internacional.

intervention: intervencion (estatal en la economial).

inventories: inventarios, existencias.

inventory analysis: andlisis de inventarios.

inventory cycle: ciclo o proceso que siguen los inventarios.
inventory investment: inversion en mercancias en proceso o terminadas.

inventory turnover: rotacion de inventarios.



investment: inversion.

investment incentives: incentivos a la inversion.
investment trust: corporacion o trust de inversiones.
invisible hand: mano invisible.

involuntary saving: ahorros no voluntarios, forzados.
isoquant: isocuanta.

issued capital: capital emitido.

issue department: deparfamento de emisiones de un banco cenftral.
J curve: curva en forma de jota.

job creation: creacién o generacién de empleos.
job search: bUusqueda de frabagjo.

joint demand: demanda conjunta.

joint supply: oferta conjunta.

joint venture: inversion conjunta de capital de riesgo, joint venture. (V. la seccidn
alfabétical).

just price: justo precio.

Keynesian economics: economia keynesiana.

labor: trabajo (factor productivo).

labour: frabajo (factor productivo), en Gran Bretana.

labour, division of: division del trabajo.

labour economics: parte de la economia que estudia los mercados de trabajo.
labour force: fuerza de trabagjo.

labour intensive: trabajo intensivo.



labour, marginal productivity of: productividad marginal del trabagjo.
labour market: mercado de trabagjo.

labour theory of value: teoria del valor trabajo.

labour-saving techniques: técnicas ahorradoras de trabagjo.
laissez-faire: en francés, dejar hacer. (V. la seccidn alfabétical).
land: tierra.

land intensive: tierra intensivo.

land reform: reforma agraria.

land tax: impuesto a la tierra.

latifundium: latifundio.

law of demand: ley de la demanda.

law of diminishing returns: ley de los rendimientos decrecientes.
layoffs: despidos temporarios, suspensidon de trabajadores.
leading sector: sector de punta.

lease: arrendamiento.

less developed countries: paises menos desarrollados.

letter of credit: lefra de credito.

liabilities: pasivos.

liberalism: liberalismo.

LIBOR: London Interbank Offer Rate, tasa interbancaria de Londres. (V. la seccion
alfabétical).

license: licencia.

limited company: compania (de responsabilidad) limitada.



limited liability: tipo de compania semejante a la de responsabilidad limitada.
linear programming: programacién lineal.

liquid asset: activo liquido.

liguidation: liquidacion.

liquidity: liquidez.

liquidity preference: preferencia por la liquidez.

liquidity trap: frampa de la liquidez.

loan: préstamo.

loanable funds: fondos prestables.

local labour market: mercado local de trabagjo.

lockout: cierre de empresas.

logrolling: cabildeo, accion de los grupos de presion.
long-run: largo plazo.

long-run average cost: costo promedio en el largo plazo.
long-run marginal cost: costo marginal en el largo plazo.
luxury taxes: impuesto a los bienes suntuarios.
MAacroeconomics: macroeconomia.

management: gerencia, administracion.

management science: ciencias administrativas.
manpower: fuerza de frabajo, mano de obra.

manual workers: frabajadores manuales, obreros.
margin: margen.

marginal: marginal.



marginal analysis: andlisis marginal.

marginal cost: costo marginal.

marginal efficiency of capital: eficiencia marginal del capital.
marginal efficiency of investment: eficiencia marginal de la inversion.
marginal product: producto marginal.

marginal productivity: productividad marginal.

marginal productivity of capital: productividad marginal del capital.
marginal productivity of labour: productividad marginal del trabajo.
marginal propensity to consume: propension marginal al consumo.
marginal propensity to save: propension marginal al ahorro.
marginal rate of substitution: tasa marginal de sustitucion.

marginal revenue: ingreso marginal.

marginal utility: utilidad marginal.

market: mercado.

market economy: economia de mercado.

market failure: falla del mercado.

market forces: fuerzas del mercado.

market imperfections: imperfecciones del mercado.

market structure: estructura del mercado.

marketing: mercadeo, comercializacion.

Marxism: marxismo.

Marxist economics: economia marxista.

maturity: vencimiento, lapso en que vence un titulo.



medium of exchange: medio de cambio.
mercantilism: mercantilismo.

merger: fusion, integracién de empresas.
microeconomics: microeconomia.
minimum wage: salario minimo.

mint: cecaq, sitio donde se acuna moneda.
mixed good: bien mixto.

mixed market economy: economia mixta.
model: modelo.

modern sector: sector moderno.
monetarism: monetarismo.

monetary base: base monetaria.
monetary policy: politica monetaria.
monetary theory: teoria monetaria.
money: dinero.

money market: mercado de dinero.
money supply: oferta de dinero.

money, the demand of: demanda de dinero.
monoculture: monocultivo.

monopoly: monopolio.

monopoly profit: beneficios de monopolio.
MONOPSONY: MONOPSONIO.

moonlighting: frabajo informal.



mortgage: hipoteca.

most favored nation clause: cldusula de nacién mds favorecida.
moving average: promedio movil.

multilateral trade: comercio multilateral (internacional).
multinational corporation: corporacién multinacional.
multiplier: multiplicador.

national accounts: cuentas nacionales.

national debt: deuda nacional.

national income: ingreso nacional.

national product: producto nacional.

nationalized industry: industria nacionalizada.

natural law: ley natural.

natural monopolies: monopolios naturales.

natural price: precio natural.

natural rate of unemployment: tasa natural de desempleo.
natural resources: recursos naturales.

need: necesidad.

negative income tax: impuesto negativo al ingreso (subsidio a los ingresos bajos).
neighborhood effects: efectos de vecindad (externalidades).
neo-classical economics: economia neocldsica.
neo-classical synthesis: sintesis neocldsica.

net asset: activo neto.

net book value: valor neto en libros.



net investment: inversion neta.

net national income: ingreso nacional neto.

net national product: producto nacional neto.

net present value: valor presente neto.

net profits: beneficios netos.

new issue market: mercado primario, de nuevas emisiones.
New Deal: nuevo trato, New Deal. (V. la seccion alfabétical).
nominal: nominal.

nominal value: valor nominal.

nominal yield: rendimiento nominal.

non-excludability: no exclusion (caracteristica de los bienes publicos).
non-linear: no lineal.

non-linear programming: programacioén no lineal.
non-manual workers: frabajadores no manuales, empleados.
non-pecuriany goals: metas o fines no pecuniarios.
non-profit institutions: instituciones sin fines de lucro.
non-renewable resources: recursos No renovables.

non-tariff barriers: barreras no arancelarias.

normal profits: beneficios normales.

normal unemployment rate: tasa normal de desempleo.
normative economics: economia normativa.

objective function: funcidn objetivo (en programacion lineal).

obsolescence: obsolescencia.



occupational wage structure: estructura de los salarios (segun tipos y categorias).
offer: oferta.

offer curve: curva de oferta.

oligopolistic behavior: comportamiento oligopolistico.
oligopolistic competition: competencia entre oligopolios.
oligopoly: oligopolio.

oligopsony: oligopsonio.

open economy: economia abierta, de mercado.

open market operations: operaciones de mercado abierto.
open unemployment: desempleo abierto.

operating cost: costos de operacion, variables.

opportunity cost: costo de oportunidad.

optimal: éptimo.

optimal distribution: distribucion dptima (de los ingresos).
optimum: éptimo.

optimum optimorum: el dptimo de una situaciéon compleja, donde hay mds de un
objetivo.

option: opcidn.

output: salida, producto.

overcapacity: exceso de capacidad instalada.

overheating: recalentamiento (de la economia).

overnight: de un dia para otro, overnight. (V. la seccion alfabétical).

overpopulation: superpoblacion.



overtime: sobretiempo.

overvalued currency: moneda sobrevaluada.
owner-controlled firms: empresas dirigidas por sus propietarios.
ownership: propiedad.

paid-up capital: capital pagado.

paper money: papel moneda, billetes de banco.
paradox of thrift: paradoja de la frugalidad.
Pareto optimum: éptimo paretiano.

partial equilibrium: equilibrio parcial.

partnership: sociedad.

passive: pasivo.

patent right: derechos de patente.

payroll tax: aporte de los trabajadores, impuestos que se les descuentan de sus salarios.
pay-as-you-go: financiamiento sobre la marcha.
payment: pago.

payment, balance of: balanza de pagos.
payment-in-kind: pago en especie.

pension: pension.

pension fond: fondo de pensiones.

per capita income: ingreso per cdpita.

perfect competition: competencia perfecta.
perfect information: informacién perfecta.

perfect markets: mercados perfectos.



personal income: ingreso personal.

personal loan: préstamo personal.

personal saving: ahorro de las personas.
Physiocrats: fisidcratas.

planned economy: economia planificada.
political economy: economia politica.

poll tax: impuesto personal, capitacion.
population: poblacidn.

population explosion: explosion demogrdfica.
portfolio: cartera de inversiones.

positive economics: economia positiva.
potential output: producto potencial (segun la capacidad instaladal).
poverty: pobreza.

precautionary motive: motivo de precaucioén (para la conservacion de dinero o
preferencia para la liquidez).

preference: preferencia.

present value: valor presente, actual.

price: precio.

price control: control de precios.

price discrimination: discriminacion de precios.

price elasticity of demand: elasticidad precio de la demanda.
price freeze: congelacion (fijacidon) de precios.

price index: indice de precios.



price system: sistema de precios.

price theory: teoria del precio.

price-push inflation: inflacién de precios.

primary goods: bienes primarios, bdsicos.

primary market: mercado primario.

Prime rate: tasa de interés de referencia en los Estados Unidos.
private goods: bienes privados.

privatization: privatizacion.

producer's surplus: excedente del consumidor.
producers's co-operatives: cooperativas de productores.
product cycle: ciclo de vida del producto.

product differentiation: diferenciacion de productos.
product innovation: innovacion de productos.
production: produccion.

production, factors of: factores de produccion.
production frontier: frontera de produccion.
production function: funcion de produccion.
productivity: productividad.

profit: beneficio.

profit, falling rate of: tasa decreciente de beneficios.
profit margin: margen de beneficios.

profit maximization: maximizacion de beneficios.

profit rate: tasa de beneficios.



progressive tax: impuesto progresivo.

propensity to consume: propensién a consumir.
propensity to import: propensidon a importar.

propensity to save: propension al ahorro.

property rights: derechos de propiedad.

proportional tax: impuesto proporcional (al ingreso, al valor, etc.).
protection: proteccion (en comercio internacional).
public company: compania andnima.

public choice: eleccion publica. Escuela del Public Choice. (V. la secciéon alfabética).
public debt: deuda publica.

public enterprise: empresa publica.

public expenditures: gastos publicos.

public finance: finanzas publicas.

public good: bien publico.

public sector: sector publico.

purchase tax: impuesto a las ventas.

pure competition: competencia pura.

pure monopoly: monopolio puro.

pure profit: beneficio puro.

quantitative restrictions: restricciones cuantitativas.
quantity theory of money: teoria cuantitativa del dinero.
quasi-rent: cuasi renta.

quota: cuota (en comercio exterior).



R and D: siglas de research and development, investigacion y desarrollo.
random: aleatorio, al azar.

random sample: muestra aleatoria.

rate of interest: tasa de interés.

rate of return: tasa de retorno (de una inversion).

rate of technical substitution: tasa técnica de sustitucion.
rates: tasas.

rationality: racionalidad.

rationing: racionamiento.

re-export: reexportaciones.

real wage: salario real.

recession: recesion.

reciprocal demand: demanda reciproca.

reciprocity: reciprocidad.

redeemable securities: bonos o titulos redimibles.
redemption date: fecha de rescate (de un bono, titulo, etc.).
redemption yield: rendimiento al rescate.

redistribution: redistribucion.

regional economics: economia regional (estudio de).
regional wage differential: diferencial regional de los salarios.
regressive tax: impuesto regresivo.

reinsurance: reaseguro.

rent: renta.



renters: rentistas.

replacement cost: costos de reposicion.
replacement investment: inversion para reposicion.
representative firm: firma o empresa representativa.
repressed inflation: inflacion represada.

research and development: investigacion y desarrollo.
reserve currency: moneda de reserva.

reserves: reservas.

resource allocation: asignacién de recursos.
resources: recursos.

retail: al detalle.

retained earnings: ganancias retenidas.

retentions: retenciones.

return: retorno, lo que se obtiene de una inversion.
revaluation: revaluacion.

revealed preference: preferencias reveladas.
revenue: enfradas, ingresos.

risk: riesgo.

risk aversion: aversion al riesgo.

risk capital: capital de riesgo.

rival: rival.

royalty: derechos por patentes o licencias.

salary: salario, sueldo.



sales: ventas.

satiation: saciedad.

saturation: saturacion.

save-as-you-earn: ahorro segun los ingresos o las posibilidades.
savings: ahorros.

savings and loan bank: banco o institucion de ahorro y préstamo.
scarcity: escasez.

search cost: costos atribuidos a la bUsqueda de empleo.
seasonal adjustment: ajuste por estacionalidad.

seasonal unemployment: desempleo estacional.

secondary market: mercado secundario.

secular frend: tendencia secular, de largo plazo.

securities: término general para designar activos financieros, por lo general a mediano o
largo plazo.

self-financing: auto financiamiento.

selling cost: costos de venta.

service of debt: servicio de la deuda (pago de intereses, etfc.).
services: servicios.

shadow price: precio sombra.

share: accion.

short run: corto plazo.

short-term gains: ganancias a corto plazo.

side payments: pagos dados por miemlbros de un cdrtel a otros miembros.



sight deposits: depdsitos a la vista.

simple interest: interés simple.

simulation: simulacion.

size distribution of firm: distribucion de las firmas segun tamano.
skill differentials: diferencial de los salarios segun apftitudes.
social benefits: beneficios sociales.

social capital: capital social, de una sociedad.

social cost: costo social.

social optimum: éptimo social.

social security: seguridad social.

social welfare: bienestar social.

socialism: socialismo.

soft currency: moneda débil.

soft loan: préstamo blando.

spatial monopoly: monopolio espacial.

specialization: especializacion.

speculation: especulacion.

speculative boom: alza especulativa (de acciones, etfc.).
speculative demand of money: demanda de dinero con fines especulativos.
spot market: mercado de bienes o titulos que no se negocian a futuro.
stability: estabilidad.

stabilization: estabilizacion.

stabilization policy: politicas de estabilizacion.



stagflation: estagflacion. (V. la seccion alfabétical).
stand by: préstamo sujeto a condiciones precisas.
standard of living: nivel de vida.

standard working week: semana normal de frabajo.
starling area: drea de la libra esterlina.

state planning: planificacion estatal.

stationary state: estado estacionario.

statistics: estadisticas.

statistical cost analysis: andilisis estadistico de costo.
stock: stock. (V. la seccidén alfabética).

stock exchange: bolsa de valores.

stock market: mercado de valores.

store of value: depdsito de valor (propiedad del dinero).
strategy: estrategia.

strike: huelga.

structural unemployment: desempleo estructural.
structure of taxes: estructura de los impuestos, de la tributacion.
subsidy: subsidio.

subsistence expenditures: gastos de subsistencia.
subsistence wage: salario de subsistencia.
substitute: sustituto.

substitution effects: efectos de sustitucion.

super-normal profits: beneficios extraordinarios.



superior good: bien superior.

supplementary benefit: beneficios suplementarios al salario.
supply: oferta.

supply curve: curva de oferta.

supply of labour: oferta de trabajo.

surplus: excedente.

take-home pay: salario neto después de deducciones.
take-off: despegue (en el proceso de desarrollo).

takeover: adquisicion de una compania.

tariff structure: estructura arancelaria.

tariffs: aranceles.

tax: impuestos.

tax base: base imponible.

tax disincentive: desincentivos provocados por los impuestos.
tax evasion: evasion impositiva.

tax incidence: incidencia de los impuestos.

taxable income: ingreso imponible.

taxation: tributacion.

technical progress: progreso técnico.

technological dualism: dualismo tecnolégico.
technological unemployment: desempleo provocado por avances tecnoldgicos.
technology: tecnologia.

temporary layoffs: suspension temporaria de frabajadores.



term loan: préstamo a plazos, a término.

terms of frade: términos de intercambio.

theory of games: teoria de los juegos.

theory of the firm: teoria de la firma o de la empresa.
theory of value: teoria del valor.

threshold: umbral.

time: tiempo.

time preference: preferencia por los activos o el consumo presente mds que por los
activos o el consumo futuro.

time series: series de tiempo.

total cost: costo total.

total remuneration: remuneracién total, salario integral.
trade: comercio.

trade barriers: barreras al comercio.

trade cycle: ciclo econdmico.

traditional sector: sector tradicional.

transaction costs: costos de fransaccion.

transaction demand for money: demanda de dinero originada por la necesidad de
hacer transacciones.

transaction motive: motivo transacciones (en la demanda de dinero).
transfer: fransferencia.

transfer cost: costo de fransporte.

transfer of technology: transferencia de tecnologia.

tfransformation curve: curva de transformacion.



transitory income: ingreso transitorio, eventual.

treasury: tesoro, erario publico.

trend: tendencia.

trust: trust. (V. la seccidn alfabética).

turning point: punto o momento en que cambia la tendencia en el ciclo econdmico.
turnover: rotacion (de un activo, de los trabajadores de una empresa, etc.).
uncertainty: incertidumbre.

unconvertible: no convertible (moneda).

underdeveloped countries: paises subdesarrollados.

underdevelopment: subdesarrollo.

undervalue currency: moneda subvaluada.

undistributed profits: beneficios no distribuidos.

unearned income: ingreso "no ganado”, no proveniente del trabagjo.
unemployment: desempleo.

unemployment rate: tasa de desempleo.

union: sindicato.

uniqueness: existencia de un Unico conjunto de precios de mercado.
unit of account: unidad de cuenta (caracteristica de la moneda).
urbanization: urbanizacion (proceso de).

utility: utilidad.

utility function: funcién de utilidad.

value: valor.



value added tax: impuesto al valor agregado, IVA.

value judgement: juicio de valor.

value, theories of: teoria del valor.

value-added: valor agregado.

variable: variable (en matemdticas).

variable cost: costo variable.

variable proportions, law of: ley de las proporciones variables.
velocity of circulation: velocidad de circulaciéon (de la moneda).
venture capital: capital de riesgo.

vertical integration: integracion vertical.

visible trade: comercio de mercancias.

voluntary unemployment: desempleo voluntario.

wage: salario.

wage differentials: diferenciales de los salarios.

wage freeze: congelacion de salarios.

wage inflation: inflacién provocada por aumentos salariales.
wage structure: estructura de los salarios.

want creation: creacion de necesidades.

waste product: productos de desecho.

wealth: riqueza.

wealth tax: impuesto a la riqueza.

welfare: bienestar.

welfare state: Estado de bienestar.



Welfare economics: Economia del Bienestar.
white-collar worker: empleado, trabajador no manual.
wholesale: al por mayor.

withdrawals: retiros (de una cuentaq, etc.).

workers' co-operative: cooperativa de trabajadores.

workers' participation: participacion de los tfrabajadores (en la propiedad o gestion de la
empresa).

working capital: capital de trabajo.

working population: poblacion trabajadora, que trabaja.
World Bank: Banco Mundial.

yield: rendimiento.

Zero-sum game: juego suma cero.
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absentista. Lidimase asi al propietario rural o terrateniente que vive lejos de sus tierras,
descuidando su explotacion o dejandolas directamente ociosas. El absentismo ha sido
fuente de conflictos sociales en el campo, especialmente en aquellas sociedades en |as
gue una masa importante de personas no poseia tierras cultivables o sdlo tenian acceso
a parcelas muy reducidas, incapaces de sostener explotaciones econdmicamente
viables. [absenteeism]. (V. LATIFUNDIO; MINIFUNDIO; REFORMA AGRARIA).

abstinencia. Término acunado por Nassau Senior para describir la eliminacion de
posibles consumos presentes con el objeto de permitir la acumulacién de capital. La
abstinencia, en tal sentido, es la actitud que conduce al ahorro, adquiriendo gran
significacion en el nacimiento de una sociedad capitalista: si bien la misma lleva a la
reduccion del consumo inmediato, ella hace posible, a través de la acumulaciéon y
ampliacion de los bienes de capital, que aumente la oferta de bienes y servicios a
mediano plazo.

Para que la abstinencia produzca un flujo continuo de bienes de capital es necesario
que la misma tenga alguna recompensa: de otro modo la abstencion del consumo
presente se convertiria en una desutilidad absoluta, incompatible con una eleccion
econdmica racional. Dicha utilidad o recompensa fue equiparada -por Senior y otros
economistas del siglo XIX- al valor de la tasa de interés, constituyéndose asi en una de las
tempranas explicaciones dadas a los beneficios del capital.

La abstinencia, tal como se la conceptualiza en la ciencia econdmica, debe verse mas
como un periodo de espera o de suspension provisional del consumo, que como una
privacion absoluta del consumo en si. Su fin es aumentar, en definitiva, el consumo que
se podrd hacer en un futuro. [abstinence]. (V. AHORRO; BENEFICIO; CAPITAL).

abundancia. Situacion en la cual pueden satisfacerse plenamente las necesidades
humanas de bienes y servicios. La abundancia, como opuesta a la escasez, requiere de
una oferta ilimitada de las mercancias que son deseadas por los consumidores pero,
como los deseos de estos son de hecho también ilimitados, no puede producirse en
condiciones de la vida real; sélo existe verdadera abundancia, en la prdctica, de
aqguellos bienes que son llamados libres, 0 no econdmicos, como el aire u otros



semejantes. Como se ve, el sentido econdmico del término es diferente
conceptualmente al sentido vulgar: en este Ultimo caso se habla de abundancia
cuando existe una gran disponibilidad de bienes, es decir, cuando existe una oferta
considerable que supera a la demanda. En tal caso los bienes tienden a bajar de precio
pero, solo en el limite, podrian llegar a considerarse realmente abundantes.
[abundance]. (V. BIENES LIBRES; ESCASEZ; NO SACIEDAD).

acaparamiento. Practica que consiste en retener o comprar bienes en grandes
cantidades antes de que lleguen al mercado de consumo, con el fin de venderlos
cuando los precios de los mismos resulten superiores a los actuales. El acaparamiento se
basa, por lo tanto, en la prevision de un aumento de la demanda y es una prdctica
especulativa que en general puede considerarse normal: quien acapara corre el riesgo
de equivocarse en sus previsiones y perder parte de los activos que ha comprometido en
la compra, resultando por lo tanto un demandante como cualquier ofro que concurre al
mercado; cuando se hace en volumenes muy amplios, sin embargo, se considera una
practica monopdlica que muchos paises sancionan de diversas maneras.

Para que una mercancia pueda ser acaparada es necesario que la oferta de la misma
no pueda aumentar radpidamente en el tiempo en respuesta al aumento de los precios
que produce el acaparamiento y, ademds, que no tenga sustitutos proximos; la
cantidad demandada, por ofra parte, debe contfraerse menos que proporcionalmente
ante los aumentos del precio -es decir, debe tratarse de una demanda ineldstica- pues
de otro modo el acaparador no podrd liquidar sus existencia con beneficio para si. Ello
ha hecho que, histéricamente, sdlo se hayan acaparado cierto fipo de bienes, como
productos agricolas por ejemplo, que cumplian con estas condiciones.

El acaparamiento sdlo es posible en mercados muy reducidos, donde no hay suficientes
oferentes y donde las comunicaciones son escasas e imperfectas. En un mercado
abierto de dimensiones mundiales, como el actual, el acaparamiento es una prdctica
riesgosa, que puede ocasionar altas ganancias pero también la bancarrota de quienes
la realizan. Por ello no ocasiona perjuicios reales al consumidor, y puede considerdrselo
como un modo mds de regular la oferta de mercancias y los precios de las mismas. [an
accumulation of a commodity]. (V. BIENES SUSTITUTIVOS; ESPECULACION; MONOPOLIO).

accion. Titulo que establece la participacién proporcional que su poseedor tiene en el
capital de una empresa. Como tal, la accidén convierte a su titular en propietario y socio
capitalista de la firma en proporcidon al monto de acciones que ha suscrito. En la misma
medida le confiere el derecho a votar en las asambleas generales de la empresay a
recibir los dividendos que le corresponden de acuerdo a las ganancias que se hayan
obtenido. La clase y el nUmero de acciones que posee una persona definen sus
derechos y la magnitud de su propiedad.

Aungue existen en la practica muchas clases diferentes de acciones las mismas pueden
clasificarse en dos tipos bdsicos: las acciones ordinarias son las que soportan el riesgo de



la actividad empresarial pues a ellas pertenecen las recompensas en 1os buenos tiempos
y las cargas en los malos, no otorgando a sus tenedores ningUn beneficio o proteccion
especial; las acciones preferidas, o privilegiadas, dan a sus poseedores una prioridad
sobre los tenedores de acciones ordinarias. Dicho privilegio puede referirse al pago de
dividendos, a la devolucion del capital -en el caso de liquidacion de la sociedad- o al
derecho a voto. En otfros casos las acciones preferidas no tienen derecho a voto porque
las empresas las emiten como una forma de obtener recursos financieros, ofreciendo
afractivas condiciones a los inversionistas -como por ejemplo un dividendo fijo
garantizado- pero sin tener que ceder el control sobre la marcha de la misma. Existen
otras diversas modalidades que, segun los casos, se utilizan para la emision de acciones
preferidas.

Las acciones, por ofra parte, pueden ser a la orden, cuando figura en ellas el nombre de
su poseedor, y al portador, cuando son suscritas sin tal especificacion. Las primeras se
traspasan mediante endoso, en tanto que las segundas son compradas y vendidas
lioremente en la bolsa de valores donde se cotizan. El precio al que se negocian las
acciones refleja tanto su valor nominal, el valor inicial al cual fueron emitidas, como la
actitud de confianza o desconfianza que tengan los inversionistas ante el desempeno de
la empresa emisora: expectativas ante los dividendos futuros, ampliaciones,
desenvolvimiento en el mercado, efc. También influye, en este Ultimo sentido, un
conjunto de factores macroecondmicos: rendimiento de otro tipo de obligaciones, tasa
general de interés prevaleciente, expectativas respecto al desempeno del conjunto de
la economia, etc. [share]. (V. BOLSA DE VALORES; DIVIDENDOS; INVERSION; MERCADO DE
CAPITALES; SOCIEDAD).

aceleracion, principio de. Teoria segun la cual la inversién varia mds que todo en
funciéon de la tasa de variacion de la renta nacional y no de acuerdo al nivel absoluto
de dicha renta. Segun este principio, llamado también teoria del acelerador, cuando la
renta estd creciendo, es necesario que haya una inversion adicional para aumentar la
produccion de bienes de consumo. Si la renta disminuye o es constante no se requiere
nueva inversion, o sdlo se necesita la destinada a reemplazar el equipo que se desgasta.
Ahora bien, cuando la renta crece, cada incremento de la renta inducird un aumento
mds que proporcional de la inversidon, dado que la duracidn de los bienes de capital es
mayor que el periodo contable normal de un ano. Es decir, la inversidon es no sélo funciéon
de las variaciones de la renta sino que, ademds, el nivel de la nueva inversion serd un
multiplo de la variacion de la renta. Tal multiplo se denomina coeficiente acelerador, o
simplemente acelerador, y se representa con la letra griega alfa. Si, por ejemplo, un
incremento de 100 en la renta induce un aumento de 200 en la inversion, el acelerador
alfa serd de dos. [accelerator principle]. (V. CUENTAS NACIONALES; INVERSION;
PRODUCTO; RENTA NACIONAL).

acelerador. Nombre que recibe el coeficiente alfa en la interpretacién del principio de
aceleracion. Es el pardmetro por el cual debe multiplicarse una variacion dada de la



renta nacional para obtener el aumento de inversion que esa renta inducird.
[accelerator]. (V. ACELERACION, PRINCIPIO DE).

acelerador, teoria del. V. ACELERACION, PRINCIPIO DE.

activo. Todo aquello que una persona o empresa posee o le deben;

los activos, por lo tanto, forman parte del patrimonio. Los activos incluyen activos reales y
tangibles, como terrenos, edificaciones, plantas, maquinas, mobiliario y otros bienes, y
activos financieros: dinero, valores, créditos y cuentas por cobrar, etc. Otra clasificacion
usual distingue entre el activo circulante de una empresa, constituido por la porcién
liguida de sus activos totales, es decir, que puede ser convertida rdpidamente en
efectivo, como los saldos de caja, cuentas bancarias y deudas a corto plazo, y los
activos fijos que son aquellos que se refieren a deudas a mediano y largo plazo vy,
especialmente, a los bienes de capital,muebles e inmuebles, que sufren depreciacion a
lo largo del tiempo. [assets]. (V. BALANCE; PASIVO; PATRIMONIO).

Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio. V. GATT.

acumulacion. Entre los economistas marxistas se usa este término para hacer
referencia al crecimiento o aumento de capital que se va produciendo histéricamente
en una empresa, rama de actividad o naciéon. Marx distinguid enfre la acumulacion
corriente que se produce como resultado de la plusvalia que obtienen los capitalistas en
su actividad productiva y la acumulaciéon primitiva u originaria, aquella que es resultado
del despojo colonial o politico, y que estd en el origen de la moderna clase capitalista.
[accumulation]. (V. CAPITAL).

aduana. Oficina publica establecida en las fronteras de un Estado para registrar las
mercancias que pasan por ella -ya sean exportadas o importadas- y cobrar los derechos
y aranceles correspondientes. Las aduanas son instituciones que expresan la soberania
de un Estado y que aportan una cierta proporcion de sus ingresos fiscales; desde otro
punto de vista son tfambién elementos que permiten el control técnico y sanitario de las
mercancias en fransito pero que, por lo mismo, pueden constituirse en tfrabas para un
fluido comercio internacional. En ciertos regimenes de tipo federal existen también
aduanas interiores que realizan las funciones de conftrol y registro mencionadas, pero
gue no cobran derechos de importacion o exportacion. [custom]. (V. ARANCELES;
COMERCIO INTERNACIONAL).

agio. Beneficio que se obtiene en el comercio de activos financieros, como divisas,
titulos, valores, etc. La palabra suele usarse en un sentido despectivo, aunque en si
mismo el agio no es mdas que una forma normal de especulacion financiera. (V.
ESPECULACION).



ahorro. Aquella parte de la renta que no es gastada en los bienes y servicios que
forman parte del consumo corriente. Ahorran las personas o unidades familiares cuando
reservan parte de su ingreso neto para realizar inversiones o mantenerlo como fondo
ante eventualidades diversas. Se habla también, a veces, del ahorro de las empresas,
para hacer referencia a la parte de los beneficios que no es pagada en impuestos ni
distribuida como dividendos entre los accionistas.

El dinero ahorrado generalmente se deposita en cuentas bancarias que ganan cierto
interés; la banca utiliza tales depdsitos para otorgar préstamos, con lo que las
cantidades ahorradas quedan asi disponibles para la inversion. Existe, por lo tanto, una
relacion clara entre la proporcion del ingreso nacional que se destina al ahorro y la
magnitud de la inversion y de la formacion de capital. [saving]. (V. CAPITAL; CONSUMO;
INVERSION).

alcista. En la bolsa, aquel especulador que cree que el precio de las acciones subird y
que por lo tanto prefiere comprar en el momento con la esperanza de obtener una
ganancia futura. La expresion inglesa equivalente ("bull’) se fraduce a veces literalmente
para designar a los alcistas, a los que por lo tanto se los llama "toros". [bull]. (V. BAJISTA;
BOLSA DE VALORES).

almacenes in bond. También denominados depdsitos y almacenes aduaneros, son
lugares especificos, bajo el control de la aduana de un pais, donde se depositan
temporalmente mercancias importadas o destinadas a la exportacion que no quedan
sujetas al pago de impuestos de importacion y tasas por servicios de aduana; dichas
mercancias estdn por lo general destinadas a la venta en mercados internacionales o,
bajo condiciones particulares, en el mercado nacional. Se trata de bienes en trdnsito,
que pueden ser totalmente exportados, reexportados o reexpedidos hacia otros paises,
asi como de aquéllos destinados a zonas francas, puertos libres, almacenes de
mercancias libres de impuestos y regiones de un pais que estdn sometidas a regimenes
aduaneros especiales. La existencia de almacenes in bond flexibiliza el comercio
internacional y hace posible una variedad de formas de intercambio, especialmente las
gue son necesarias para la eficiente realizacion de procesos productivos donde los
bienes terminados no se elaboran totalmente dentro de las fronteras de una Unica
nacion. [in bond warehouses]. (V. ADUANA; ARANCELES; COMERCIO INTERNACIONAL).

alquiler. V. ARRENDAMIENTO.

amortizacion. La palabra tiene dos acepciones, préoximas aunque no idénticas. Por una
parte se refiere a la redencion parcial que se va haciendo de una deuda, con pagos
sucesivos mediante los cuales se va devolviendo el capital. Por ofra parte, amortizar es el
proceso a través del cual se van apartando fondos para cancelar un activo ya
adquirido en un numero determinado de anos, generalmente el fiempo de su vida
activa esperada. En este caso se van separando cantidades regulares, generalmente



anuales, para acumular la suma que resultard necesaria, al final del periodo de
amortizacion, para adquirir el activo que se va depreciando. Para el cdlculo de dicha
suma es preciso tener en cuenta la tasa de interés, los efectos de la inflacién y los
aumentos de precios que pueden provenir del mejoramiento técnico de los bienes que
se usardn para la reposicion de los que se van amortizando. Existen diversos métodos
contables para realizar este cdlculo. [amortization]. (V. DEPRECIACION; DEUDA).

andlisis dinadmico. V. ANALISIS ESTATICO.

andlisis estatico. Método de andlisis econémico que consiste en estudiar las relaciones
entre los factores que determinan una posicion de equilibrio, o condiciones de equilibrio,
sin hacer referencia al proceso de ajuste a fravés del cual se ha alcanzado este
equilibrio. La denominada estatica comparativa compara entre posiciones de equilibrio
diferentes, analizando los distintos valores que asumen en cada caso las variables
econdmicas, pero sin

considerar el proceso de cambio que lleva de una a otra posicion. El andilisis dindmico,
por otra parte, examina la forma en que el precio y la cantidad pasan de la posicion
inicial a la nueva. A pesar de que el andlisis estatico se basa sobre una gran
simplificacion de lo que ocurre en la realidad, su ufilidad es indudable, pues gracias al
mismo pueden comprenderse los modelos bdsicos de comportamiento que dan lugar a
situaciones mdas complejas. [static analysis]. (V. PRECIO; TIEMPQO).

anarquismo. Doctrina politica que sostiene que la mejor forma de organizacion social
es aquella en la que no existe Estado y en la que los individuos, liboremente, deciden sin
interferencia estatal la conducta que consideran mds conveniente. A pesar de tener
raices en diversos pensadores de la antigledad el anarquismo adquirié fuerza, como
movimiento politico, sdlo en el siglo XIX; autores como Proudhon, Bakunin y Kropotkin
dieron forma a un anarquismo anticapitalista y revolucionario, en alguna medida
proximo al socialismo. En la actualidad no existen movimientos anarquistas amplios pero
la idea de una sociedad sin Estado es reivindicada por pensadores que llevan hasta el
extremo las posiciones del liberalismo y la idea del laissez faire. En estas concepciones se
considera posible y deseable que las funciones que asume actualmente el Estado sean
desempenadas por empresas o asociaciones privadas. [anarchy]. (V. LAISSEZ FAIRE;
LIBERALISMO; SOCIALISMO).

anata. V. RENTA.

anualidad. Promesa de pago anual de una cantidad determinada que se efectia a
cambio de una suma dada en el presente. También se llama anualidad al pago anuall
que se da para amortizar una deuda. El cdlculo de las anualidades debe hacerse
teniendo en cuenta la cantidad total entregada inicialmente y una tasa de interés
dada. [annuity]. (V. AMORTIZACION; DEUDA).



aranceles. Impuestos que pagan los bienes que son importados a un pais. Los aranceles
son derechos de aduana que pueden ser especificos o ad valorem: los primeros obligan
al pago de una cantidad determinada por cada unidad del bien importado, por cada
unidad de peso o por cada unidad de volumen; los segundos se calculan como un
porcentaje del valor de los bienes y son los que mads se utilizan en la actualidad. Los
aranceles aumentan el precio de los bienes importados.

Los aranceles se emplean para obtener un ingreso gubernamental o para proteger a la
industria nacional de la competencia de las importaciones. El primero de esos usos ha
tendido a decaer en las economias modernas, prefiriéndose otras fuentes de ingreso. Los
aranceles que se establecen para proteger industrias incipientes o para "defender el
empleo" constituyen la base de las politicas proteccionistas que estuvieron tan
difundidas en América Latina hasta la década de los ochenta. Pero la teoria econdmica
ha mostrado insostenible esta prdctica, pues encarece indebidamente los bienes en el
mercado local y -de hecho- hace mas dificil que la industria local se actualice
tecnoldgicamente. Solo en el caso de dumping por parte de competidores externos se
justifica tal proteccion.

Los aranceles han mostrado una tendencia a bajar intfernacionalmente, gracias la
accion del GATT y a la emergencia de mercados comunes en diversas regiones del
mundo. [tarrif]. (V. BARRERAS NO ARANCELARIAS; DUMPING; GATT; IMPORTACIONES;
PROTECCIONISMO; VENTAJAS COMPARATIVAS).

arbitraje (1). Intervencién entre dos partes en disputa para buscar una solucion. El
arbitraje es un mecanismo que usan las naciones, las firmas o las personas para evitar
que las diferencias entre ellas lleguen a extremos indeseados. Generalmente el drbitro es
una persona o entidad independiente, de la cual se presume que actuard con
imparcialidad. El arbitraje es visto actualmente como una forma de ejercer
privadamente ciertas funciones generalmente reservadas al Estado, como aquellas que
conciernen al poder judicial. El arbitraje es frecuente también en las disputas laborales,
como aqguellas que enfrentan a empresas y sindicatos; en este caso es casi siempre
ejercido por funcionarios publicos. [arbitration]. (V. COMERCIO).

arbitraje (2). Operacién que implica la compra y venta de un activo -generalmente
una moneda extranjera o un titulo- en dos mds mercados que tienen precios diferentes.
Quien realiza la operacidén obtiene un beneficio y provoca que disminuya o se elimine la
diferencia enftre los precios existentes. (V. MERCADO).

drea de librecambio. Acuerdo entre dos o0 mds paises para eliminar las aduanas y
otras barreras al comercio entre ellos, mientras cada pais mantiene su politica comercial
frente a los restantes paises. Un drea de comercio libre permite una mayor autonomia
financiera a los paises miembros que una unidn aduanera, aungue crea problemas en el
tratamiento de las reexportaciones de bienes o insumos importados, pues éstos quedan



sujetos a diferentes tarifas segun sea el pais por el que entren. Estas dificultades, que
pueden desvirtuar por completo el sentido del acuerdo de librecambio, han llevado a
preferir en la actualidad la creacién de uniones aduaneras. [free trade areq]. (V.
ARANCELES, BARRERAS NO ARANCELARIAS, UNION ADUANERA, VENTAJAS
COMPARATIVAS).

arqueo. Reconocimiento, cuenta y comprobacion de los bienes existentes. El mds
frecuentemente usado, el arqueo de caja, consiste en la comprobaciéon de los
movimientos realizados durante un periodo -por lo general un dia de frabajo- para
verificar las entradas, las salidas y el correspondiente saldo. [checking of effects]. (V.
CAJA).

arrendamiento. Cesion temporal de la propiedad de algin bien a cambio de un cierto
pago mensual o anual, llamado canon de arrendamiento. El contrato de arriendo se
establece enfre quien cede el bien, el arrendador, y quien lo recibe, el arrendatario,
generalmente por un periodo fijo de tiempo, aunque existen arrendamientos que se
renuevan automdticamente y que no cesan hasta la denuncia de una de las partes. El
monto del canon de arrendamiento, también llamado alquiler, suele estar directamente
relacionado con el valor de los intereses que devengaria una suma de dinero
equivalente al valor del bien arrendado.

La tierra ha sido uno de los bienes que tradicionalmente mds ha estado sujeto a
arrendamiento, especialmente porque los propietarios de grandes extensiones
encuentran de este modo una forma de obtener ingresos derivados de su propiedad, en
tanto que los poseedores de capital circulante obtienen asi una forma de emplear
productivamente su capital. Las casas o apartamentos también suele darse en
arrendamiento a familias que las uftilizan para ocuparlas como vivienda o a empresas
que las utilizan para diversos fines. Este tipo de contrato suele denominarse también
arrendamiento de ocupacion.

En los Ultimos tiempos se ha generalizado también el arrendamiento de bienes muebles:
en algunos casos se arriendan objetos de consumo -automoviles, televisores, etc.-
directamente a particulares; en otfros se arriendan maquinarias y equipos a empresas
que los necesitan sélo temporalmente, y para las cuales no resultaria rentable la
adquisicion de los mismos. [to rent; to lease]. (V. INTERES; PROPIEDAD).

arrendamiento financiero. Se entiende por tal una operacién que es, esencialmente,
una venta a plazos, pero que juridicamente adopta la forma de un arrendamiento. El
procedimiento usual es que una empresa arrendadora adquiere un bien conforme a las
especificaciones del arrendatario, quien lo recibe para su uso durante un periodo
determinado, a cambio de una contraprestacién en dinero que incluye la amortizacion
del valor del bien, los intereses, la comisidon por la operaciéon y eventuales recargos. El
arrendatario se compromete a adquirir el bien al final del contrato por un valor residual,



generalmente simbdlico, aungue, en determinadas condiciones, puede optar por
sustituirlo por otro o por la renovacion del arrendamiento. Tal tipo de arrendamiento se
ha generalizado mucho en los anos recientes por la flexibilidad que otorga a ambas
partes en el uso de bienes de capital: se arriendan financieramente desde pequenas
mdaqguinas de oficinas hasta plantas industriales completas, "llave en mano".

A diferencia de una venta convencional a plazos, donde el vendedor transfiere la
propiedad del bien pero retiene una reserva de dominio sobre el mismo, en el
arrendamiento financiero la propiedad del bien continua siendo del arrendador, quien
lo cede para su uso a cambio de un canon equivalente al pago mensual que habria
que efectuar si se hubiese realizado una venta a crédito. Las ventajas que obtiene el
arrendatario son las siguientes: no necesita hacer ningun pago inicial, como es
costumbre en las ventas a plazos; mejora la posicidn de sus balances, pues no registra
ningun pasivo ya que no ha contraido ninguna deuda, con lo que puede obtener
nuevos créditos si asi lo necesita; como la arrendadora compra el bien al contado,
obtiene entonces un precio mejor que el usual en las ventas a plazos. También, segun la
legislacion tributaria de cada pais, puede obtener claras ventajas al realizar gastos por
arrendamiento y no registrar en sus balances un nuevo activo. Las arrendadoras
obtienen un interés que generalmente es algo superior al vigente y realizan un negocio
seguro, pues en caso de incumplimiento pueden recuperar el bien sin mayor frédmite
judicial. [leasing]. (V. CREDITO; PROPIEDAD).

asignacion de recursos. Distribucion de los recursos econémicos existentes entre
diversos usos. El problema de la asignaciéon de recursos se plantea porque la existencia
de éstos es limitada, en tanto que las necesidades y deseos humanos no lo son; de alli
surge la necesidad de combinar adecuadamente |los recursos disponibles de modo de
maximizar la utilidad del consumidor o la ganancia del productor.

La atencidn de los economistas se ha centrado en el problema de determinar la mds
eficiente asignacion de recursos posible de modo tal de lograr, con la menor cantidad
de estos, la maxima produccion alcanzable. Si cada uno de los factores productivos
tiene un costo de mercado vy si cada uno de los productos que es posible producir se
vende también a un precio de mercado, es posible resolver este problema mediante
técnicas de programacion lineal que dan la solucidon éptima para cada caso. Para ello
es imprescindible tener en cuenta el concepto de costo de oportunidad, o sea los
ingresos que dejan de obtenerse por no dedicar los recursos disponibles a otras
actividades diferentes a las que se emprenden. [allocation]. (V. COSTO DE
OPORTUNIDAD; EFICIENCIA; RECURSQOS).

atesoramiento. Dicese de la practica de mantener los ahorros en forma de dinero
efectivo, retirdndolos por completo de todo uso en la produccion o las finanzas. El
atesoramiento era mads frecuente cuando se utilizalban oro o plata como circulante, o
cuando existia un respaldo en oro para el papel moneda. La desconfianza en el sistema



bancario, bastante generalizada en épocas de crisis y cuando no existen fondos de
garantias para los depdsitos, estimula también la tendencia al atesoramiento. La
inflacion, cuando sobrepasa cierta magnitud o se convierte en un fendmeno crénico,
crea por el contrario una propension a aumentar el consumo y a buscar instrumentos de
ahorro de alto rendimiento, disminuyendo asi el atractivo de atesorar. [hoarding]. (V.
AHORRO; DINERO; INTERES).

auditoria. Examen que un profesional de la contaduria efectVa a los estados financieros
de una empresa con el objeto de verificar sila empresa ha seguido los procedimientos
contables aceptados y detectar posibles iregularidades o fraudes. La auditoria
generalmente la hacen personas o empresas independientes, que no pertenecen al
cuerpo regular de contadores de la empresa o departamento auditado. [auditing]. (V.
BALANCE).

auge. También llamado boom, segun la expresion inglesa: fase expansiva del ciclo
economico caracterizada por un aumento en la produccién y una disminucion parcial o
total del desempleo. La tapa de auge o expansion es la opuesta a la de recesidon dentro
de la fluctuacion periddica de las actividades que se denomina ciclo econdmico.
[boom]. (V. CICLO ECONOMICO).

ausentismo. Fendmeno que consiste en que los frabajadores no concurren al frabajo a
cumplir sus obligaciones de acuerdo a lo pautado contractualmente. Debe distinguirse
de ofro concepto, el absentismo, que se usa para designar la ausencia de los
propietarios rurales de sus tierras; aunque ambas palabras derivan de la misma raiz lating,
la version mds moderna de las dos, ausentismo, se reserva usualmente para designar el
fendmeno del mundo laboral que se acaba de definir.

El ausentismo laboral se produce cuando los trabajadores no tienen motivos de salud
para faltar al frabajo, sino que dejan de concurrir por otras razones. Generalmente
aumenta en circunstancias de pleno empleo, cuando las empresas no estan dispuestas
a despedir a su personal por sus ausencias -ya que ello representaria elevados costos de
buUsqueda y entrenamiento de nuevo personal- o cuando las leyes laborales de un pais
protegen excesivamente a los trabajadores, haciendo que las indemnizaciones y otros
costos por despidos resulten demasiado altos.

El ausentismo laboral es considerado un factor que reduce seriaomente la productividad.
Para disminuirlo, las empresas han acudido a diversos tipos de sanciones, a estimular a
los trabajadores que cumplen regularmente con sus obligaciones o a flexibilizar los
horarios, reduciendo de este modo los motivos que los empleados tienen para faltar.
[absenteeism]. (V. PRODUCTIVIDAD; TRABAJO).

autarquia. Una situacion en la cual un pais se aisla del comercio internacional con las
restantes, procurando consumir sélo lo que produce internamente. Esta autosuficiencia



se obtiene normalmente por medio de restricciones no arancelarias y prohibiciones
directas, y ha estado normalmente motivada por consideraciones politicas o culturales.
El término puede aplicarse también a cualquier unidad econdmica, no sélo a las
economias nacionales.

En el mundo moderno, dada la fuerte interdependencia de las economias nacionales, la
autarquia absoluta no resulta posible. Pero muchos paises -guiados por una corriente de
pensamiento que a veces se denomina nacionalismo econdmico- han fratado de
incrementar al mdximo su autosuficiencia. Para ello han creado fuertes barreras
arancelarias y no arancelarias al comercio exterior, procurando a la vez sustituir
importaciones mediante una elevada proteccidon a la industria y a la agricultura local.
Los infentos de este tipo han arrojado resultados claramente negativos, pues han
redundado en el atraso tecnoldgico, el encarecimiento de los bienes producidos vy la
disminuciéon de la variedad de la oferta nacional. [autarky]. (V. PROTECCIONISMO;
SUSTITUCION DE IMPORTACIONES; VENTAJAS COMPARATIVAS).

avtofinanciamiento. Practica de utilizar las ganancias obtenidas o los ahorros
acumulados para hacer las inversiones que una empresa o unidad familiar necesita
realizar. Hasta que las economias modernas desarrollaron el crédito, a través de los
bancos y los mercados accionarios, el autofinanciamiento fue el modo fundamental de
operacion. En la actualidad casi ninguna empresa se autofinancia, pues todas recurren
en parte a diversas formas de financiamiento externo para realizar sus inversiones.

De las utilidades obtenidas en un ejercicio, una parte se distribuye entre los accionistas y
otra parte pasa a constituir las reservas de la empresa, fondos que son utilizados para
efectuar las inversiones necesarias; cuanto mayores son dichas reservas mds

posibilidades existen de autofinanciar la firma. En la prdctica, sin embargo, una empresa
de rentabilidad normal no podria crecer a un ritmo muy veloz si apelase sélo a este
mecanismo. [self-financing]. (V. BENEFICIOS; CAPITAL; RESERVAS).

autogestion. Dicese del tipo de organizacion interna de una empresa en la cual son los
propios trabajadores los que toman las decisiones sobre su funcionamiento. En la
prdctica la autogestion sélo ha funcionado en empresas muy particulares: en
cooperativas campesinas, en empresas pequenas donde 10s socios se conocen y tratan
cara a carq, efc. En ofros casos la autogestion deriva en una forma de gestion realizada
por sindicatos o administradores independientes, que simplemente rinden cuentas ante
una asamblea al término de cada ejercicio. [workers' ownership and management]. (V.
COGESTION; COPROPIEDAD).

aval. Garantia mediante la cual una persona, natural o juridica, responde por las
obligaciones asumidas por el avalado, ya sean éstas referidas al pago de un préstamo, a
la emisidon de fitulos o al cumplimiento de otras obligaciones, asumiéndolas



personalmente en el caso de que éste no las satisfaga. El aval o garantia asume diversas
formas segun el tipo de operaciones, pero es una prdctica regular en las finanzas.
[guarantee]. (V. CREDITO; FINANZAS; HIPOTECA).
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bajista. En la bolsa, aquel corredor o especulador que cree que el precio de las
acciones bajard, y que por lo tanto prefiere vender los valores que posee, con la
esperanza de obtener beneficios al volver a comprarlos -en un futuro préximo- a un
precio menor. La expresion inglesa equivalente ("bear") se fraduce a veces literalmente
para designar a los alcistas, a los que por lo tanto se los llama "osos". Cuando en un
mercado predominan los bajistas se produce una tendencia global hacia la baja que, si
es demasiado intensa, puede desembocar en un pdnico bursdtil: todos o casi todos los
poseedores de valores tfratan de vender simultdneamente sus fitulos dando origen a un
movimiento descontrolado que lleva las acciones a valores infimos. [bear]. (V. ALCISTA;
BOLSA DE VALORES).

balance. Elemento contable fundamental que consiste en una cuenta donde se
reflejan las fransacciones hechas por una empresa a lo largo de un periodo dado vy la
posicidon econdmica de la misma. En un balance aparecen, por ello, los activos de la
empresa, divididos en activos fijos y circulantes, los pasivos fijos y circulantes, el
patrimonio, capital y reservas de la misma. Para arribar a este balance final, que exhibe
la situacion global de una compania, es preciso previamente contabilizar una a una las
diferentes cuentas parciales que le dan origen. [balance]. (V. ACTIVO; CONTABILIDAD;
PASIVO; PATRIMONIO; RESERVAS).

balanza comercial. Parte de la cuenta corriente de la balanza de pagos que refleja la
diferencia entre las exportaciones y las importaciones. La balanza comercial es
favorable o activa cuando las exportaciones, en un periodo dado, superan a las
importaciones; del mismo modo, cuando existen saldos negativos, se habla de una
balanza comercial desfavorable o pasiva. [balance of trade]. (V. BALANZA DE PAGOS).

balanza de pagos. Aquella parte de las cuentas de una nacién, o cuentas nacionales,
que contabiliza las fransacciones hechas con el exterior. En ella se incluyen los pagos
efectuados al extranjero por la adquisicion de bienes y servicios, junto con las entradas
provenientes del exterior por los mismos conceptos. Como tal, es un sumario estadistico
qgue muestra todas las tfransacciones externas en las que estd envuelto un pais durante
un periodo dado de tiempo, un ano por ejemplo. No todos los paises presentan sus
balanzas de pagos de un modo estrictamente semejante, ni designan con idénticos
términos a sus partes componentes, aunque existen caracteristicas generales que
siempre suelen respetarse.



La balanza de pagos se compone de dos cuentas: la cuenta corriente y la cuenta de
capital. La primera de ellas estd integrada por la balanza comercial, que refleja el
movimiento de bienes, y la balanza de servicios, que muestra el movimiento de las
exportaciones e importaciones denominadas "invisibles", las cuales incluyen todo tipo de
servicios; la segunda muestra el saldo entre las entradas y salidas de capital. El saldo final
de la balanza de pagos debe ser reconciliado mediante movimientos compensatorios
simétricos a dichos movimientos, que consisten en un aumento o disminuciéon de las
reservas internacionales que posee un pais.

Las partidas bdsicas de la balanza de pagos se organizan como en el siguiente ejemplo:

Exportacion de Bienes (FOB) 12.660
Importaciéon de Bienes (CIF) 11.451
SALDO DE LA BALANZA COMERCIAL: 1.209
Exportacion de Servicios 1.244
Importacién de Servicios _2.088
SALDO DE LA CUENTA DE SERVICIOS: - 844
SALDO EN CUENTA CORRIENTE: 365
Ingresos por préstamos 2.211
Ofros ingresos 1.912
Total ingresos de capital 4.123
- Egresos por préstamos 3.770
Oftros Egresos 641
Total egresos de capital 4.411
SALDO EN CUENTA DE CAPITAL: -288

SALDO EN BALANZA DE PAGOS: 77



Las cifras se presentan, por lo general, en millones de ddlares. Los valores referidos a
exportaciones incluyen también las llamadas reexportaciones, mercancias que se
infroducen a un pais para ser exportadas a un tercero; las exportaciones e
importaciones invisibles se refieren a los cobros y pagos de fletes, seguros y servicios
bancarios, asi como a las entradas y salidas por concepto de turismo, remesas,
donaciones y legados. En la cuenta de capital se incluyen los egresos por préstamos
otorgados y por pagos de amortizacion a préstamos recibidos, asi como los ingresos por
los mismos conceptos; en la misma se incluyen, ademds, los movimientos de las
inversiones extranjeras que efecta o recibe un pais.

Si el saldo final de la balanza de pagos es positivo o superavitario ello significa que el pais
ha tenido, durante un periodo dado, mayores ingresos que egresos netos; esa diferencia
pasa a integrar entonces las reservas de oro y divisas que el pais posee, en un
movimiento que suele llamarse creacion de reservas. Cuando el saldo es deficitario, del
mismo modo, la creacidn de reservas adquiere un signo negativo, lo que significa que el
pais posee menos cantidades de oro y divisas que al cierre del ejercicio anterior.
[balance of payments]. (V. EXPORTACIONES, IMPORTACIONES, RESERVAS
INTERNACIONALES).

balanza exterior. Nombre que se da a veces a la balanza de pagos. (V. BALANZA DE
PAGOQOS).

banca. Dicese del conjunto de las instituciones bancarias, o sistema bancario. La
banca, en sentido general, es una rama de la actividad econdmica que pertenece al
sector servicios de la economia. [banking]. (V. BANCO).

bancarrota. Uno de los diversos procesos legales que permite a un deudor
desafortunado librarse de las deudas muertas que nunca podrd pagar y comenzar de
nuevo en los negocios. En un proceso de bancarrota los activos que todavia
permanecen en posesion del deudor son repartidos, de acuerdo a diversas formulas de
precedencia, entre sus acreedores.

La bancarrota, también llamada quiebra, es la fase final de un proceso que expresa el
fracaso de la empresa en el mercado; no se trata, por lo tanto, de una insolvencia
pasajera o parcial de la firma, sino de una situacién tal en que la misma ya no encuentra
proyectos capaces de atraer financiamiento ni créditos capaces de amortizar sus
deudas. Como figura juridica, por lo tanto, es sumamente importante para el
funcionamiento de una economia de libre mercado: sin la existencia de este
mecanismo los individuos correrian mas riesgos al comprometer su patrimonio personal
en actividades econdmicas. Cuando no se permite que las empresas lleguen a la
bancarrota, como ocurre en el caso de las economias planificadas o de ciertas
empresas pUblicas, es posible que empresas ineficientes permanezcan en el aparato
productivo, absorbiendo crecientes sumas que el Estado coloca en ellas para evitar su



cierre y ocasionando, en consecuencia, graves cargas fiscales. [bankruptcy].
(INCERTIDUMBRE; RIESGO).

banco. Establecimiento que se ocupa de la intermediacion financiera. Los bancos son
enfidades mercantiles que se ocupan de comerciar con el dinero, considerado como
mercancia, y por ello reciben y custodian depdsitos y otorgan préstamos. La
organizacion y las funciones de la banca moderna dependen del crédito y éste, a su
vez, es factible en gran parte gracias al desarrollo del sistema bancario.

Los bancos toman fondos del publico y del gobierno y los utilizan para efectuar
préstamos a los clientes que los solicitan. El dinero entregado a los bancos queda a
disposicion de los depositantes a través de las cuentas corrientes en que se asientan los
movimientos que éstos hacen, y en las que el dinero puede ser retirado por medio de
cheques, érdenes especiales de pago que el banco reconoce. De los fondos asi
obtenidos el banco separa regularmente sélo una pequena parte, el llamado encaje,
para atender los compromisos que surgen cuando se emiten cheques; el resto queda a
su disposicion para efectuar préstamos, por los que cobra un interés determinado. De
esta manera los bancos cumplen la funcidon de permitir la circulacion del dinero en la
economia, proveyendo la custodia de las cantidades que los depositantes no necesitan
de modo inmediato y entregdndolo a quienes requieren de capital para el desarrollo de
sus actividades. Asi obtienen sus ingresos, con los que costean sus gastos operativos y
obtienen ganancias.

Aparte de las cuentas corrientes los bancos aceptan también pagarés de sus clientes,
mediante un descuento que aplican al valor de los mismos; ofrecen, en muchos paises,
cuentas especiales de ahorro, que pagan intereses a los depositantes; negocian
acciones y ofros valores, asi como divisas y bonos de la deuda publica. En algunos
paises, de acuerdo al ordenamiento legal vigente, estas funciones pueden ser asumidas
por bancos especializados en determinados tipos de transacciones (bancos de ahorro y
préstamo o sociedades financieras, por ejemplo) o pueden ser llevadas a cabo
conjuntamente por la misma casa bancaria. En este Ultimo caso suele hablarse entonces
de banca universal, o banca multiple, tipo de organizacion que tiende a generalizarse
en las economias modernas. [bank]. (V. DESCUENTO; ENCAJE; FINANZAS).

banco central, banco de reserva o banco de emision. Institucidn que, en cada pais, se
encarga de controlar el sistema bancario y monetario. Sus funciones precisas varian de
acuerdo a las regulaciones legales de cada nacidn pero, en general, incluyen las
siguientes: a) fijar la politica monetaria, realizando operaciones de mercado abierto,
fijando la tasa de interés o de descuento para los papeles de los otros bancos,
determinando el encaje legal que deben tener los bancos particulares y controlando
diversos aspectos de las operaciones de éstos; b) actuar como prestamista de Ultima
instancia, entregando dinero a los bancos comerciales para que éstos puedan hacer



frente a sus eventuales necesidades y compromisos; ¢) emitir moneda nacional; d)
recibir y manejar las reservas internacionales del pais.

Los bancos cenfrales son normalmente instituciones publicas aunque pueden ser, y han
sido en muchos casos, sociedades privadas o mixtas; en todo caso, en la mayoria de las
economias importantes, los bancos centrales poseen una alta independencia y una
gran autonomia operativa con respecto alos poderes puUblicos, con lo que se busca
garantizar una politica monetaria sélida, alejada de los vaivenes de la politica cotidiana
y capaz de ofrecer un entorno monetario estable a las actividades econdmicas
privadas. [central bank]. (V. BANCO; DINERO; ENCAJE; RESERVAS INTERNACIONALES).

banco de ahorro y préstamo. Banco especializado en cuentas de ahorro que
acepta depdsitos de pequena cuantia y realiza préstamos -especialmente para
vivienda- a personas que no poseen recursos de capital. Originalmente creados como
un modo de alentar las virtudes del ahorro entre las personas de menores ingresos, sus
funciones se han ido extendiendo, hasta el punto en que a veces resultan indistinguibles
del resto de la banca comercial. [savings and loan association]. (V. AHORRO; BANCO;
BANCO HIPOTECARIO).

banco de emision. V. BANCO CENTRAL.
banco de reserva. V. BANCO CENTRAL.

banco hipotecario. Dicese del banco, similar al de ahorro y préstamo, que toma
fondos de pequenos ahorristas y otorga a éstos, bajo condiciones determinadas,
préstamos a largo plazo para la construccion, adquisicion o refacciéon de sus viviendas.
Tales préstamos quedan garantizados por las hipotecas que los bancos adquieren sobre
los bienes inmobiliarios de los prestatarios. [mortgage bank]. (V. AHORRO; BANCO;
BANCO DE AHORRO Y PRESTAMO:; HIPOTECA).

Banco Interamericano de Desarrollo (BID). Banco regional de desarrollo,
establecido en 1959 por la Organizacion de los Estados Americanos (OEA), cuyo fin es
acelerar el desarrollo econdmico y la integracion de América Latina. El banco ofrece
préstamos blandos y a largo plazo para la ejecucion de proyectos especificos en
infraestructura, agricultura e industria. [Inter-American Development Bank, IDB]. (V.
BANCO INTERNACIONAL DE RECONSTRUCCION Y FOMENTO; FONDO MONETARIO
INTERNACIONAL).

Banco Internacional de Reconstruccién y Fomento (BIRF), conocido
generalmente como Banco Mundial. Banco internacional de desarrollo, agencia
especializada de las Naciones Unidas. Fue creado en 1945, junto con el Fondo Monetario
Internacional, como parte de los acuerdos de Bretton Woods signados el ano anterior.
Inicialmente el Banco tuvo como funcion primordial proporcionar capital para la



reconstruccion de Europa en la postguerra. Actualmente su principal objetivo es asistir
financieramente a los paises en desarrollo, otorgdndoles préstamos cuando no tienen
acceso al capital privado o cuando sus términos de financiamiento resultan demasiado
onerosos para ellos.

El BIRF obtiene sus fondos de la venta de sus titulos a los paises miemlbros y de la emisidon
de bonos en los mercados internacionales. Sus préstamos son exclusivamente a largo
plazo, con intereses relativamente bajos. Presta directamente a los gobiernos y a las
empresas publicas o privadas que tengan avales de sus gobiernos. Proporciona ademds
asistencia técnica y financiera. El Banco ha jugado un importante papel en la
renegociacion de la deuda externa de los paises en desarrollo desde finales de la
década de los ochenta. [International Bank for Reconstruction and Development, IBRD].
(V. BANCO INTERAMERICANO DE DESARROLLO; FONDO MONETARIO INTERNACIONAL).

Banco Mundial. V. BANCO INTERNACIONAL DE RECONSTRUCCION Y FOMENTO.
banco multiple. V. BANCO.

barreras a la entrada. Factores que producen un aumento en los costos de las nuevas
firmas con respecto a las ya establecidas en un mercado. Las mismas pueden ser
econdmicas -como las que surgen del control de ciertas materias primas, la existencia
de economias de escala y los requerimientos de importantes inversiones- o no
econdmicas, como las que derivan de restricciones gubernamentales de cualquier tipo.
La existencia de barreras no econdmicas a la entrada de un mercado limita
severamente su cardcter competitivo, generando una tendencia hacia la creacién de
oligopolios o monopolios. (V. CARTEL; MERCADO; OLIGOPOLIO).

barreras no arancelarias. Dicese de cualguier método, excluyendo los aranceles, que
utilicen los gobiernos para limitar las importaciones. El propdsito de tales barreras puede
ser equilibrar la balanza de pagos o proteger a la industria nacional. Para ello se
establecen, segun los casos: a) prohibiciones, que impiden por completo las
importaciones de ciertos bienes; b) cuotas o contingentes, que fijan limites a la cantidad
de bienes que es posible importar; c) otros controles. Las prohibiciones y cuotas son
llomadas restricciones cuantitativas, las cuales comprenden también las licencias
previas, autorizaciones especificas que dan los gobiernos para importar. Los controles se
aplican por lo general a la calidad técnica o sanitaria de los bienes; aunque tienen, por
lo tanto, otros propdsitos no ligados a la restriccion de las importaciones, actuan de
hecho muchas veces como efectivas barreras para la penetracion de los mercados
nacionales. Las barreras no arancelarias reducen la oferta de los bienes importados,
forzando a la demanda a trasladarse hacia los bienes de produccidn nacional. Ello
induce, por lo general, un aumento en los precios.



Las barreras no arancelarias, por otra parte, se prestan a prdacticas discriminatorias y
casuisticas, incrementando la discrecionalidad de los funcionarios gubernamentales y
quitando transparencia al comercio internacional. Por ello han recibido la creciente
atencion del GATT y de ofros organismos internacionales. [non-tariff barriers]. (V.
ARANCELES, COMERCIO INTERNACIONAL, GATT, PROTECCIONISMO).

base imponible. Monto a partir del cual se calcula un impuesto determinado: la base
imponible, en el impuesto sobre la renta, es el ingreso neto del contribuyente,
descontadas las deducciones legales, sobre la base del cual éste deberd pagar
impuestos. [taxable income; tax base]. (V. IMPUESTOS; TRIBUTACION).

base monetaria. Término empleado para designar a los activos sobre los cuales, a
través del multiplicador monetario, se determina la oferta monetaria total. Ellos
corresponden a las reservas internacionales netas, los activos internos y el financiamiento
que dan los bancos centrales al gobierno; a ellos hay que restarles los pasivos no
monetarios y el capital pagado y reservas del banco central. (V. MULTIPLICADOR;
OFERTA MONETARIA).

beneficio. Aunque en un sentido general beneficio significa utilidad o provecho, en
economia la palabra adquiere un sentido mds preciso: ella es equivalente a la
diferencia enftre los ingresos y los egresos de una empresa, ya sea en una operacion
particular o -mdas usualmente- durante el curso de un ejercicio; en este sentido beneficio
es sinbnimo de ganancia.

De los beneficios brutos obtenidos por una empresa, se procede al pago de impuestos,
se efectVan las deducciones correspondientes a la depreciacion de los activos y se
pagan los dividendos que corresponden a las acciones preferidas; el resto, los beneficios
netos, suelen ser subdivididos en dos partes: una de ellas es distribuida entre os
poseedores de acciones, bajo la forma de dividendos, y otra parte no se distribuye,
empledndose para la formacion de reservas y/o para el aumento del capital de la firma.

Desde el punto de vista de la teoria econdmica los beneficios son la remuneracién del
capital, el ingreso que este factor de produccion percibe por el riesgo de colocarlo en
actividades productivas: debido a que el empresario no puede conocer el futuro y los
resultados de sus acciones no pueden ser completamente previstos, existe un riesgo
potencial, una incertidumbre a la que debe enfrentarse, y que puede concretarse en
costos o pérdidas inesperados. El esfuerzo de combinar diversos factores productivos en
un proyecto determinado, arriesgando capital, es recompensado entonces con la
ganancia o beneficio que el empresario obtiene al completar la realizaciéon del mismo.

La tasa de beneficio, el porcentaje de ganancia con respecto al capital, variard
naturalmente segun cual sea la actividad emprendida y las condiciones del mercado;
ello inducird entonces a los empresarios a dirigir su capital hacia las actividades mds



remunerativas, orientdndose asi la inversion, a fravés del mercado, hacia los usos que
mas recompensa la demanda de la sociedad. [benefits; profit]. (V. ACCION; CAPITAL;
DIVIDENDO; EMPRESA).

BID, V. BANCO INTERAMERICANO DE DESARROLLO.

bienes. Los bienes, en términos generales, son objetos Utiles, provechosos o agradables
que proporcionan a quienes los consumen un cierto valor de uso o utilidad. Los bienes
econdmicos, mdas especificamente, son objetos que se producen para su intfercambio en
el mercado, es decir, son mercancias.

Para que un objeto pueda ser considerado un bien econdmico es preciso que el mismo
tenga una cierta demanda, es decir, que sea considerado por algunas personas como
un objeto capaz de satisfacer sus necesidades, y que el bien resulte escaso en relacion a
esa demanda. Un bien de oferta ilimitada no pasa a formar parte de los infercambios
enfre seres humanos; se considera entonces un bien libre 0 no econdmico.

En economia resulta de suma importancia la clasificacion de los bienes de acuerdo a sus
caracteristicas: se habla entonces de bienes de capital, bienes intfermedios y bienes de
consumo; de bienes privados, publicos o mixtos; de bienes complementarios o
sustitutivos, etc. [goods]. (V. BIENES COMPLEMENTARIOS; BIENES DE CAPITAL; BIENES DE
CONSUMO; BIENES PUBLICQOS; BIENES SUSTITUTIVOS; DEMANDA; ESCASEZ; OFERTA; PRECIO;
SERVICIOS; UTILIDAD).

bienes complementarios. Son aquellos que deben utilizarse conjuntamente para
safisfacer alguna necesidad. La relaciéon que se establece entre bienes
complementarios es tal que el consumo de unos va directamente aparejado al de
aqguéllos que lo complementan: asi el consumo de automadviles requiere el de gasolina,
el de electricidad es necesario para un computador, etfc.

Existen diversos grados de complementariedad entre bienes diferentes: en algunos casos
es muy alta, como cuando se necesita una llave para usar una cerradura, y en ofros
casos es mas flexible, pudiéndose usar mds o menos cantidad de un bien para
complementar otro. La demanda de los bienes complementarios tiene algunas
particularidades que la distinguen de ofros casos: si baja el precio de los
electrodomésticos, por ejemplo, aumentard su consumo y -por lo tanto- el de
electricidad, produciéndose un movimiento simultdneo, lo cual es opuesto a lo que
ocurre en el caso de los bienes sustitutivos. [complementary goods]. (V. BIENES; BIENES DE
CONSUMO; BIENES SUSTITUTIVOS; ELASTICIDAD).

bienes de capital. Aquellos bienes cuya utilidad consiste en producir otros bienes o
que contribuyen directamente a la produccién de los mismos. El concepto engloba asi



tanto alos bienes intermedios -que forman parte de proceso de produccidon- como a los
bienes de produccidén en si mismos. [capital goods]. (V. BIENES DE PRODUCCION).

bienes de consumo. Dicese de los bienes que son utilizados para satisfacer las
necesidades corrientes de quienes los adquieren, es decir, cuya ufilidad estd en
satisfacer la demanda final de los consumidores. Los bienes de consumo se diferencian
de los de capital por cuanto no tienen por objeto producir otros bienes o servicios, sino
atender a las necesidades directas de quienes los demandan.

Los bienes de consumo se clasifican en durables (o duraderos) y no durables. Los
primeros son 1os que rinden al consumidor un flujo de servicios durante un tiempo
relativamente largo, como los muebles, los automaoviles, la vivienda, etc.; los segundos
son los que se agotan o consumen completamente en el acto de satisfacer una
necesidad, como la comida, por ejemplo. La division entre bienes durables y no durables
no es estricta, como se comprenderd, puesto que un mismo bien puede durar mucho
mdas 0 menos segun el uso que le dé el consumidor y de acuerdo a diversas
circunstancias concretas. Por tal razén, en la prdctica, muchos autores consideran
bienes durables a aquellos que fienen un comportamiento peculiar y que son los bienes
Cuyo precio es relativamente alto en comparacién con el ingreso del consumidor: en
este caso la demanda fluctia considerablemente de acuerdo a los ingresos actuales y
anticipados de los consumidores, se realiza un proceso de compra mads largo y
cuidadoso que en otros casos y se apela -casi como regla general- al financiamiento. La
durabilidad de tales bienes hace que el stock o existencia de 10os mismos sea
relativamente grande en comparacion con la producciéon que llega al mercado: ello
implica que no hay un flujo regular de ventas como en el caso de los productos
perecederos o de menor precio. Por tal motivo la demanda de los bienes durables se ve
mucho mds afectada por los ciclos econdmicos y el estado general de la economia que
lo que ocurre para el caso de los bienes no durables. [consummer goods]. (V. BIENES;
CONSUMO).

bienes de produccidn. Lidmase bienes de produccion a aquellos cuya utilidad
consiste en producir otros bienes. Son asi bienes de produccioén las maquinas y otras
instalaciones que permiten organizar procesos productivos que resultan en la creacion
de mercancias. Cuando se adquieren bienes de produccidn se efectia una inversion,
pues se destina capital a la compra de objetos con el propdsito de realizar actividades
productivas y no de consumirlos por la utilidad que estos tengan por si mismos. (V. BIENES;
CAPITAL; INVERSION).

bienes intangibles. V. SERVICIOS.

bienes libres. Lidtmanse asi a los bienes no econdmicos, es decir a aquéllos que no son
escasos en relacion a su demanda y que, por lo fanto carecen de precio, aunque



puedan poseer utilidad y su uso proporcione satisfacciones al consumidor. [free goods].
(V. BIENES).

bienes puUblicos. Lidmanse asi a los bienes o servicios que no pueden ser disfrutados por
un individuo sin que ofros también tengan acceso a ellos. Al establecerse una fuerza
policial o un servicio de alumbrado publico, por ejemplo, no es posible suministrar el bien
a quienes paguen por él y excluir de su disfrute a quienes asi no lo hagan. El consumo
gue una persona haga de tales bienes no disminuye el consumo de las restantes
personas, a diferencia de lo que ocurre con los otros bienes, que por ello son llamados
bienes privados.

Cuando estas caracteristicas se dan de un modo completo se habla de bienes publicos
puros: en este caso no es posible excluir a nadie del consumo del bien y el consumo de
una persona no disminuye el de las restantes. Cuando, como frecuentemente ocurre,
esto sucede sélo de un modo parcial, se habla entonces de bienes mixtos. Por ejemplo,
la vacunacién contra una enfermedad puede considerarse un bien mixto, pues ella
incluye una utilidad privada -la propia proteccidon- pero también una utilidad puUblica, la
proteccion que se ofrece a los demads contra el contagio. En este caso se habla de la
externalidad del bien, de la ufilidad que éste confiere a quienes sin embargo no han
pagado para obtenerlo.

La provision de bienes publicos no puede realizarse eficientemente a través del mercado
puesto que el oferente de los mismos no puede garantizar que sélo quienes paguen
tengan derecho a obtener el bien; en tales circunstancias muchas personas no fendrian
incentivo alguno para pagar por algo que, de todas maneras, estardn en condiciones
de disfrutar, y por lo tanto quien produzca el bien no tendrd los incentivos para hacerlo.
El fendmeno de quienes pueden aprovecharse de la utilidad de un bien pUblico sin
haber pagado por ello es conocido como el caso del free rider (el que vigja sin pagar):
cuando un bien publico es provisto, éste tiene un precio que refleja el nUmero de
quienes han pagado por el mismo; pero, una vez provisto, y ya cubiertos todos los costos,
cualquier persona que se incorpore al disfrute de ese bien podrd hacerlo gratuitamente
sin alterar las fransacciones ya realizadas. Por ello los bienes publicos se proveen
generalmente a través de la accidén de organismos puUblicos: gobiernos nacionales,
regionales o municipales y asociaciones de diverso tipo. [public good]. (V. BIENES;
ELECCION PUBLICA; EXTERNALIDADES; SECTOR PUBLICQO).

bienes sustitutivos. Liamados también competitivos, son aquellos que, aunque
diferentes entre si, pueden satisfacer la misma necesidad del consumidor. En tal caso un
bien -o servicio- puede sustituir o entrar en competencia con ofro; es el consumidor
quien escoge la forma en que habrd de satisfacer sus necesidades: podrd viajar en
avién o por carretera para trasladarse a ofra ciudad, del mismo modo que podrd
escoger entre multiples alimentos diferentes para prepararse una comida.



Hay bienes que sélo en ciertos casos resultan sustitutivos, como cuando se escoge un
regalo y pueden escogerse articulos muy diferentes; en ofros casos los bienes pueden ser
casi idénticos, como cuando diversas marcas se disputan un mercado bien definido y
delimitado. La demanda de los bienes sustitutivos funciona de un modo diferente a la de
los bienes complementarios. Cuando aumentan los pasajes de avion, por ejemplo,
disminuye la demanda de los vigjes aéreos pero aumenta en consecuencia la demanda
de ofros tipos de transporte. Las respectivas variaciones dependen de la elasticidad de
sustitucion entre dichos bienes.

Dentro de los bienes sustitutivos se habla también de bienes inferiores y superiores: los
primeros no satisfacen tan bien las necesidades de los consumidores como los segundos.
Los bienes inferiores se compran en cantidades relativamente grandes cuando la renta
de los consumidores es baja; cuando el ingreso de éstos aumenta se produce una
sustitucion gradual en favor de los segundos. [substitute goods]. (V. BIENES; BIENES
COMPLEMENTARIOS; BIENES DE CONSUMO; ELASTICIDAD).

bilateralismo. Intercambio de bienes y servicios entre dos paises mediante
negociaciones o acuerdos gubernamentales. El término suele usarse de un modo poco
preciso, incluyendo los arreglos internacionales que intentan compensar problemas de
balanza de pagos entre dos naciones, las preferencias que se otorgan mutuamente o
aludiendo a fransacciones especificas de comercio internacional. El bilateralismo, como
opuesto al multilateralismo o al comercio libre, resulta un sistema que restringe el
comercio de las naciones involucradas, impidiendo el libre flujo de las mercancias y, por
lo tanto, los beneficios de la especializacién internacional. [bilateralism]. (V. AREA DE
LIBRECAMBIO; MULTILATERALISMO; VENTAJAS COMPARATIVAS).

billetes de banco. V. MONEDA.

bimetalismo. Sistema bajo el cual la unidad monetaria se define legalmente en funcién
de dos metales, generalmente el oro y la plata, estableciéndose una relacion
determinada enftre ellos. Cada metal se acepta en cantidades ilimitadas para el
amonedamiento, o acunacidén de moneda, y las monedas de ambos metales son dinero
de curso legal. La principal dificultad que se encuentra al adoptar este sistema es que la
relacion de los dos metales escogidos suele variar en el tiempo, a causa de las naturales
fluctuaciones de su precio en el mercado; en este caso el metal que pierda valor en
relacion al otro desplazard como moneda al que se ha valorizado.

El bimetalismo se utilizd en América y en Europa durante bastante tiempo, hasta el siglo
XIX, en parte para evitar la dependencia de los precios con respecto a la produccion de
un solo metal. El sistema fue abandonado cuando comenzaron a circular masivamente
los billetes de banco, en parte por las dificultades ya senaladas. [bimetallism; gold and
silver standard]. (V. DINERO; PATRON OROQO).



bolchevismo. Dicese de una de las fracciones en las que se dividid, en 1902, el Partido
Obrero Socialdemocrata Ruso, de orientacion marxista. Dirigida por Lenin desde ese
momento pasd a constituir, luego de la Revolucién Rusa de 1917, el Partido Comunista
de ese pais y luego de la Unién Soviética (PCUS). El bolchevismo o leninismo puede
considerarse como una fraccidon extrema del marxismo que propuso vy llegd a establecer
lo que llamaban la "dictadura del proletariado”, una dictadura de clase donde los
obreros (y de algun modo también los campesinos) asumiesen como clase el poder. La
dictadura devino inmediatamente un régimen cerrado y autoritario, fuertemente
represivo, que estatizd todos los medios de produccidon y cred una economia
centralmente planificada, fratando de abolir por completo el funcionamiento del
mercado. El bolchevismo se caracterizd por su rigidez ideoldgica, su dependencia con
respecto a un jefe supremo y sus tacticas violentas de lucha, aungque en ocasiones
establecié alianzas con otras fuerzas socialistas o de inspiraciéon fascista. [Bolshevism] (V.

LENINISMO, COMUNISMO).

bolsa de valores. Mercado de capitales abierto al pUblico donde se realizan
operaciones con fitulos de libre cotizaciéon: acciones, bonos vy fitulos de la deuda
publica, certificados en divisas, efc. La bolsa de valores hace posible la existencia de un
mercado secundario, puesto que los inversionistas acuden a ella aportando sus capitales
para comprar los titulos ya emitidos por las empresas privadas o el sector publico. La
existencia de una bolsa de valores permite a las empresas, a su vez, obtener capitales
para sus proyectos y su desarrollo.

La bolsa de valores puede considerarse como una institucion que agrupa a los agentes
que compran y venden acciones y ofros valores, los cuales son conocidos como
corredores. Solo los corredores autorizados, previa compra de los derechos
correspondientes, estdn facultados para realizar operaciones en la bolsa. La calidad de
miembro de una bolsa estd casi siempre estrictamente regulada, para ofrecer garantias
de seriedad a los inversionistas que desean efectuar operaciones de riesgo. Del mismo
modo las bolsas de valores fijan normas para que una compania determinada pueda
cotizar sus acciones en el mercado de capitales, ofreciendo asi mayores garantias a los
inversionistas.

Existen bolsas de valores en casi todas las capitales del mundo y en muchas ofras

ciudades importantes, las cuales estdn en contacto permanentemente enftre si; puede
decirse, por lo tanto, que en la actualidad existe una especie de mercado mundial de
capitales que permite los flujos financieros entre las plazas mds importantes del mundo.
[stock exchange]. (V. ACCION; MERCADO PRIMARIO; MERCADO SECUNDARIO; TITULO).

bonificacion. A veces también llamada bono, un pago que se concede a los
trabajadores como consecuencia de circunstancias especiales. [bonus]. (V. SALARIO).



bono. Certificado emitido por un gobierno o una corporacién, publica o privada, con
promesa de devolver a quien lo adquiere el dinero tomado a préstamo. La palabra se
utiliza en la practica, mds especificamente, para designar a los titulos de la deuda
publica de un pais emitidos por la tesoreria del Estado. Los bonos, generalmente,
devengan un interés fijo y son emitidos a largo plazo, aunque existe una gran cantfidad
de variantes al respecto.

Los bonos usualmente tienen una fecha de vencimiento o de maduracién, a la llegada
de la cual se paga al poseedor su valor nominal; enfretanto éste recibe los intereses que
se han estipulado previamente. Los bonos se negocian normalmente en la bolsa de
valores, conformando un mercado de bonos que a veces posee gran dinamismo.
[bond]. (V. BOLSA DE VALORES; DEUDA PUBLICA; INTERES).

boom. Palabra inglesa que se utiliza para designar una expansion, generalmente
infensa o rapida, de una economia nacional. Puede considerarse un sinbnimo de auge
0 expansion, aunque tiene connotaciones mds enfdticas que estos términos. (V. CICLO
ECONOMICO).

boicot. Negativa colectiva de clientes, obreros, empresas o paises a negociar con otfros
agentes econdmicos. El nombre proviene del capitan C. C. Boycott, un administrador
inglés con el cual los iMlandeses se negaron a tratar durante los disturbios campesinos de
1879-1891. El boicot normalmente se realiza por razones politicas o ideoldgicas y puede
considerarse como una prdctica restrictiva de suma agresividad. [boycott]. (V.
DISCRIMINACION COMERCIAL; EMBARGO).

burocracia. Tipo de administracion caracterizada por una jerarquia formal de
autoridad, reglas definidas para la clasificaciéon y solucidn de problemas, extendido uso
de comisiones y organismos colectivos de decision y formas escritas de comunicacion.
La burocracia es peculiar de las oficinas e instituciones estatales, pero en cierta medida
también se encuentra en las grandes corporaciones privadas. El término burocracia, sin
embargo, se usa también en otros sentidos: sirve para designar tanto al conjunto de
funcionarios -o burdcratas- como para calificar una forma de proceder lenta, rutinaria,
que dificulta y entraba toda decision.

El andlisis econdmico de la burocracia, desarrollado especialmente por la escuela del
Public Choice, asume que cada agencia del Estado se comporta como si maximizara su
presupuesto. Mayores asignaciones permiten a los burdcratas incrementar sus salarios y
sUs promociones, y obtener ventajas no pecuniarias como mayor poder, prestigio y
utilizaciéon de recursos. La funcidon de demanda de la burocracia es la relacion entre el
valor marginal del servicio que ofrece y el nivel o volumen de ese servicio; no puede
establecerse una relacion entre precio y cantidad porque las agencias no venden sus
servicios individualmente sino que los ofrecen a cambio del presupuesto global que
reciben del gobierno. La funcién del costo marginal no es una funcién de oferta como



en el caso de una empresa, porque las agencias Nno venden sus servicios a su costo
marginal. Por tal razén es preciso hacer un andlisis de costo-beneficio para cada
servicio. Dado que cada agencia frata de maximizar su presupuesto se encuentra que
siempre la cantidad de servicios ofrecidos supera el nivel 6ptimo al que se llegaria
mediante un equilibrio de mercado. [bureaucracy]. (V. BIEN PUBLICO; GASTO PUBLICO).
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cadena de comercializacion. Conjunto de intermediarios que intervienen en la
comercializacion de un bien, desde el productor hasta el consumidor. Segun las
caracteristicas fisicas y econdmicas de los bienes, ésta puede variar de un modo
bastante pronunciado: asi la comercializacion de un libro, que pasa por la intervencidn
de un editor, un distribuidor y las librerias, es diferente por completo a la de los productos
agricolas perecederos o a la de los bienes inmuebles. La cadena de comercializacion,
aungue en apariencia encarece el producto final, es imprescindible para que éste
llegue oportunamente a los consumidores que lo demandan, constituyendo por lo tanto
un elemento indispensable en el funcionamiento de una economia de mercado. (V.
INTERMEDIARIO).

caja. Sitio donde se conservan, fisicamente, el dinero y otros efectos monetarios, como
cheques, etc. También se denomina caja a la oficina o cubiculo de una empresa o
establecimiento publico que se destina a recibir dinero y a efectuar pagos.

Desde el punto de vista contable, caja es una cuenta donde quedan registrados los
movimientos de enfrada y salida de dinero en efectivo. [cash]. (V. ACTIVO;
CONTABILIDAD; EFECTIVO).

caja de Edgeworth. Un diagrama ideado por Francis Y. Edgeworth, a fines del siglo XIX,
de gran utilidad para el andlisis de las situaciones en las que existen sdlo dos actores
econdmicos y no un mercado, como las de monopolio, oligopolio, etc. La caja se
construye utilizando las curvas de indiferencia de dos individuos con respecto a dos
bienes: las del individuo A se dibujan partiendo del punto de referencia normal en los
diagramas ("'sudoeste”), mientras que las del individuo B se originan en el extremo
opuesto ("nordeste”); las cantidades del bien 1y 2 se sitUan en las ordenadas y las
abscisas, respectivamente. Las sucesivas lineas IA e IB son las diversas curvas de
indiferencia para cada uno de los individuos considerados.
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La caja permite ilustrar acerca de los diversos puntos de equilibrio que se pueden
establecer en una situacion semejante, los cuales quedan enlazados por la curva que
une los puntos Oqy Op. Cuando este diagrama se utiliza para estudiar problemas de
produccion los bienes considerados pasan a ser entonces factores productivos y las
series de curvas IA e IB representan en ese caso las isocuantas, situaciones en que las
combinaciones de los dos factores permiten producir la misma cantidad de un bien.
[edgeworth box]. (V. CURVA DE INDIFERENCIA; FACTORES DE PRODUCCION; UTILIDAD).

calculo econdmico. En general, la consideracién por parte de un consumidor o
productor de las alternativas abiertas para él en el gasto y ahorro de su renta personal o
en la direccion de su empresa. El consumidor decide, mediante el cdlculo econdmico
de los costos y beneficios implicados en cada decision, como distribuir sus ingresos entre
diferentes bienes complementarios o alternativos, y cudnto ha de ahorrar. Un empresario
decidird del mismo modo -aunqgue por lo general con un instrumental mucho mas
refinado y apelando mds a la cuantificaciéon- qué productos fabricard, en qué
cantfidades y con qué insumos.

La teoria econdmica parte de considerar a los consumidores como tomadores de
decisiones racionales que equilioran mentalmente la utilidad de combinaciones
infinitesimales de bienes y servicios hasta alcanzar a definir la combinacion particular que
le proporcionard la mdéxima utilidad para una cifra dada de gasto.

Este término se usa también para aludir al proceso de cdlculo que realiza una autoridad
planificadora en una economia que no es de libre mercado. (V. UTILIDAD).

camara de comercio. Organizacién que redne las empresas de un mismo ramo de
actividad para defender sus intereses comunes. Las cdmaras de comercio que, segun los



casos, se llaman también cdmaras de industrias, pueden realizar tareas diversas:
califican y respaldan la solvencia moral de sus integrantes, recopilan y procesan
informacidén estadistica, ponen en contacto a sus dfiliados para que intercambien
informaciones de utilidad, los representan ante el gobierno vy los sindicatos, y organizan
actividades culturales, educativas y asistenciales.

Las cdmaras de comercio han jugado un papel muy importante en cuanto a ampliar y
consolidar los mercados, pues a fravés de ellas se hacian gran parte de los contactos
indispensables para el comercio internacional y regional, dando un aval moral para la
ampliacion de tales relaciones. En la actualidad cumplen la funcion de representar
orgdnicamente a los empresarios en la vida de un pais para lo que, generalmente, se
reunen en federaciones y confederaciones de alcance nacional. [chamber of
commerce]. (EMPRESA).

cdmara de compensacion. Asociacion de bancos de una plaza determinada que
liquidan, a fravés de ella, las obligaciones reciprocas resultantes de los documentos de
que cada uno es tenedor, ya sea en su propio nombre o en el de sus sucursales,
agencias, clientes u ofros bancos. Las cdmaras de compensacion generalmente son
instituciones formales, con personalidad juridica independiente y sancidon oficial. En las
cdmaras de compensacion no se realizan movimientos de dinero efectivo sino que se
procede a hacer el cdiculo de lo que cada banco adeuda o acredita con respecto a
los demds; la liquidaciéon correspondiente se efectia mediante cheque o adeudo en
cuenta. [clearing banks; clearing house]. (V. BANCO).

cambio. V. INTERCAMBIO; TIPO DE CAMBIO.

capacidad instalada. Término que se usa para hacer referencia al volumen de
produccidn que puede obtenerse en un periodo determinado en una cierta rama de
actividad. Se relaciona estrechamente con las inversiones realizadas: la capacidad
instalada depende del conjunto de bienes de capital que la industria posee,
determinando por lo tanto un limite a la oferta que existe en un momento dado.
Normalmente la capacidad instalada no se usa en su totalidad: hay algunos bienes que
se emplean sélo en forma limitada puesto que ellos tienen un potencial superior al de
otros bienes de capital que intervienen en forma conjunta en la produccion de un bien
determinado. Cuando hay situaciones de recesion o de crisis el porcentaje de la
capacidad instalada utilizado tiende a disminuir, aumentando la capacidad ociosa o no
utilizada. Este Ultimo término se usa equivocadamente para hacer referencia a los
recursos naturales que las empresas, por razones de costos o por causas de la estrechez
del mercado, no estdn en condiciones de explotar en un momento dado: asi hay tierras
gue no conviene utilizar porgque sus rendimientos son muy pobres y producirian bienes a
un costo mayor que el que puede aceptar el mercado; hay recursos hidroeléctricos que
no tiene sentido desarrollar por cuanto la capacidad de generacion eléctrica ya
instalada es suficiente para atender la demanda, etc. Es un error frecuente pensar que



la produccion puede siempre utilizar por completo todos los recursos naturales y de
capital disponibles: la utilizacidn o no de un factor productivo depende, en Ultima
instancia, de consideraciones econdmicas y no puramente técnicas, por lo cual no tiene
sentido incorporar a la producciéon aquellos elementos que darian por resultado un
precio mas alto que el del mercado. [capacity]. (V. CICLO ECONOMICO; EFICIENCIA;
RECESION).

capacidad no utilizada. V. CAPACIDAD INSTALADA.

capitacion. Impuesto que se paga por igual por cada persona o "cabeza" (de alli su
nombre) sin tomar en consideracion las propiedades que éstas posean o los ingresos que
reciban. La capitacion ha sido objeto de fuertes criticas y, por ello, ha tendido a caer en
desuso en el mundo contempordneo: se considera que la misma es regresiva, ya que
afecta proporcionalmente mds a las personas de mds bajos ingresos. [poll taxes]. (V.
IMPUESTOS; TRIBUTACION).

capital. El concepto de capital, tan importante en la ciencia econdémica, admite
diversas definiciones segun el enfoque que se adopte. La palabra, en el lenguaje
cotidiano y aun en el de los economistas, suele abarcar un conjunto de significados
proximos pero no idénticos. Desde el punto de vista empresarial el capital estd
constituido por un conjunto de valores o fondo unitario que integran todos los bienes
invertidos en una empresa que se utilizan para la producciéon y, por lo tanto, para la
obtencion de rentas y ganancias. El capital, en este sentido, es un factor de produccion
que, junto con la tierra y el trabajo, resulta indispensable para el desarrollo de las
actividades productivas. Desde un punto de vista financiero se considera capital a todos
los activos que posea una empresa, persona o institucion y sobre los cuales se obtenga o
pueda obtenerse una renta. Si esta Ultima definicion se flexibiliza lo suficiente
desaparece por completo la diferencia entre bienes de consumo y bienes de capital,
por lo cual se acepta implicitamente, aungue sin mucho rigor, que sdélo cierto tipo de
bienes integran el capital de un individuo, generalmente los de mayor valor y
durabilidad.

El capital suele dividirse normalmente en capital fijo, que comprende los bienes durables
tales como edificios, maquinarias e instalaciones de diverso tipo, y capital circulante, o
de funcionamiento, que consiste en dinero destinado al pago de salarios y a otros usos
semejantes, stocks de materias primas, bienes en proceso y componentes que son
usados mas rapidamente. Esta distincion entre capital fijo y circulante, en todo caso, no
debe considerarse como completamente rigurosa.

La creacion de capital estd directamente ligada a la abstinencia y al ahorro, pues la
creacioén de bienes de capital implica destinar a la elaboracién de los mismos insumos
que podrian ser dedicados a la produccidn de bienes de consumo inmediato. Al
abstenerse del consumo presente y utilizar los recursos disponibles para la creacion de



bienes de capital se asegura, sin embargo, un mayor consumo futuro, pues el valor de la
produccion depende en gran medida de los medios de capital empleados para llevarla
a cabo. De alli gue el crecimiento econdmico y el mayor nivel de vida de las naciones
modernas depende, en una medida importantisima, de la gran cantidad de capital
acumulado que permite los altos rendimientos actuales y, por lo tanto, un nivel de
consumo mucho mds alto. [capital]. (V. ABSTINENCIA; AHORRO; BIENES DE CAPITAL;
FACTORES DE PRODUCCION).

capital-intensivo. Dicese de una rama o proceso productivo que emplea mds capital
que otros factores de produccion en relacién a otros procesos o tecnologias
productivas. La industria petrolera, por ejemplo, es mds capital intensiva que la industria
del mueble y ésta, a su vez, mdas capital infensiva que la mayoria de las formas de
comercio. [capital-intensive]. (V. CAPITAL; TRABAJO-INTENSIVO).

capitalismo. El concepto de capitalismo ha sido definido de muchas maneras
diferentes, con diverso rigor y desde distintas perspectivas ideoldgicas. El término se utilizd
por primera vez a mediados del siglo XVIII para aludir, sin mayor precision, al sistema
econdmico donde el capital est&d en manos de propietarios privados, pero fue difundido
ampliamente un siglo después por el marxismo, dentfro del cual adquirié una
connotacioén peyorativa que en gran parte se mantiene hasta nuestros dias. La carga
ideoldgica del concepto y su uso poco riguroso impiden considerarlo, en propiedad,
como un término cientifico; es recomendable, por lo tanto, emplear el término
economia de mercado para hacer referencia a las sociedades modernas
corrientemente llamadas capitalistas.

En un sentido estricto la palabra capitalismo alude a un sistema donde se hace uso de
bienes de capital, como ya lo senalaran B&hm-Bawerk y otros representantes de la
Escuela Austriaca. Pero, como tal forma de conceptualizarlo impide hacer algunas
distinciones que cobran importancia desde el punto de vista histérico, muchos autores
no marxistas se inclinan por definilo como un sistema social donde el capital esta en
manos de personas privadas y donde el frabajo se lleva a cabo no como un deber de
costumbre o bajo coaccion, sino por la recompensa material que recibe el trabajador:
el salario.

El capitalismo, en tal perspectiva, contrasta con el feudalismo y con otros sistemas
anteriores en que supone la existencia de personas libres que realizan intercambios sin
coercidn, siguiendo sus propios intereses. Es por ello esencial al sistema la existencia de
un mercado libre, donde los miembros de |la sociedad puedan realizar sus intercambios,
y de un ordenamiento juridico que garantice ciertas libertades civiles y politicas
indispensables para su funcionamiento. El capitalismo también se diferencia del
socialismo, pues admite la conveniencia y la necesidad de la propiedad privada,
confiando en el mercado para lograr la asignacion de recursos necesaria a la vida



econdmica y para la distribuciéon de la renta entre los individuos. Se opone frontalmente,
por lo tanto al sistema de planificacion central.

Dentro del amplio marco que brinda la definicion precedente caben diversas formas
concretas de ordenamiento socio-econdmico: ellas variardn en la medida en que se
acepte una mayor o menor vigencia de un sistema de precios libres, de acuerdo al
grado de competencia que exista entre diversas empresas y segun el grado de
intervencion estatal. Cuando esta Ultima es amplia y el Estado se reserva el monopolio
de un vasto conjunto de empresas, o cuando los precios estdn regulados politicamente,
suele hablarse de un sistema mixto, o de una economia mixta; cuando el nivel de
infervencioén estatal es amplio y no existe un sector privado de real envergadura es
frecuente que las decisiones politicas y econdmicas se entremezclen, del mismo modo
en que confluyen los grupos politicos y empresariales: en ese caso se habla,
generalmente, de un sistema mercantilista, utilizando este término por la semejanza con
los sistemas que existian en Europa durante el auge de esa corriente de pensamiento.

Puede decirse, sin exagerar, que la ciencia econdmica surge con la maduracion de las
sociedades capitalistas: su campo es el andlisis del mercado, de la competencia, de la
firma, de la asignacién de recursos y de muchos otros objetos de estudio que no tenian
una existencia generalizada en sociedades anteriores. Por eso, para comprender el
capitalismo, es indispensable conocer tales conceptos, pero es importante también
tener en cuenta ofras disciplinas y dreas de conocimiento: la sociologia y la historia, para
entender coémo se pasa de los estamentos y grupos cerrados de la antigiedad a las
clases del capitalismo industrial y a los agrupamientos mds abiertos de las sociedades
contempordneas; el derecho y las ciencias politicas, para apreciar la forma en que el
ordenamiento legal permite la libertad de los ciudadanos y la existencia de un mercado
libre; y otfras disciplinas sociales, como la antropologia, que nos indican la forma en que
los seres humanos satisfacemos nuestras necesidades en diversos contextos y el modo en
que ciertas tendencias vitales se expresan en las sociedades capitalistas de la
actualidad. [capitalism]. (V. CAPITAL; MERCADO; MERCANTILISMO; PRECIO;
SOCIALISMO).

captacion. Con este término se indica la absorcién de recursos del publico por parte
de los bancos u otras instituciones financieras, mediante el pago de un interés o la oferta
de ciertos servicios. [to attract capital]. (V. BANCO).

cartel. Acuerdo formal entre diversas firmas que participan en un mismo mercado, con
el objeto de fijar politicas conjuntas en cuanto a precios y cantidades de produccion.
Para que un cdrtel tenga efectividad es necesario que las empresas que lo integran
controlen una proporcion sustancial del mercado y que -por cualquier razdn- resulte
dificil la incorporacion de nuevos competidores en el mercado; en otras palabras, un
cdrtel sélo puede funcionar adecuadamente cuando existe un mercado oligopdlico o
que se aproxima a tal condicion.



El objetivo de las firmas que participan en el acuerdo es, naturalmente, la maximizacion
de sus beneficios. Ello se logra por lo general fijando precios minimos, que eliminan la
competencia o la reducen a aspectos marginales de los bienes producidos,
estableciendo cuotas de produccion para cada una y levantando barreras para
impedir que nuevos competidores entren en el mercado.

No todos los participantes en un cdrtel se benefician del mismo modo con su existencia:
aqguéllas unidades de produccion mads eficientes tfienen menos interés en mantener su
participacién en el mismo, puesto que, aun en condiciones de mercado abierto, podrian
obtener iguales o mayores beneficios. De alli que en muchos casos las empresas menos
eficientes suelan tener que hacer determinadas concesiones para el mantenimiento de
un cartel.

La existencia de cdarteles disminuye los beneficios que una economia competitiva ofrece
al consumidor y reduce o desestimula la incorporacién de nuevas tecnologias a los
procesos productivos. Por eso hay una tendencia contempordnea hacia la
promulgacion de leyes que impidan la formaciéon de tales acuerdos econdmicos.
[cartel]. (V. BARRERAS A LA ENTRADA; MONOPOLIO; OLIGOPOLIO).

cartera. Conjunto de valores, titulos y efectos de curso legal que figuran en el activo de
una empresa, especialmente financiera, y que constituyen el respaldo de su crédito y de
sus reservas convertibles y realizables. [porffolio]. (V. BANCO).

casa de cambio. Establecimiento financiero que se dedica a las fransacciones con
moneda extranjera, especialmente para la atencidn de turistas y el cambio de dinero en
efectivo. (V. DIVISAS; TIPO DE CAMBIO).

cash flow. Expresién inglesa que fraduce como flujo de caja e indica los movimientos
de efectivo que se realizan en una empresa determinada. El flujo de caja de una
inversion es igual a los movimientos de efectivo que ésta produce y no a los saldos netos,
pues en este Ultimo caso habria que tfomar en cuenta los asientos que se hacen por
depreciacion. (V. DINERO; INVERSION).

catalactica. Término acuiado por Richard Whately en 1831 para designar la ciencia
de los infercambios entre las personas, concepto de mayor precisidon que el de
"economia politica"y que implica ademds considerar al intercambio y no a la
produccion o la asignacion de recursos como elemento central de la ciencia
econdmica. Asi ha sido reivindicado por Hayek y varios pensadores contempordneos,
haciendo extensivo el concepto de cataldctica al tipo de sociedad que se organiza
sobre el intercambio y se concreta en una economia de libre mercado. (V. ECONOMIA
DE MERCADO; MERCADO).



caudillismo. Forma de dictadura unipersonal, tipica de América Latina, que se
caracteriza por la subordinacion de toda la vida politica de un pais -0 eventualmente de
un partido o de una region- a los designios de un lider o caudillo. El caudillismo fue el
modo de dominacion politica predominante en casi foda la region durante el siglo XIX 'y
buena parte del siglo XX. Se expresaba como una prdctica politica real, por encima de
constituciones y de leyes, aunque en las formas mdas atenuadas de las Ultimas décadas
el caudillo solia hacer concesiones de mayor o menor magnitud al orden politico
vigente. [personalismo]. (V. POPULISMO).

cecda. Departamento gubernamental encargado de realizar y controlar la acunacion
de moneda. Las cecas tenian gran importancia en la época anterior a la circulacion del
papel moneda, cuando todo el dinero en circulacién estaba constituido por metales
preciosos monetizados. [mint]. (V. DINERO).

censo. Cuenta general de una poblacidon. Los censos nacionales tienen por objeto
contabilizar los habitantes de un pais en un momento dado, con lo que se obtienen
datos generales de interés sobre el mismo. Mediante un cuestionario, que se administra
en lo posible a todos los habitantes, los censos producen informacion actualizada sobre
el sexo, la edad y el lugar de nacimiento de las personas, su ocupacion, las
caracteristicas de sus viviendas, el nUmero de establecimientos existente, etc. Con estos
datos pueden calcularse la densidad de poblacién, el porcentaje de poblacion urbana
y rural, la tasa de crecimiento y otras informaciones de interés.

Si bien existen antecedentes de censos efectuados en la antigledad, los censos
modernos y sistematicos comienzan a realizarse en Suecia a finales del siglo XVIII,
extendiéndose dicha prdctica poco a poco a todo el mundo. En la actualidad las
Naciones Unidas recomiendan efectuar censos cada diez anos, en los anos calendario
terminados en cero o en uno, con fines de comparacion internacional. Dicha prdctica
es seguida por la mayoria de los paises. [census]. (V. POBLACION).

cero cupon. Tipo particular de bono. V. CUPON.

certificado de origen. Documento que debe acompaiar a los bienes importados
para dar fe de su procedencia y permitir que se apliquen los aranceles
correspondientes. Es requerido por las autoridades aduaneras porque, segun los
acuerdos bilaterales o multilaterales que haya firmado cada pais, los aranceles pueden
variar segun el origen nacional de los productos. [certificate of origin]. (ARANCELES;
BILATERALISMO; CLAUSULA DE NACION MAS FAVORECIDA).

cheque. Un documento, normalmente impreso y suplido por un banco, que ordena a
éste transferir fondos desde la cuenta corriente de quien lo emite a la persona a nombre
de la cual se hace el cheque. Cuando el cheque es al portador éste puede ser cobrado
por cualquier persona que lo presente al banco, constituyéndose de este modo en una



especie de billete de banco emitido por un particular; cuando el cheque es emitido a
nombre de una persona -cheque a la orden- ésta puede cobrarlo también, previa
identificacion, por las taquillas del banco. Los cheques pueden depositarse también en
cuentas corrientes o de ahorro, o pueden endosarse, mediante firma al dorso, haciendo
asi posible su negociacion ante terceros. Se dice que un cheque es no endosable
cuando se especifica que sdlo puede ser pagado a su titular u original beneficiario, no
pudiendo ser fransferido a terceros. Para que un cheque sea reconocido como no
endosable deben escribirse claramente tales palabras en el anverso del mismo. [check;
cheque]. (DEPOSITO; ENDOSO).

cheque de gerencia. Aquel cheque emitido por un banco confra si mismo. El banco,
que ha recibido un depdsito por cierta suma, garantiza de este modo el pago de dicha
cantidad al tenedor del mismo. Los cheques de gerencia suelen usarse cuando el monto
de una operacion es relativamente grande y el vendedor del bien necesita tener un
documento firmemente respaldado antes de hacer la cesion del mismo. [certified
check]. (CHEQUE).

cheques de viajero. Medio de pago especialmente disenhado para el uso de quienes
efectUan viajes cuando, por razones de seguridad, resulta preferible no trasladarse con
dinero en efectivo. El adquiriente compra los cheques -que vienen en diferentes
denominaciones fijas- en su banco habitual y dispone de ellos presentdndolos en una
oficina bancaria del exterior que tenga relacion con el banco vendedor o
enfregdndolos a cambio de bienes y servicios en comercios que acepten tal forma de
pago. Como los cheques de vigjero tienen contrasenas y una numeracion Unica,
pueden ser facilmente anulados en caso de extravio o sustraccién, reintegréndose a la
persona que sufre la pérdida ofros cheques por el mismo valor. Los cheques de vigjero
casi siempre se denominan en ddlares norteamericanos. [traveller checks]. (DINERO;
DIVISAS).

ciclo econdémico. Fluctuacion regular de las actividades econémicas a lo largo del
tiempo, usualmente medida o expresada como variaciones del producto nacional
bruto. Las fases principales del ciclo son la de auge o expansidn, donde crecen la
actividad econdmica total y el empleo, y la de recesion o contraccion, donde disminuye
el ritmo de la economia y descienden -o se estancan- dichas variables. A las recesiones
también se las suele llamar depresiones, aun cuando este Ultimo término, en algunos
Casos, se reserva para las recesiones de cierta consideracion; si la depresion es muy
intensa se utiliza, en el lenguaje cotidiano, la palabra crisis, aunque este vocablo carece
de mayor precision y es empleado en forma poco rigurosa para aludir a una situacion
de recesion aguda. Desde un punto de vista econdmico crisis es, sin embargo, el punto
en que la expansion alcanza su maximo y "estalla”, pasdndose a la recesion. La fase
expansiva del ciclo también se designa con la palabra inglesa boom, aungue muchos
autores sélo usan este término en casos de una expansidon de cierta consideracion.



Ya desde finales del siglo XVl se observd que las actividades econdmicas no
progresaban de un modo lineal sino que seguian un patrén caracterizado por alzas y
bajas, repitiéndose el ciclo cada cierto tiempo. Las oscilaciones no eran bruscas, sino
que respondian a un patron aproximadamente sinusoidal, como en un verdadero ciclo,
aunque cada fase expansiva mostraba un incremento con respecto a la anterior.
Diversos estudios hechos durante el siglo XIX determinaron una duracioén del ciclo
econdmico que oscilaba entre cinco y once anos; algunos autores encontraron también
otras oscilaciones, superpuestas a la fundamental, de mayor o menor duraciéon. En todo
caso es necesario destacar que la periodicidad observada es sélo bastante aproximada
y que cada ciclo, en cada economia nacional, presenta variaciones considerables en
cuanto a su desarrollo.

Han aparecido numerosas y variadas teorias para explicar los ciclos econdmicos y toda
la materia ha sido objeto de un fuerte debate durante mucho tiempo. Una explicacion
aceptada del problema parte de la insuficiencia de la demanda total de bienes y
servicios para mantener la produccion a los niveles existentes; en este caso, al disminuir
la produccion, descenderd también el nivel de empleo, produciendo un nuevo
decrecimiento de la demanda agregada y una tendencia -ante la sobreoferta de
bienes y servicios- hacia la reduccion de los precios. Esta fase descendente del ciclo
tiende asi a refroalimentarse, pero no indefinidamente: llegard un punto en que, aun
cuando hayan descendido los niveles de consumo, es necesario proceder a realizar
nuevas inversiones en bienes de capital para sustituir los ya obsoletos y reponer los stocks;
el descenso de los precios, ademds, luego de fraspasado cierto umbral, producird
paralelamente una reactivacion de la demanda. En este punto, por lo tanto, cuando se
haya llegado alo mas "profundo” de la recesion, surgirdn las fuerzas capaces de
reactivar la economia. Los aumentos de la inversion impulsardn el empleo, y por lo tanto
la demanda de bienes finales, generando fambién condiciones propicias para la
inflacion. La etapa expansiva, por lo tanto, continuard avanzando hasta que, en algin
momento, la expansiéon llegue a su término, estalle la crisis, y comience un nuevo ciclo:
ello puede ocurrir por una tendencia cronica de la economia a ahorrar demasiado -
como era tfipico antes de los anos treinta- y, en general, porque la nueva capacidad
instalada durante el periodo expansivo produzca una oferta superior a la demanda
agregada existente.

La explicacion anterior no debe considerarse como una ley tedrica y general sino como
una descripcidon mds o menos abstracta de lo que ha ocurrido histéricamente. En este
sentido puede decirse que los ciclos econdmicos reflejan la imperfecta capacidad de
las diversas partes de la organizacion social para adaptarse continua y suavemente a los
cambios que van aparejados al crecimiento. Estas limitaciones, sin embargo, han ido
reduciéndose en las Ultimas décadas: tanto la emergencia de técnicas
macroecondmicas destinadas a la suavizacion de los ciclos que aplican los gobiernos,
derivadas de los andlisis de Keynes, como el desarrollo acelerado de la informdtica, han
permitido que los ciclos econdmicos actuales estén muy lejos de las agudas etapas de



auge y recesion que vivieron casi todas las economias en tiempos pasados. [business
cycle]. (V. ACELERADOR; ECONOMIA KEYNESIANA; MULTIPLICADOR).

ciencia econdmica. Al igual que sucede con practicamente todas las disciplinas
cientificas, no existe una Unica definicion de economia que satisfaga a todos los
economistas y que pueda sintetizar perfectamente el variado campo de interés de esta
ciencia. Surgida como una reflexién particular dentro de los campos de la filosofia
politica, moral y social, la ciencia econdmica ha atravesado por una serie de etapas
qgue muestran los diferentes problemas considerados como centrales en cada época.

La preocupacion de los fundadores y de los economistas cldsicos gird en gran medida
alrededor del problema de la riqueza, de su produccion y su distribucion. Hace ya unos
cien anos Alfred Marshall propuso una definicidn que expresaba bien esta perspectiva:
"La ciencia econdmica examina aquella parte de la accidn social e individual que estd
mas estrechamente ligada al logro y empleo de los requisitos materiales del bienestar.”
Caracteristico de este enfoque es la separacion entre lo material y lo no material, asi
como el énfasis puesto en los aspectos productivos; la idea de que existe una accidn
social, por ofra parte, tiende a oscurecer el proceso de eleccién racional que es base
del pensamiento econdmico moderno.

Ya influido por varias décadas de pensamiento neocldasico Lionel Robbins, en 1932,
propuso una definicidon que tuvo amplia difusion y fue aceptada por una buena parte
de los pensadores de la disciplina: "La economia es la ciencia que estudia la conducta
humana como una relaciéon entre fines y medios escasos que tienen usos alternativos."
Obsérvese como se traslada aqui el énfasis hacia el proceso de eleccidon y como
desaparece por completo toda referencia a los procesos productivos o los bienes
materiales.

Concebida asi la economia desde un punto de vista mucho mds abstracto puede
decirse que la siguiente polémica, aunque para nada nueva en sus puntos
fundamentales, gird alrededor de la distincidon entre proposiciones positivas y normativas.
Enfendiendo que Robbins separaba lo mas nitidamente posible ambas esferas muchos
objetaron que la ciencia econdmica no podia prescindir de los juicios de valor. Tanto la
escuela conocida como Economia del Bienestar como el marxismo se situaron en esta
Ultima perspectiva: los primeros con su definicion de que la economia "es el estudio de
las condiciones bajo las cuales puede maximizarse el bienestar de una comunidad"; los
segundos porgue en Ultima instancia siempre postularon el cardcter clasista de todo
pensamiento econdmico.

Mdas recientemente se ha destacado el problema del sujeto, o actor econdmico, en la
definicién de Robbins. Hayek y otros pensadores han destacado que no existen
auténticas elecciones colectivas y que la economia es, esencialmente, una ciencia que
estudia las relaciones que surgen a partir del intercambio; en este enfoque se destaca
que el andlisis de "los medios escasos”, en abstraccion del proceso de seleccion o



escogencia, es una materia de estudio que pertenece mds al dmbito de la tecnologia
que al de la economia en si. La escuela del Public Choice, por otra parte, ha procurado
extender el instrumental metodolégico de la economia a situaciones y procesos
tradicionalmente estudiados por otras disciplinas (las ciencias politicas, la sociologia,
etc.) con la intencidon de comprender mds a fondo los procesos de eleccidn que se
desenvuelven alrededor de los problemas globales de la sociedad.

La ciencia econdmica, como disciplina que estudia la conducta de seres humanos en
relacion mutua, debe considerarse como una ciencia social. Por lo mismo, ella estd
ligada -mds o menos estrechamente, segun el enfoque que se siga y el problema
concreto que se esté estudiando- a ofras disciplinas del campo humano y social: al
Derecho, por cuanto la actividad econdmica sélo puede existir dentro de un marco
normativo determinado, que hace posible y condiciona los intercambios entre los seres
humanos; a la Psicologia, por cuanto implica el estudio de las escogencias que hacen
los hombres y las reacciones tipicas de los mismos cuando procuran maximizar su utilidad
en condiciones de incertidumbre; a la Logica, las Matemdticas y la Estadistica, por
cuanto busca presentar sus conclusiones de modo formal, adoptando el lenguagje
riguroso y los procedimientos racionales de estas disciplinas; a la Politica, la Sociologia y
la Historia, por cuanto la comprensidon acabada de los fendmenos y procesos
econdmicos debe integrar el conocimiento de la sociedad dentro de la cual éstos se
desenvuelven, muchas veces en una perspectiva temporal de larga duracion.
[economics]. (V. ESCASEZ; ESCUELAS ECONOMICAS; MACROECONOMIA;
MICROECONOMIA).

CIF. Siglas en inglés de "costo, seguro y flete" (cost, insurance and freight) o "costo
completo" (charged in full). Término que describe la forma de tasar un bien cuando se
incluyen todos los costos asociados a su exportaciéon. Al contabilizar la balanza
comercial las importaciones, generalmente, se valoran segun sus precios CIF. (V.
BALANZA DE PAGOS; EXPORTACIONES; FOB; IMPORTACIONES).

circulante. La palabra tiene dos acepciones corrientes: 1) es el monto de billetes,
monedas y depdsitos a la vista que existe en la economia de un pais; 2) es la parte del
activo de una empresa que se considera como liquida, y estd por lo tanto constituida
por el efectivo en caja, los depdsitos bancarios que no son a plazo fijo, las cuentas por
cobrar y otros activos semejantes. [currency in circulation]. (V. ACTIVO; OFERTA
MONETARIA).

clases sociales. La idea de que las sociedades modernas debian dividirse en clases y
no en ofro tipo de agrupamientos, como los "érdenes”, "estados” o "estamentos”, mds
peculiares de la edad media, fue imponiéndose lentamente a los fildsofos sociales a
finales del siglo XVIII. El nacimiento de las sociedades industriales, durante todo el siglo
XIX, reforzd la idea de que debia buscarse un nuevo modelo interpretativo que fuese

adecuado a la creciente complejidad de unas sociedades que, enfretanto, iban



dejando atrds la rigidez de las separaciones sociales anteriores. Estos cambios,
particularmente notables en Europa Occidental, fueron definiendo una nueva realidad
en la que lariqueza y el poder ya no provenian exclusivamente de titulos nobiliarios o
propiedades rurales heredadas, un mundo mds cambiante y cada vez menos dispuesto
a reconocer divisiones sociales fijas o intemporales como las que habian prevalecido
hasta esa época.

Adam Smith fue uno de los primeros autores que abordd el tema, con seriedad, para
encontrar nuevas claves al problema. En su célebre Riqueza de las Naciones postuld que
las sociedades modernas se estructuraban alrededor de tres grandes érdenes o
divisiones sociales principales, caracterizados segun su fuente de ingresos: los
terratenietes, que usufructuaban de la renta, los capitalistas, que vivian de las ganancias
y los asalariados, que obtenian su sustento vendiendo -o mds propiamente alquilando- su
trabajo a los demads. Sobre esta idea varios autores, andando el tiempo, realizaron
desarrollos de diversa orientacién. Saint Simon habld asi de una "clase industrial" que
englobaba tanto a capitalistas como a obreros y Marx, aceptando en principio la idea
smithiana, tratd de reducir las clases del capitalismo a dos, la burguesia y el proletariado,
opuestas frontalmente entre si, que iban dejando de lado a los terraterientes como a un
resabio del feudalismo condenado a desaparecer.

Todos estos desarrollos tedricos partian del supuesto que las clases representaban una
nueva forma de divisidn social, mds flexible que las de las sociedades cerradas
anteriores, que respondia a las peculiaridades del sistema econdmico basado en el
trabajo libre y la gran produccion en masa. Se suponia, ademds, que cada una de las
clases se insertaba de un modo particular dentro del gran conjunto social, poseia un
modo de vida caracteristico y tenia intereses propios y especificos, los cuales podian
percibirse en las luchas por el poder y, mds en general, en el curso histérico que seguian
las sociedades modernas.

Pero, a medida en que iban cayendo las Ultimas barreras formales que se interponian
ante la igualdad social -con la emergencia del voto universal y la desaparicion de todas
las restricciones basadas en criterios adscriptivos, como la familia a la que se
perteneciese, la raza o el sexo- la idea de clase tuvo que flexibilizarse aun mds. La
movilidad social, cada vez mds basada en la educacion, la mayor circulacion de
capitales, bienes y personas, la movilidad espacial y la creacidon de amplios mercados
internacionales transformd por completo el panorama anterior. La complejidad de la
moderna empresa, por otra parte, tuvo como efecto crear innumerables categorias de
asalariados, muy disimiles en cuanto a ingresos, capacidades y prestigio social,
erosionando asi desde la base el propio criterio con que antes se separaba a los obreros
de los capitalistas.

Tal vez por esta razédn se impuso, especialmente en el lenguaje vulgar, una nueva division
en clases basada mds que nada en las diferencias de ingresos, poder y prestigio social.

Se comenzo a hablar de clases "altas”, "medias" y "bajas”, abandonando por completo el



criterio de diferenciacion anterior pero encontrando un modo mds descripitivo de
refererirse al problema. Calbe advertir, sin embargo, que cuando asi se procede, no
estamos ya hablando en propiedad de clases sociales sino de estratos, divisiones mds o
menos arbitrarias y construidas por el analista que reflejan criterios operativos de
distincion pero no una separacion real en el mundo de lo social. Porque los estratos son
simples categorizaciones analiticas, variables e instrumentales, que no reflejan ninguna
division real de intereses, fuentes de ingresos o cosmovision ideoldgica, y que por lo tanto
solo pueden servir para realizar andlisis muy especificos y no para interpretar o
comprender, como pretendian las teorias anteriores, la organizacién general o la
evolucion global de las sociedades.

En sintesis, y para concluir, podriamos decir que las clases sociales emergieron, durante el
periodo histérico en que se crearon y desarrollaron las sociedades industriales, como un
tipo de division social mucho mas flexible que la caracteristica de sociedades mas
cerradas y estamentales, pero aun asi como divisiones efectivas en muchos sentidos
importantes. Andando el tiempo, sin embargo, y como consecuencia del mismo
desarrollo econdmico y tecnoldgico, tales divisiones se han confundido y hecho
muchisimo mds borrosas, al punto que hoy practicamente no pueden reconocerse en la
realidad. En sociedades mucho mds dindmicas y permeables como las actuales, por
eso, carece de sentido hablar de clases sociales. Puede ser Util para ciertos fines, en
cambio, pero siempre teniendo en cuenta que no se trata de clases, delinear diferentes
estratos socioecondmicos en la poblacién. Ellos, construidos de diversas maneras segun
los casos, pueden hacernos entender mejor la variabilidad que presentan ciertos
comportamientos sociales, como los hdbitos de consumo, ciertas actitudes o
determinadas costumbres. [social classes]. (V. SOCIEDAD, REVOLUCION INDUSTRIAL,
CAPITALISMO, MARXISMO).

cldsicos (economistas). V. ESCUELA CLASICA.

cldusula de nacién mas favorecida. Una disposicidn, que suele aparecer en los
tratados de comercio internacional, segun la cual cada una de las partes contratantes
garantiza a la otra un fratamiento tan favorable como el que haya otorgado a terceras
naciones. Asi, por ejemplo, una cldusula de nacidén mds favorecida puede afirmar que
los bienes del pais B que entran en el pais A no estén sujetos a unos aranceles superiores
a los que se cargan a bienes similares de cualquier ofro pais y viceversa. De este modo
ambos paises aceptan que no realizardn ningun tipo de discriminacidn comercial contra
el ofro.

Las cldusulas de este fipo favorecen el libre comercio internacional pues extienden
automdticamente las concesiones arancelarias que se vayan realizando a todo el
conjunto de los socios comerciales de un pais; en este sentido se oponen al bilateralismo
y resultan acordes con los postulados del GATT. [most favored nation clause]. (V.
BILATERALISMO; GATT; MULTILATERALISMO).



clearing. Palabra inglesa que se fraduce por compensacion. V. CAMARA DE
COMPENSACION; COMPENSACION.

coeficiente. NUmero que multiplica el valor de una variable en una ecuacion. En la
terminologia financiera los coeficientes se calculan como razones o proporciones entfre
dos variables, y sirven como nUmeros que indican el desempeno financiero de Ias
instituciones. Asi, por ejemplo, el coeficiente de capital se calcula como la relacion entre
el beneficio neto total antes de impuestos dividido por el capital de las acciones de la
empresa, para un ejercicio determinado; el coeficiente bancario es la proporcion entre
las diversas partidas del activo con respecto a las del pasivo; el de operaciones es la
relacion entre los gastos totales de operacion, incluyendo los costos, con las ventas
netas; el de disponibilidad, para un banco, calcula la posibilidad inmediata de satisfacer
las obligaciones del activo circulante con las cuentas por cobrar y los valores que
pueden convertirse en liquidos; el de endeudamiento es la relacidn entre el pasivo
circulante y el capital neto final; el de inversion mide la proporcidon que representa la
inversion efectuada sobre el pasivo total; el de liquidez relaciona el activo circulante con
el pasivo circulante, y el de rentabilidad es la proporcion entre el beneficio obtenido en
un ejercicio y los recursos empleados o renta del capital invertido.

El cdlculo de coeficientes resulta sumamente Util, si no indispensable, en el andilisis
financiero de una empresa. A través de los mismos es posible describir y analizar el
comportamiento financiero de la misma, conocer sus niveles de eficiencia y detectar los
problemas que se presentan en su funcionamiento. [coefficient]. (V. EMPRESA; FINANZAS).

coeficiente de Gini. Un indice que sirve para medir la distribucion del ingreso dentro de
una sociedad. El coeficiente de Gini puede adoptar valores entre cero y uno; el primer
caso corresponderia a una distribucion completamente igualitaria o uniforme de los
ingresos, en tanto que el valor de uno se presentaria en el caso de una distribucién
totalmente desigual. [Gini coefficient]. (V. DISTRIBUCION; POBREZA).

coeficientes financieros. V. COEFICIENTE.

cogestion. Participacion de los trabajadores en la gestion de la empresa a través de
representantes suyos en el directorio y en algunas ofras instancias de gestion: gerencias,
departamentos, etc. La cogestion puede ser una derivacion de la copropiedad de la
empresa o puede ser independiente de ésta, como resultado de leyes que la imponen.
La cogestion tiene la ventaja de hacer sentir a los frabajadores como participes directos
de las decisiones que se foman, estimulando de este modo su eficiencia y su
compromiso con las tareas emprendidas; tiene el inconveniente, por ofra parte, de
hacer mdas complejo el proceso de decision y de crear centros de poder paralelos. En
este Ultimo caso son los dirigentes del sindicato, mds que los propios trabajadores en si,
los que asumen una parte importante de las decisiones de la empresa. [workers'
participation in management]. (V. COPROPIEDAD; GESTION).



colectivismo. Término genérico que se utiliza para designar las ideologias y las
propuestas politicas favorables a la supresidon de la propiedad privada. Dentro de las
corrientes colectivistas pueden mencionarse el socialismo, el fascismo y algunas
variantes del anarquismo. Desde el punto de vista econdmico las posiciones colectivistas
proponen la estatizacion o la conformacion de cooperativas organizadas y controladas
por el Estado como forma bdsica de propiedad. También, y como consecuencia de ello,
abogan por la planificaciéon central y recusan al mercado como forma de asignacion
de recursos.

Las posiciones colectivistas, y junto con ellas las que propugnaban el crecimiento del
sector estatal de la economia, tuvieron su época de mayor auge en Europa durante los
anos treinta, cuando se produjo -enfre ofros hechos notables- la colectivizacion forzosa
de toda la agricultura soviética; mds tarde, hacia los anos sesenta, muchas ideas
colectivistas arraigaron en las naciones recientemente independizadas de Asia y Africa,
asi como en América Latfina. Actualmente no existe, en ninguna parte del mundo, un
movimiento vigoroso a favor del colectivismo. [collectivism]. (V. CAPITALISMO;
PLANIFICACION; SOCIALISMO).

colocacion. Proceso equivalente al de vender bonos, fitulos o acciones en el mercado
de capitales. Se dice que una empresa coloca sus emisiones cuando ellas son suscritas
en la bolsa. Las colocaciones se llaman primarias cuando se trata de emisiones nuevas, y
pueden efectuarse directamente o a través de agentes especializados.

El término se usa también para indicar que se deposita una suma a préstamo para
obtener un interés determinado. [issuing]. (V. ACCION; BOLSA DE VALORES; INVERSION).

colonialismo. El colonialismo moderno fue parte de la expansion politica y territorial de
las naciones occidentales a partir del siglo XV, cuando comenzd la conquista de diversos
territorios de ultramar. Este proceso alcanzd su apogeo durante el siglo XIX y concluyd a
mediados del siglo XX, cuando la mayoria de las metropolis coloniales abandond sus
posesiones en casi fodo el mundo.

El colonialismo fue defendido, desde el punto de vista econdmico, como parte de la
buUsqueda de materias primas baratas o exdticas, a cambio de las cuales se estimulaba
la venta de productos manufacturados. En este sentido puede considerarse como el
primer paso hacia la constitucion de un comercio internacional de verdadero alcance
planetario y como el punto de partida hacia el mercado internacional, a través del cual
se intercambian hoy gran cantidad de bienes y servicios.

Los movimientos que propugnaban la descolonizacion destacaron que el sometimiento
politico de las colonias implicaba una paralela dependencia econdmica que
trasladaba hacia afuera sus excedentes e impedia el crecimiento. También se habld de
una forma puramente econédmica de este fendmeno, el neocolonialismo, que



designaba la relacion entre los poderosos centros econdmicos internacionales y las
naciones que, aunque independientes en lo politico, estaban sometidas a una
dependencia econdmica semejante a la de las colonias. [colonialism]. (V.
DEPENDENCIA; IMPERIALISMO).

comercializacion. En términos generales, los procesos necesarios para llevar los bienes
del productor al consumidor. Todas las grandes firmas modernas fienen departamentos o
gerencias especializadas en la comercializacion de sus productos, las cuales se hacen
cargo, usualmente, de las siguientes actividades: investigacion de mercados, para
conocer las necesidades de los individuos, sus hdbitos de consumo v la posible
aceptacion de nuevos productos; publicidad, para difundir y estimular las ventas; las
ventas en si mismas, que por lo general se hacen a mayoristas, aunque en ofras
ocasiones directamente a los minoristas o al consumidor final; las promociones de diverso
tipo, que complementan y hacen mds efectiva la accidn publicitaria y la distribucion
fisica de los bienes vendidos.

Las actividades de comercializacién -a diferencia de lo que ocurria hace algunas
décadas- resultan fundamentales en el desarrollo de la empresa moderna, pues sin ellas
es casi imposible competir adecuadamente en los complejos mercados de hoy. La
diversidad y tecnificacion de las mismas ha hecho que, en muchos casos, diversas
actividades de comercializacion sean desempenadas por firmas especializadas; tal es el
caso de la publicidad, la investigacion de mercados, la promocion, etc. [marketing]. (V.
COMERCIO).

comercio. El intercambio de bienes y servicios ya sea realizado directamente, bajo la
forma de tfrueque, o indirectamente, por medio del dinero. La tendencia a cambiar
bienes diferentes responde a un criterio de maximizacién de utilidad que se desarrolla en
los seres humanos desde sus mds tempranos origenes. El comercio, puede decirse, es la
expresion mas o menos consolidada y estable de esta tendencia natural al infercambio.

Sin la existencia del comercio cada grupo humano vy, en Ultimo andlisis, cada unidad
consumidora, estaria condenada a satisfacer todas sus necesidades mediante la
elaboracion de sus propios recursos. Gracias al comercio es posible entonces una
ampliaciéon inmensa de los bienes a los cuales se tiene acceso, generdndose ademds
una creciente especializacion productiva que, como ya lo indican los estudios cldsicos
sobre comercio internac