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debe. En contabilidad, una de las dos partes en las que se divide una
cuenta. El debe indica los pasivos o la parte deudora de una cuenta por
partida doble. [debtor side of an account]. (V. CONTABILIDAD).

déficit. Una cantidad, normalmente expresada en términos monetarios,
que expresa que una suma es inferior a otra. Se habla de déficit cuando
los pagos superan a los ingresos y el balance, en consecuencia, es
negativo. El déficit fiscal indica la misma idea, aplicada en este caso ala
diferencia entre ingresos y egresos publicos. Las politicas fiscales
keynesianas insistieron en que los déficit fiscales eran necesarios para
aumentar la demanda agregada en tiempos de recesion, ya que los
gastos del Estado se anadian a la demanda de los particulares
produciendo un efecto reactivador sobre la economia. Las
concepciones monetaristas actuales destacan, en cambio, que los
déficits fiscales son el principal motor de la inflacién. [deficit]. (V.
BALANCE; ECONOMIA KEYNESIANA; MONETARISMO).

deflacion. Situacién opuesta a la inflacidn en la que aumenta el valor
de la unidad monetaria como resultante de la baja de los precios. Se
produce deflacion cuando la masa monetaria crece a un ritmo menor
que la oferta total de bienes y servicios. En la prdctica esto casi nunca
sucede, pues los gobiernos aumentan la oferta monetaria a un ritmo
suficiente como para compensar ese crecimiento: de no hacerlo podrian
darse bajas en los salarios nominales, con el consiguiente malestar social
que esto produciria. Las situaciones de deflacion, por lo tanto, ocurren
solo cuando se produce una recesidon intensa: en este caso es la
demanda global la que disminuye y no la oferta fisica la que crece; ante
esta baja de la demanda la cantidad de dinero existente resulta
insuficiente en proporcion a la oferta que ya estd en el mercado, por lo
que los precios tienden a bajar. [deflation]. (V. INFLACION).

deflactor. Un indice de precios, implicito o explicito, que se utiliza para
distinguir los aumentos del producto bruto que resultan del incremento de
los precios, de aquellos que ocbedecen a un cambio real en el producto.
El deflactor permite asi eliminar los efectos de la inflacion cuando se
comparan magnitudes econdmicas a lo largo del tiempo; se dice
entonces que éstas han sido deflactadas y que las cifras se presentan "a
precios constantes". [deflator]. (V. CUENTAS NACIONALES; INFLACION;
PRECIOS).
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DEG. V. DERECHQOS ESPECIALES DE GIRO.

demanda. Cantidad de una mercancia que los consumidores desean y
pueden comprar a un precio dado en un determinado momento. La
demanda, como concepto econdmico, no se equipara simplemente
con el deseo o necesidad que exista por un bien, sino que requiere
ademds que los consumidores, o demandantes, tengan el deseo vy la
capacidad efectiva de pagar por dicho bien. La demanda total que
existe en una economia se denomina demanda agregada y resulta un
concepto importante en los andlisis macroecondmicos.

La cantidad de mercancias que los consumidores estdn dispuestos a
comprar depende de un conjunto bastante amplio de variables: de su
precio, de la utilidad que les asignen, de las cantidades que ya posean,
del precio y disponibilidad de ofras mercancias sustitutivas y
complementarias, de sus ingresos y de las expectativas que tenga
acerca de su renta futura y la evolucidn de los precios. De hecho, sin
embargo, los economistas tienden a simplificar estas relaciones
suponiendo que todas esas variables, salvo el precio, permanecen
constantes, y estableciendo asi la relacidon entre esas dos variables
principales: precio y cantidad demandada. La funcidén que asi se obtiene
se grafica mediante la curva de demanda que, contraricmente a las
convenciones matemadticas, presenta la variable independiente, el
precio, P, en el eje vertical y la variable dependiente, la cantidad
demandada, Q, en el horizontal.

@d
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La pendiente de la curva sirve para ilustrar como aumenta la demanda a
medida que desciende el precio. Cuando esto Ultimo ocurre no sélo se
alienta a los compradores existentes a demandar una canfidad mayor
de la mercancia, sino que ademds se incorporan al mercado nuevos
compradores que -al nivel anterior de precios- no podian adquirir el bien.
La demanda de éstos, que hasta alli se encontfraba en un estado
potencial, para a convertirse entfonces en demanda efectiva.

Curvas similares a la de lailustracion podrian obtenerse si se relacionara
la demanda con los otfros factores, ya mencionados anteriormente, que
influyen sobre su comportamiento. Asi, si aumenta la renta del
consumidor, éste tenderd a comprar mds de la mercancia, salvo que
dicho aumento sea tal que, de acuerdo a sus preferencias, escoja
comprar entonces otros bienes sustitutivos: un pequeno aumento en los
ingresos de los individuos puede llevarlos a aumentar la demanda de
pasajes de fransporte terrestre, pero un ingreso mayor, probablemente,
hard descender ésta e incrementar la demanda de pasajes aéreos. Este
tipo de fendmeno permite hablar de bienes inferiores y superiores dentro
de los bienes sustitutivos: los Ultimos son los que se demandan de
preferencia a medida que aumenta la renta del consumidor.

La ley de la demanda, entonces, se deriva de ciertas suposiciones
bdsicas: a) los consumidores se comportan de modo que intfentan
maximizar la utilidad total que obtienen al gastar una renta dada; b)
cuanto mayor sea la cantidad de una mercancia, en relaciéon a las
cantfidades de ofras que el consumidor ya posea, menor serd la utilidad
adicional que obtenga de nuevas unidades de dicha mercancia. Esta
ley, conocida como la ley de la utilidad marginal decreciente,
determinard entonces que el consumidor tenderd a distribuir sus ingresos
entre las diversas mercancias disponibles de modo tal que la utilidad
marginal que obtenga de una unidad adicional de gasto, sea la misma
para todas las mercancias. [demand]. (V. BIENES SUSTITUTIVOS; OFERTA;
PRECIO; UTILIDAD MARGINAL).

demanda de dinero. La demanda por una mercancia que cumple a
la vez la funcidon de medio de pago y de reservorio de valor. El dinero, en
tanto medio de pago, no es demandado en realidad por si mismo, sino
como un medio para la obtencidn de bienes y servicios. La naturaleza
precisa de la demanda monetaria es un topico central de la moderna
macroeconomia, y como tal ha sido debatido ampliamente en los
Ultimos anos.
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Al respecto existen dos posiciones: la del keynesianismo y la del
monetarismo. La primera de ellas sostiene que tres motivos dan origen a
la demanda monetaria: a) existen necesidades derivadas de las
fransacciones que realizan los individuos y las empresas, quienes
necesitan dinero para sus adquisiciones de bienes y servicios; b) los
individuos demandan dinero guiados también por la precaucidon, como
una forma de protegerse ante contingencias imprevistas; c) existe un
tercer motivo, el especulativo, que lleva a demandar dinero cuando la
rentabilidad de otfros activos, por ejemplo bonos o fitulos, no resulta
suficiente. Cuando se calcula la rentabilidad de los bonos deben
tomarse en cuenta no sélo los pagos de intereses sino ademds la
posibilidad de tener pérdidas o ganancias de capital. Si la esperada
pérdida de capital es mayor que el ingreso por intereses el resultado neto
serd negativo, y los individuos preferirdn retener o demandar dinero, no
bonos o titulos; esto Ultimo, sin embargo, dependerd también de las
expectativas existentes.

La Teoria Cuantitativa del Dinero, en contraste con la anterior, sélo
consideraba el primero de los motivos mencionados: la necesidad de
obtener dinero con el propdsito de realizar tfransacciones. La demanda
de dinero M, en este caso, resulta una proporcion constante, k, del
ingreso Y, el cual, cuando se toma junto con el promedio de nivel de
precios, determinard el volumen de transacciones que es posible realizar.
El keynesianismo objetd esta conclusion: al postular la existencia de una
demanda monetaria que tiene sus fuentes en la precaucion o la
especulacion, Keynes sostuvo que la demanda puede variar
grandemente en el corto plazo, a partir bdsicamente de cambios en la
velocidad de circulacion, afectando asi directamente el nivel de los
precios.

El moderno monetarismo, desarrollado bdsicamente por Milton
Friedmann, parte de la Teoria Cuantitativa del Dinero de Fisher y acepta
que puede haber cambios en la velocidad de circulacion del dinero en
el corto plazo, pero afirma que, en el largo plazo, tal velocidad es
esencialmente constante. Friedmann llegd a esta conclusion después de
hacer un estudio empirico de la historia monetaria de los Estados Unidos,
a través del cual respaldd sdlidamente su posicion respecto al tema.
Corolarios de sus proposiciones es que la inflacion es causada por el total
de la masa monetaria disponible y que las politicas de estabilizacion
keynesianas llevan inevitablemente a este fendmeno. No obstante, sus
ideas no son aun aceptadas por todos los economistas, pues el tema
continUa abierto a la discusion.
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En todo caso se acepta que la demanda de dinero no es sélo una
funcion del ingreso o de las tasas de interés vigentes, sino de la tasa de
retorno de un amplio espectro de diferentes activos fisicos y financieros,
lo cual influye decisivamente en la demanda especifica de dinero. Los
individuos actuan asi procurando que la tasa de retorno marginal sea
igual con respecto a todos los activos fisicos y financieros disponibles. El
dinero, por lo tanto, es visto como un sustituto de cualquiera de los otros
activos, y la demanda del mismo resulta por lo tanto una funcidn de las
tasas de retorno de todos ellos. No se trata, por lo tanto, de la
comparacion exclusiva con el nivel de las tasas de interés vigentes, sino
de una comparacién que abarca entonces todos los activos que
puedan adquirirse por el publico. [demand for money]. (V.
MONETARISMO; ECONOMIA KEYNESIANA; OFERTA MONETARIA).

demogradfia. Ciencia que estudia las poblaciones humanas, sus
caracteristicas, crecimiento y distribucion. [demography]. (V.
POBLACION).

dependencia. Concepto acuiado entre tedricos del desarrollo,
partidarios por lo general del nacionalismo econdmico, que intenta
reflejar las desiguales relaciones que establecen las naciones
econdmicamente mds débiles con los centros financieros y las grandes
companias internacionales. La dependencia es vista como una expresion
de términos de infercambio que perjudican a las naciones productoras
de materias primas y productos primarios, como una resultante de las
remesas que envian de retorno los inversionistas extranjeros y como un
condicionamiento estructural, politico y econdmico, que perjudica a las
naciones mas débiles. La idea de dependencia, central en los andlisis de
los pensadores sociales latinoamericanos durante las décadas de los
sesenta y los setenta, ha perdido gran parte de su vigor: se la considera
hoy demasiado cargada ideoldgicamente por no tener en cuenta los
cambios en el comercio internacional, la creciente inferdependencia
entre todas las economias del mundo vy los efectos también beneficiosos
de las inversiones extranjeras. [dependence structure]. (V.
INTERDEPENDENCIA; IMPERIALISMO; RELACION REAL DE INTERCAMBIO).

deposito. Accién de poner algun valor bajo la custodia de una persona
que se hace responsable del mismo; aquello que se deposita. Existen
diversos tipos de depdsitos segun las caracteristicas del valor depositado
y las condiciones que se hayan fijado para realizarlo. Los depdsitos mdas
usuales son los que efectuan los clientes o depositantes en los bancos,
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gue asumen en este caso el papel de depositarios. Los depdsitos a la
vista son los que se realizan en cuentas corrientes. Quedan a disposicion
de los fitulares de las mismas en forma inmediata, pudiéndolos retirar
mediante la presentacidon de cheques de su cuenta. Los depdsitos en
cuentas de ahorro operan segun las normas que se fijan para este tipo de
cuentas y suelen ser retirados mediante una libreta que presenta el titular
a los cajeros del banco. Los depdsitos a plazo son aquellos que sélo
pueden ser exigidos luego de un término determinado, generalmente
igual o mayor que treinta dias; ganan un interés mayor que el de las
simples cuentas de ahorro pero quedan inmovilizados para el
depositante durante el plazo fijado. También pueden depositarse en los
bancos bienes o valores fisicos que son guardados en cajas de
seguridad; los bancos cobran una suma fija por el alquiler de dichas
CQjas.

Los depodsitos recibidos por los bancos son acreditados de inmediato en
las cuentas respectivas pero no son fisicamente mantenidos por éstos,
sino fomados, previa reserva del encaje legal, para efectuar préstamos y
otras tfransacciones. [deposits]. (V. BANCO; CUENTA BANCARIA; CHEQUE;
ENCAJE).

depreciacion. El descenso contfinuado en el valor de un activo alo
largo del tiempo, debido a su desgaste, a su progresiva obsolescencia o
a otras causas. Para compensar la depreciacion de sus activos las
empresas calculan, en cada ejercicio, las pérdidas de valor que éstos
han sufrido a lo largo del mismo, cargdndolas a sus costos. Luego de
deducir estas cantfidades, que van amortizando el valor de sus
instalaciones, se calculan las pérdidas o ganancias del ejercicio.

Para calcular la depreciacion de un bien de capital se recurre a los
siguientes métodos: a) un sistema lineal, de cuotas fijas anuales, que se
obtienen dividiendo el valor inicial del activo (menos, eventualmente, un
valor final o residual) por el nUmero de anos estimado en que éste tendrd
utilidad para la empresa; b) un porcentaje fijo de depreciacion sobre el
valor inicial, de modo tal que los valores descontados durante |os
primeros anos son mayores. En general se conforma asi un sistema de
anualidades que toma en cuenta el interés que se supone gana €l
capital invertido en el activo. Cuando se establecen fondos de
amortizacion se busca integrar, al final de la vida Util del bien, una suma
de capital equivalente a la que se necesitd para comprarlo.
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La palabra depreciacion se utiliza también en su sentido mds general, de
pérdida de precio o valor, para aplicarla a otras situaciones: se dice asi
qgue una moneda se deprecia cuando pierde valor frente a las monedas
extranjeras. [depreciation]. (V. AMORTIZACION; BIENES DE CAPITAL;
DEVALUACION).

depresion. Fase del ciclo econémico caracterizada por la reducciéon de
la produccidn, el empleo y la inversion. También hay tendencias, durante
una depresion, hacia la deflacidén o -al menos- hacia la disminucién de la
inflaciéon. A veces se utiliza este término para hacer alusion,
exclusivamente, a una recesion infensa o prolongada. [depression]. (V.
CICLO ECONOMICO).

Derechos Especiales de Giro, (DEG). Principal activo de reserva del
sistema monetario internacional. Autorizados por la Asamblea General
del Fondo Monetario Internacional en 1968 como nueva linea de liquidez
internacional diferente al oro y a las monedas de reserva, son partidas
contables de una cuenta especial del Fondo Monetario Internacional
(FMI) en las que se anotan las adjudicaciones que se asignan a cada
Estado socio en proporcidn a su cuota en el Fondo. Los DEG son una
moneda de cuenta, por lo tanto aparecen en las cifras oficiales de
reservas del FMI pero no pueden utilizarse para la compra directa de
bienes y servicios. Su utilidad estriba en que, cuando un pais atraviesa
una situacion dificil por carecer de liquidez, pueden cambiarse por las
divisas de los paises con los que se tienen deudas o compromisos. El valor
de los Derechos Especiales de Giro se calcula, a partir de 1975, de
acuerdo al valor ponderado de una canasta de divisas. [Special Drawing
Rights]. (V. FONDO MONETARIO INTERNACIONAL).

desarrollismo. Término poco preciso que estuvo en boga en los anos
sesenta y que se referia a la ideologia que postula como meta de la
sociedad y de la accidn estatal la obtencion de un acelerado
crecimiento econdmico. El desarrollismo latinoamericano hacia énfasis
en la transformacion de las economias atrasadas de la region,
concenfrando los esfuerzos en la creacion de una base industrial y la
superacion de la condicion de paises exportadores de materias primas.
En la mayoria de los casos este desarrollismo asumié como modelo de
crecimiento la llamada sustitucion de importaciones, la que se intentd
lograr mediante un elevado nivel de proteccionismo. (V. DESARROLLO;
PROTECCIONISMO; SUSTITUCION DE IMPORTACIONES).
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desarrollo. Palabra ambigua, que pertenece mds al lenguaje cotidiano
que a una rigurosa terminologia cientifica. En un sentido inmediato
expresa simplemente crecimiento econdmico, el aumento de los bienes y
servicios que produce una naciéon, generalmente medido como
producto bruto o ingreso per capita. En la bibliografia se lo ha utilizado,
mads especificamente, para referirse al estado al que arriba un pais
cuando su economia despliega sus potencialidades y se acerca al alto
consumo en masa. En tal sentido se habla de paises desarrollados, que
son los mds adelantados en cuanto a niveles de produccion, tecnologia
y productividad, y paises subdesarrollados o, mds eufemisticamente, en
vias de desarrollo, para referirse a las economias de menores niveles de
ingreso y productividad, que generalmente concentran su produccion
en el sector primario. Suele hablarse también, aludiendo a la primera
categoria, de paises industrializados, aungue la orientacion de las
modernas economias hacia los servicios ha restado algo de sentido @
esta denominacion. La clasificacion anterior carece, por cierto, de todo
rigor: existen paises de altos niveles de ingreso que no pueden
considerarse plenamente desarrollados -como ciertos exportadores
petroleros- y paises de altas tasas de crecimiento y amplia infraestructura
industrial, pero que todavia no alcanzan el producto per cdpita de los
mas desarrollados.

El problema del desarrollo, concebido como el pasaje de una situacion
de atraso a otra de riqueza, ha generado una variada bibliografia, que
registra antecedentes tan notables como la obvia preocupaciéon que
muestra Adam Smith en La Riqueza de las Naciones. Se ha difundido
ampliamente el andlisis de W.W. Rostow, quien define la transicion hacia
el desarrollo postulando la existencia de cinco etapas histéricas: 1) La
sociedad tradicional; 2) Las precondiciones para el despegue; 3) El
despegue; 4) La marcha hacia la madurez; 5) La etapa de alto consumo
en masa.

La falta de consenso respecto al tema proviene, en buena medida, de
los diferentes enfoques propios de cada escuela econdmica; la ausencia
de una férmula sencilla o Unica para acceder al desarrollo tiene sus
raices, por ofra parte, en la complejidad del problema mencionado: el
crecimiento sostenido de una economia no es Unicamente un problema
econdmico, sino una resultante de factores histéricos, politicos, legales y
sociales, pues sélo en un marco institucional adecuado es posible que se
cree una economia dindmica, capaz de crecer y desarrollarse.
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La experiencia histérica ha mostrado que el desarrollo poco tiene que ver
con la dotacién de recursos, o con la existencia de ventajas geogrdaficas
particulares: naciones que carecian por completo de estos elementos lo
han alcanzado, en tanto que otras, aparentemente mds favorecidas, no
han podido lograr un crecimiento econémico digno de mencién. Es
preciso tener en cuenta que, desde un punto de vista mds directamente
econdmico, el desarrollo depende de que exista un minimo volumen de
ahorro, de que éste se canalice hacia la inversion reproductiva y de que
se cree también una infraestructura de servicios, necesaria para que el
mercado interno alcance las minimas proporciones requeridas para el
despegue.

Pero todos estos elementos no pueden generarse si no se dan
condiciones apropiadas desde el punto de vista politico y social: el
desarrollo es sélo en parte un problema econdmico y sélo se produce un
crecimiento sostenido cuando existe una cultura econdmica capaz de
propiciarlo. Ello implica, en términos mds concretos, que debe haber un
ordenamiento juridico capaz de respetar la propiedad y las
transacciones entre los individuos; que exista la estabilidad requerida
para retener y atraer inversiones, logrando asi una adecuada formacion
de capital; que el Estado no entrabe las iniciativas partficulares, mediante
medidas arbitrarias, regulaciones excesivas o una presion impositiva que
desestimule la actividad privada; que la poblacion adquiera hdbitos de
trabajo organizado y se desarrolle una mano de obra capacitada; y que
la accidn gubernamental favorezca la existencia de un entorno
macroecondmico adecuado, especialmente en cuanto a la estabilidad
de la moneda, pues de ofro modo no es posible un crecimiento
econdmico sostenido. [development]. (V. CAPITAL; CRECIMIENTO;
DESARROLLISMO; INVERSION; MERCADO).

desatesoramiento. V. ATESORAMIENTO.
descontar. V. DESCUENTO.

descuento. El proceso de deducir una tasa de interés a una suma de
capital determinada para encontrar el valor presente de esa suma
cuando la misma es pagable a futuro. Del mismo modo, la palabra
descuento se aplica a la cantidad que se deduce del valor nominal de
una letra de cambio, u ofra promesa de pago, cuando se cobra la
misma antes del plazo de su vencimiento. La proporcion que se deduce,
o tasa de interés que se aplica, se denomina tasa de descuento.
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La operacion de descontar forma parte de las actividades normales que
realizan los bancos. A estos acuden los clientes que necesitan cobrar
anticipadamente el monto de las obligaciones a las que son acreedores;
los bancos entregan dichas cantidades pero a cambio de retener una
tasa de descuento, que forma parte de sus ingresos. Los bancos
comerciales, a su vez, necesitan frecuentemente descontar documentos
que, en este caso, son tomados por el banco central. Tal operacion se
denomina, en consecuencia, redescuento.

Las tasas de descuento que fijan los bancos centrales por realizar el
redescuento resultan de suma importancia para el conjunto de la
economia, pues ellas inciden sobre el conjunto de tasas de descuento y
de inferés que se cobran en un pais durante un periodo determinado.
[discount]. (V. BANCO; BANCO CENTRAL; INTERES).

deseconomias de escala. V. ECONOMIAS DE ESCALA.

desempleo. Ausencia de empleo u ocupacion: estdn desocupadas o
desempleadas aquellas personas que, deseando trabajar, no
encuentfran quien las contrate como frabajadores. Para que exista una
siftuacion de desempleo, sin embargo, es necesario que la persona no
sélo desee trabajar sino que ademds acepte los salarios actuales que se
estdn pagando en un momento dado. También suele hablarse, en un
sentido menos preciso, del desempleo de otros factores productivos:
tierra, maquinarias, capital, etfc.

Las causas del desempleo son multiples y variadas, originando en
consecuencia diferentes tipos o modalidades de desempleo. El
desempleo que se llama friccional o de busqueda es aquel que se
produce por la falta de homogeneidad y de informacién perfecta que
pueda existir en el mercado de trabagjo. Obedece, por lo tanto, a una
situacion claramente transitoria, motivada por el tiempo en que los
trabajadores y empleadores pierden hasta que encuentran la
colocacion o el personal que satisface sus necesidades. Dado que la
bUsqueda de trabajo representa un costo, bdsicamente por el tiempo
requerido en obtener la informacidn sobre las ofertas existentes, la
persona desempleada evaluard los posibles beneficios de una busqueda
mas larga contrastadndolos con el aumento en los costos que ella
representaria. Esta evaluacion determinard el tiempo medio de
busqueda vy, por lo tanto, dard origen a un mayor 0 menor desempleo
friccional. Cuando el frabajador no acepta ciertas colocaciones porque
tiene la expectativa de conseguir otra mejor si espera un tiempo
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prudencial, se habla de desempleo de precaucion o especulativo. En
todo caso el desempleo friccional, en las sociedades modernas, que
usan ampliamente diversos medios de comunicacion, resulta bastante
reducido en términos porcentuales.

Se habla de desempleo estacional, por otra parte, para referirse al que
se produce por la demanda fluctuante que existe en ciertas actividades,
como la agricultura, por ejemplo. En este caso existen periodos del ano
econdmico que requieren de mucha mano de obra -como la
temporada de cosecha, por ejemplo- y otros en que la demanda se
reduce notablemente. El desempleo estacional se hace menor cuando
las personas tienen posibilidades de ocuparse en otras ramas de
actividad durante el periodo en que desciende la demanda de trabagjo.

Suele hablarse también de desempleo tecnoldgico cuando éste es
producido por cambios en los procesos productivos que hacen que las
habilidades que poseen los frabajadores no resulten ya Utiles,

en tanto que puede no haber suficientes personas entrenadas en las
nuevas técnicas como para satisfacer la demanda.

En condiciones en que la demanda agregada disminuye, como en la
fase recesiva del ciclo econdmico, se produce también un incremento
en el desempleo que, por lo tanto, suele llamarse ciclico. La disminucidn
en la demanda de trabajo presiona los salarios hacia la baja hasta que
llegan a un punto en que, finalmente, se reactivan las inversiones y la
economia en general, con lo que el desempleo comienza a decrecer. En
la economia keynesiana se habla también de un desempleo producido
como consecuencia de deficiencias en la demanda agregada que no
tienen cardcter ciclico: la preferencia por la liquidez hace que no todos
los ingresos se canalicen hacia la inversion o el consumo, 1o que produce
una deficiencia de la demanda que lleva a un equilibrio econdmico en
una situacidén que no es de pleno empleo, y que sélo puede ser
compensada mediante el incremento en la demanda que origina el
gasto publico.

El desempleo, ademds, es producido también por factores de tipo legal
o institucional: cuando las autoridades de un pais fijan un salario minimo
impiden que se ofrezcan colocaciones a un nivel inferior a éste, con lo
que no es posible el descenso de los salarios reales y se dificulta el
crecimiento de la demanda de trabagjo; del mismo modo opera la
fijacion de salarios diferenciales para diversas categorias de trabajadores
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y cualquier limitacion al desplazamiento de la mano de obra, ya sea
geogrdfica o segun ramas de actividad. Las limitaciones que pueden
imponer los sindicatos y grupos de presion a la contratacion de mano de
obra -segun edad, sexo o nacionalidad- o los requisitos formales de
aprendizaje que se establezcan operan en el mismo sentido. Por Ultimo,
se ha comprobado que el propio seguro de desempleo, cuando ofrece
compensaciones tan altas o tan largas que desestimulan la busqueda de
trabajo, aumenta el desempleo global de un pais, y lo mismo sucede
cuando se establecen subsidios directos a sectores pobres de la
poblacién que estarian, de otro modo, dispuestos a conseguir una
colocacion. En estos casos las personas reciben un ingreso que, aungue
menor que el salario, se ofrece sin la contraprestacion de su trabagjo; la
relacion costo/beneficio se altera asi de modo sustancial, por lo que se
reduce notablemente la oferta de trabajo. La combinacion de estas
compensaciones de pobreza o desempleo con la fijacidon de un salario
minimo alientan notablemente el desempleo de una sociedad y
estimulan en muchos casos, paralelamente, la emergencia de la
economia informal. [unemployment]. (V. CICLO ECONOMICO; MERCADO
DE TRABAJO; SECTOR INFORMAL; TASA NATURAL DE DESEMPLEO).

desgravamen. Reduccién de la cantidad sobre la que se paga un
impuesto: las leyes fributarias permiten descontar ciertos gastos del total
de las rentas de una persona o empresa haciendo que el impuesto se
calcule sobre una cifra menor. También se aplica el término cuando se
hacen descuentos al monto de los impuestos a pagar, ya sea por montos
fijos o en cierto porcentaje, en algunos casos especificos, como cuando
se quiere estimular la inversion extranjera o el desarrollo de ciertas
industrias. Lo mismo se aplica para el caso de la reduccidén de aranceles.
[to reduce; to relieve]. (V. IMPUESTO).

desintegracion. Término que a veces se utiliza para denominar a un
proceso inverso al de la integracion vertical de una empresa. Se presenta
cuando una firma prefiere dejar de ocuparse de ciertas fases del proceso
productivo y contratar a ofras empresas para que realicen esas tareas;
puede enfonces procesarse materia prima con mayor grado de
elaboracion, comprar partes completas del producto a ensambilar,
enfregar a empresas especializadas la comercializacion, la publicidad, la
investigacion de mercados, etc. Para que un proceso de desintegracion
resulte eficiente es necesario que los costos de fransaccion existentes
sean suficientemente bajos. (V. COSTOS DE TRANSACCION;
INTEGRACION).
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desinversion. Proceso o situacién que se produce cuando una empresa
no compensa la depreciacion de sus activos y no incorpora otros nuevos.
[disinvestment]. (V. INVERSION).

desocupacion. V. DESEMPLEO.

despegue. Término que ilustra el rdpido crecimiento econdémico de las
economias nacionales que van entrando a una etapa de desarrollo.
[take off]. (V. DESARROLLO).

desutilidad. Utilidad negativa. Molestia, daio o satisfaccién negativa
que produce un cierto bien o servicio. Cuando algo produce desutilidad
debiera hablarse, en propiedad, de un "'mal" y no de un bien econdmico.
[disutility]. (V. UTILIDAD; UTILIDAD MARGINAL).

desvalorizacion. Pérdida del valor de un bien o activo financiero. La
desvalorizacion puede producirse porque el bien va perdiendo, con el
transcurso del tiempo, su utilidad especifica, ya sea por su desgaste o
porque el mercado lo va sustituyendo por bienes tecnoldgicamente mdas
avanzados; en este caso se habla de depreciacion. También puede
ocurrir, especialmente con las divisas y los valores, que su cotizacion de
mercado se vea reducida por diversas causas, relacionadas
principalmente con la reduccién de la demanda de ese activo. Otfro
proceso de desvalorizacion ocurre con los titulos que estdn nominados en
una determinada moneda cuando ésta pierde valor por causa de la
inflacion. La inflacion, en general, desvaloriza las pensiones y
obligaciones fijas y reduce el valor real de los intereses. [depreciation]. (V.
DEPRECIACION; INFLACION; TASA DE INTERES).

deuda. Vinculo en virtud del cual una persona, denominada deudor, se
compromete a pagar a otra, denominada acreedor, una suma
determinada de dinero o ciertos bienes y servicios especificos. Las
deudas se originan normalmente cuando los acreedores otorgan
préstamos a los deudores, que éstos entonces se comprometen a
devolver en cierto plazo y bajo determinadas condiciones. Entre estas
Ultimas la mds corriente es la que fija la tasa de interés que habrd de
devengar el préstamo.

Las economias modernas se basan en gran parte sobre las deudas a
corto o largo plazo que contraen los particulares, las empresas y el
Estado. Solo las transacciones de menor cuantia suelen pagarse en
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efectivo pues para casi todas las demds se emplean diversas formas de
crédito. Las deudas, por lo general, quedan legalmente registradas
mediante el uso de instrumentos mercantiles especificos: pagarés, letras
de cambio, bonos, etc. [debt]. (V. CREDITO; INTERES; PRESTAMO).

deuda externa. Aquella contraida con entidades o personas del
exterior y que generalmente estd denominada en moneda extranjera.
Los pagos por capital e intereses de las deudas externas implican una
salida de divisas y un aumento de la cuenta de los egresos de la balanza
de pagos. Se contraen deudas externas cuando se financian
importaciones, cuando los gobiernos confraen compromisos con bancos,
organismos intfernacionales u otros gobiernos, y cuando las empresas -
publicas o privadas- solicitan préstamos para realizar inversiones o para
otras necesidades. En este Ultimo caso es frecuente que las empresas
cuenten con un aval gubernamental que garantiza la devolucion de sus
préstamos ante los acreedores.

Muchos paises en desarrollo, necesitados de capital, contrajeron grandes
deudas externas durante la década de los setenta; cuando a principios
de la década de los ochenta aumentaron bruscamente los intereses en
el mercado mundial se produjo -en muchos de ellos- una crisis de pagos,
la llamada "crisis de la deuda". Los grandes compromisos contraidos
obligaron a medidas de saneamiento fiscal, pues gran parte de la deuda
la habian contraido los gobiernos y las empresas publicas, aplicdndose
los fondos a proyectos de escasa rentabilidad o muy larga maduracion.
Hacia mediados de esa década se comenzaron a aplicar diversos
mecanismos para reestructurar la cuantiosa deuda existente y buscar
formas de garantizar su pago. [external debt]. (V. BALANZA DE PAGQOS;
DEUDA; REESTRUCTURACION DE DEUDA).

deuda flotante. Lidtmase asi a la parte de la deuda pUblica contfraida a
muy corto plazo mediante bonos y lefras del tesoro, y que se va
renovando continuamente. La deuda flotante estd en general en manos
de los bancos e inversionistas nacionales o extranjeros. Los compromisos
contraidos a corto plazo presionan a los gobiernos a emitir nuevos fitulos,
generando asi un circulo de endeudamiento que, cuando no existen
ingresos de la misma magnitud, lleva normalmente a la emision de
moneda inorgdnica y, por ende, a la inflacion. [floating debt]. (V.
CIRCULANTE; DEUDA PUBLICA; INFLACION).

deuda nacional. V. DEUDA PUBLICA.
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deuda pUblica. Deuda que contrae el gobierno de un pais. En ella
normalmente se incluyen no sélo los préstamos tomados por el gobierno
central sino tfambién los que contraen organismos regionales o
municipales, institutos autdnomos y empresas del Estado, ya que los
mismos quedan formalmente garantizados por el gobierno nacional. La
deuda publica suele dividirse en deuda a corto y a largo plazo, asi como
en deuda publica interna, contraida ante acreedores del pais, y deuda
pUblica externa, contraida ante prestamistas del extranjero.

Es una practica ampliamente extendida en el mundo moderno que los
Estados gasten, en cada ejercicio, mdas dinero que el que recaudan,
debido a los compromisos politicos y sociales que asumen. Las politicas
keynesianas, por ofra parte, que preconizaron presupuestos deficitarios
como medio para activar el crecimiento econdmico, han contribuido
también grandemente al endeudamiento de los Estados modernos.

Debido al peso de la deudas contraidas con anterioridad es frecuente
que, entre los gastos del Estado, aparezca una considerable partida
dedicada al pago de los intereses y del capital de la deuda asumida. La
inelasticidad de variados gastos fiscales y la imposibilidad de aumentar la
presion tributaria mds alld de cierto punto, suelen llevar a un circulo de
creciente endeudamiento, puesto que a los gobiernos les resulta
imposible hacer frente a tales compromisos y a los gastos corrientes por
medio de los ingresos ordinarios que perciben.

Los gobiernos buscan por lo general consolidar las deudas a corto plazo
convirtiéndolas en deudas de largo plazo, mas fdciles de gerenciar, pero,
en todo caso, cuando la deuda interna total sobrepasa cierto nivel, se
recurre muchas veces a emisiones suplementarias de moneda nacional
con el objeto de atender estos compromisos. Ello causa,
indudablemente, una presion de tipo inflacionario, puesto que las nuevas
emisiones se producen sin un respaldo en divisas o en bienes producidos
por el pais. En el caso de las deudas externas, que deben pagarse en
ddlares o en ofras divisas, resulta imposible recurrir -salvo para los Estados
Unidos, por supuesto- a este conocido expediente. Por tal razdn los paises
Latinoamericanos -y de otras partes del mundo- que acumularon en las
Ultimas décadas crecientes saldos negativos en sus transacciones
externas, se vieron obligados a realizar profundos ajustes en sus
economias a partir de los Ultimos anos de la década de los ochenta.
[public debt]. (V. BALANZA DE PAGOS; GASTO PUBLICO; IMPUESTOS;
INFLACION; INGRESOS FISCALES).
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devaluacion. Reduccion del valor de una moneda nacional en
términos de las monedas extranjeras. Una devaluacion abarata las
exportaciones de un pais y encarece sus importaciones; su efecto, porlo
tanto, es mejorar el saldo de la balanza de pagos. Las devaluaciones
ocurren cuando un pais tiene un saldo deficitario en su comercio exterior,
lo que hace que la demanda de su moneda resulte inferior a la oferta de
la misma provocando, como con cualquier otro bien, una tendencia
hacia la baja de su valor en los mercados de divisas internacionales.
También se producen cuando, en un régimen de confrol de cambios, el
gobierno decide aproximar la paridad oficial a la que fija el mercado. El
concepto de devaluacion es simétricamente opuesto al de revaluacion.
[devaluation]. (V. BALANZA DE PAGOS; CONTROL DE CAMBIOS; TIPO DE
CAMBIO).

devolucidon de impuestos. Tipo de incentivo a la exportaciéon, mds
conocido por su nombre en inglés, "drawback”, que consiste en reintegrar
a los exportadores que utilizan insumos importados una parte o la
totalidad de los derechos aduaneros que han pagado para infroducir
esas materias primas al pais. El drawback no se considera un subsidio sino
una forma de evitar que los exportadores sean injustamente cargados
con impuestos que estan destinados a proteger la industria local, no a
perjudicar su acceso a los mercados internacionales. Como en este caso
las mercancias importadas no ingresan realmente al consumo del
mercado local, se considera justo que los empresarios no paguen los
aranceles que normalmente se les cargan. [drawback]. (V. ARANCELES;
PROMOCION DE EXPORTACIONES).

dinero. Cualguier mercancia que sea aceptada ampliamente en una
sociedad como medio de pago y medida de valor de los bienes y
servicios. Como medio de pago, el dinero es el objeto que se transfiere
entre las partes cuando se efectia un pago. En tal sentido sirve como
medio de intercambio, funcidn esencial en la economia de todas las
sociedades, salvo las mds primitivas, donde las transacciones se efectian
mediante el trueque.

El dinero sirve también como unidad de cuenta, lo que supone la
existencia de un sistema abstracto a través del cual se mide el valor de
los bienes y servicios. Un sistema de medida del valor es practicamente
una precondicion para fijar el valor relativo entre las diversas mercancias
y para efectuar las complejas transacciones que se producen en una
sociedad moderna. A través del mismo se fijan los precios de cada uno
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de los bienes y servicios y se pueden realizar los intercambios entre |os
agentes que concurren a la produccion y el consumo.

Buena parte del dinero que existe en las economias modernas estd
constituido por papel moneda, billetes emitidos por los bancos que
tienen amplia aceptacion y circulacion y que resultan, ademds de
medios de pago, parte de los activos que posee el publico.

La aparicion del dinero es un hito importante en el desenvolvimiento de
las sociedades humanas. En épocas anteriores, cuando los recursos y la
division del trabajo estaban poco desarrollados, el intercambio se
realizaba mediante el frueque directo de una mercancia por ofra. Para
que éste pueda funcionar es preciso que exista una coincidencia de
necesidades entre las partes que concurren a una fransaccion: si A
deseaba comerciar con B, debia poseer algo que B quisiera y éste debia
poseer algo que A también quisiera y, ademds, en unas cantidades y en
el momento en que ambos estuviesen dispuestos a la negociacion. La
necesidad de que existiesen todas estas condiciones dificultaba
notablemente los intercambios. Por consiguiente, surgid histéricamente la
conveniencia de que existiese una mercancia infermedia, que fuera
faciimente reconocible y aceptable, y que funcionase como un patrén
para medir el valor de los bienes a ser transados. El cambio se convirtio
asi en un proceso indirecto, mediado por la existencia del dinero.

Las primeras formas del dinero abarcaron desde piedras y conchas
marinas hasta ganado y productos agricolas. Pero estos bienes se
necesitaban a veces para el uso, poseian escasa uniformidad o se
desgastaban rdpidamente. De alli que casi todos los pueblos conocidos
pasaron a uftilizar como dinero ciertos metales, los llamados metales
preciosos, que tenian ventajas peculiares: eran atractivos y facimente
distinguibles, no se alteraban y, ademds, por su propia escasez y su
capacidad de dividirse, servian como Util patréon de medida del valor. El
oro y la plata, primero en forma poco elaborada y luego convertidos en
piezas de metal frabajadas, pasaron a ser empleados entonces como
monedas. Las monedas asi acunadas fueron reemplazadas, ya en
tiempos modernos, por los actuales billetes de banco, que son promesas
de pago y que ya no tienen siquiera la convertibilidad en oro que
poseyeron en otras épocas. Ello expresa su cualidad de ser simbolos del
valor, equivalentes abstractos del mismo. [money]. (V. ACTIVO;
CONVERTIBILIDAD; INFLACION; LIQUIDEZ; MONEDA; PATRON ORO).
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dinero, teoria cuantitativa del. Afirma que el nivel general de precios
depende de la cantidad total de dinero en circulacion. Mds
especificamente se expresa mediante la llamada "ecuaciéon cuantitativa”
que afirma que la masa monetaria M, multiplicada por la velocidad de
circulacion del dinero, V, es igual al producto de las transacciones
realizadas, T, por el precio de los bienes, P: M.V =T.P. Si V representa la
cantidad promedio de veces que se gasta la unidad monetaria durante
un periodo dado de tiempo, el producto MV representa entonces la
cantidad global de dinero gastada en ese periodo; el producto TP, por
otra parte, indica el total del dinero que se ha empleado en todas las
transacciones realizadas, pues el mismo sintetiza el volumen de la
produccion global (T) y el nivel de precios existente. La ecuacion, por lo
tanto, es en cierta medida tautoldgica, ya que en principio no formula
ninguna relacion causal. No obstante, sive como adecuado marco de
referencia para el andlisis y permite explicar como la oferta de dinero
influencia el nivel general de precios, pudiendo originar inflacién cuando
ella sube sin que descienda la velocidad de circulacion o aumente el
conjunto de bienes y servicios, que en la ecuacion aparecen
implicitamente en el valor de T. Esta es la formulacién originalmente
presentada por Irving Fisher que ha servido como punto de partida para
los amplios desarrollos tedricos actuales. [quantity theory of money]. (V.
DINERO; MONETARISMO).

dinero inorgdnico. Dicese del dinero que emiten las autoridades
monetarias de un pais sin que exista un respaldo adecuado para €l
mismo. Los gobiernos acuden a veces a este expediente cuando se
presentan déficits fiscales y no tienen posibilidades de recurrir a
incrementos en los impuestos. Como la cantidad de bienes y servicios
existente en el pais no varia, y en cambio si lo hace la masa monetaria,
los precios tienden inevitablemente a subir. La emision de dinero
inorgdnico es, pues, una causa inmediata de la inflacion. (V. DINERO;
DEUDA PUBLICA; GASTO PUBLICO).

discontinuidad. V. INDIVISIBILIDAD.

discriminacion comercial. Politicas de reducciéon o variacion del
comercio que afectan de un modo desigual a los diversos paises conque
se comercia. Existe discriminacion comercial contra un pais cuando a las
importaciones del mismo se le fijan mds altos aranceles o -lo que ocurre
con mds frecuencia- se le fijan prohibiciones, cuotas o restricciones
cuantitativas. También hay discriminacién comercial cuando se procede
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al embargo contra otfro pais o se limitan las exportaciones, impidiendo
que cierfos bienes -los de alta tecnologia o las armas, por ejemplo-
puedan ser adquiridos libremente por determinadas naciones.

La discriminacion comercial afecta el libre flujo del comercio
internacional, disminuyendo las ventajas que el mismo ofrece a todos los
participantes. Puede considerarse, por otra parte, como un caso
especifico de la discriminacion de precios. [discrimination]. (V.
BILATERALISMO; DISCRIMINACION DE PRECIOS; EMBARGO;
PROTECCIONISMO).

discriminacioén de precios. Variacién de los precios de una mercancia
o servicio en diferentes mercados segun la elasticidad de la demanda de
cada uno. Existe discriminacion de precios, por ejemplo, cuando un
abogado o un médico cobran los mds altos honorarios posibles a sus
clientes ricos y tarifas menores a otros clientes que no estdn en
condiciones de hacerlo.

Para que exista discriminacion de precios es necesario que la empresa
seqa, en cierta medida, monopolista, o que los productores se hayan
organizado en un cdartel; es preciso también que los consumidores no
puedan tfrasladarse de un mercado a otro para aprovechar los precios
mMas bajos o para comprar en un mercado y luego revender en otro
donde haya precios mdas altos. Este Ultimo caso solo se presenta, por
supuesto, cuando se frata de la comercializacion de bienes y no de
servicios.

En un mercado donde existe competencia perfecta la discriminacion de
precios no puede existir, pues por definicion existe una completa
movilidad de todos los factores. En la prdctica, siempre se encuentran
restricciones a esta movilidad: confroles, barreras arancelarias,
regulaciones, o simplemente carencia de informacién completa acerca
de los diferentes precios existentes.

La discriminacion de precios sdlo resulta rentable cuando la elasticidad
de la demanda de dos mercados son distintas. Si éstas fuesen idénticas el
monopolista no encontraria rentable cobrar precios diferentes, pues una
unidad de producto, obtenida a un costo dado y transferida de un
mercado a ofro, resultard en una pérdida de ingresos en el primer
mercado igual al aumento de ingresos en el segundo. Si, en cambio, la
elasticidad difiere entre ambos, el monopolista cobrard un precio mds
alto en aquel mercado donde la demanda es menos eldstica y uno
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menor donde la elasticidad es mayor. En esta situaciéon los aumentos de
ingresos en ambos mercados podrdn ser iguales entre si y también iguales
al costo marginal de producir la mercancia. [discriminatory pricing]. (V.
CARTEL; COMPETENCIA; COSTO; MONOPOLIO).

distribucion. El concepto de distribucién, en economia, ha
evolucionado ala par que las propias teorias econdmicas. Una vez
considerada, junto con la produccién, como una de las dos grandes
esferas de todo proceso econdmico, pasd a integrarse luego como un
problema inseparable al de la propia creacidon de riqueza. Las teorias
que se refieren a la distribucion, en todo caso, siempre han buscado
comprender como la riqueza global existente en una sociedad se
reparte o llega a los individuos y grupos que la componen. Mds
especificamente, muchos autores la han considerado como el estudio
de las remuneraciones que reciben cada uno de los factores
productivos, cldsicamente tierra, capital y trabajo.

Al igual que los otros precios, los precios de los factores productivos
vienen determinados por la oferta y la demanda. Es la productividad
marginal de cada factor, lo que aporta un aumento infinitesimal del
mismo al producto total, lo que determinard en definitiva su precio. En
una situacién de competencia todos los factores de la produccidn,
incluida la gerencia, recibirdn una tasa de recompensa igual a sus
productos marginales, lo cual es consistente con la exigencia tedrica de
que el total de estos ingresos tenga exactamente el mismo valor que el
total de lo producido.

Pero en condiciones de competencia imperfecta aparecen otros
elementos que es preciso considerar: existe, en primer lugar, una
distribucion original de la riqueza que no proviene de equilibrios de
mercado sino de situaciones preexistentes y que afecta la dotacion de
recursos de cada persona, 1o cual incide obviamente sobre el nivel de sus
ingresos; los salarios podrdn aumentar -al menos para una parte de los
trabajadores- ante la existencia de sindicatos organizados y leyes que
fijen el salario minimo; la estructura tributaria vigente en un pais también
alterard los ingresos relativos de las diferentes personas y grupos,
imponiendo cargas a las ganancias del capital o diferentes impuestos
sobre la propiedad; diversas politicas sociales podrdn hacer que el
ingreso se redistribuya, aunque no siempre de acuerdo a los modelos
propuestos, entre diferentes sectores de la poblacion. Por todas estas
razones el problema de la distribucién de los ingresos, en una economia
concreta, dependerd tanto de causas puramente econdmicas como de
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factores sociales, politicos e histdricos, haciendo dificil la contfrastacion
empirica de la teoria de la productividad marginal de los factores.
[distribution]. (V. FACTORES DE PRODUCCION; PRODUCTIVIDAD;
REDISTRIBUCION).

diversificacién. Se habla de diversificacidon cuando una firma
emprende la produccién de nuevas mercancias sin abandonar las que
hasta el momento viene produciendo, o cuando una empresa nueva
comienza sus actividades ofreciendo una amplia gama de productos al
publico. El término también se usa, con el mismo sentido, para hacer
referencia a las exportaciones de un pais y para designar una politica
basada en la compra de activos de diferente fipo cuando se crea una
cartera de inversiones.

El motivo bdsico que lleva a la diversificacion es el de dispersar o
compensar los riesgos, pero tfambién, para el caso de una empresa
productorq, se presenta en las siguientes situaciones: cuando la
capacidad instalada permite, sin mayores inversiones nuevas, fabricar
productos que utilizan tecnologia, maquinaria o materias primas
semejantes; cuando se pretende reducir la capacidad instalada que
queda ociosa en el caso de mercados que presentan una fuerte
estacionalidad; cuando aparecen, fuera de la linea regular del negocio,
excelentes oportunidades para intervenir en un nuevo mercado. La
diversificacion estd muchas veces relacionada estrechamente a las
politicas de integracién vertical: ella se produce cuando una
corporacion va integrando nuevas empresas particulares que producen
diferentes mercancias. [diversification]. (V. EMPRESA; INTEGRACION).

dividendo. Parte proporcional de las ganancias que corresponde a
cada accién. Los dividendos se calculan luego de establecer el
beneficio neto que la empresa ha obtenido en el ejercicio y se fijan de
acuerdo al cardcter -ordinario o preferido- de las acciones emitidas.
[dividend]. (V. ACCION; BENEFICIO).

divisas. Denominase asi, en general, a las monedas de ofros paises. Las
divisas pueden ser convertibles o no convertibles, segun sean o no
aceptadas en las fransacciones internacionales. [foreign currency]. (V.
CONVERTIBILIDAD; RESERVAS INTERNACIONALES; TIPO DE CAMBIO).

division del frabajo. En su sentido mas directo, separaciéon de las
actividades productivas de modo tal que cada tarea parcial de las
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mismas es hecha por distinto personal. La division del trabajo es una
caracteristica esencial de la economia moderna y estd en la base del
aumento secular de la productividad que se ha producido desde la
Revolucién Industrial. La division del trabajo no sélo hace posible que
cada individuo, empresa o region se aproveche de las diferentes
dotaciones de recursos y habilidades que posee, sino que crea y
acentUa estas mismas diferencias.

Ya Adam Smith, en La Riqueza de las Naciones, puso claramente de
relieve la importancia de la division del trabajo en el aumento de la
productividad. Atribuyd esto, en primer lugar, al incremento en la
habilidad y la destreza que se produce en un trabajador cuando éste se
ocupa de una tarea parcial que llega a dominar a la perfeccion; en
segundo lugar al ahorro de tiempo que se obtiene cuando no es
necesario pasar repetidamente de una actividad a otfra y, en tercer
lugar, a que ofrece la posibilidad de inventar maquinarias que "facilitan y
reducen el trabajo, permitiendo a un hombre hacer el frabajo de
muchos." Anos después, en su teoria del comercio internacional, David
Ricardo demostré codmo la especializacion entre diversos productores
lleva a un incremento de beneficios para todos en la medida en que las
ventajas comparativas permiten un intercambio mutuamente
provechoso.

La division del trabajo estd inextrincablemente ligada a una economia
basada en el intercambio: es gracias a que cada persona o firma
produce bienes y servicios diferentes, en los que desarrolla una mas alta
productividad, que las ganancias resultantes del intercambio son
mayores; es, por otra parte, gracias a la difusion del intercambio, que los
hombres, las empresas y las naciones se ven obligados a especializarse,
pues de ello resultan beneficios claros y concretos para cada uno. La
division del trabajo, ademds, promueve directamente los adelantos
tecnoldgicos que tan velozmente se desarrollan en el mundo
contempordneo, porque permite el logro de los mds altos rendimientos
en tareas especializadas, que se estudian y dominan en profundidad,
favoreciendo la aparicion de economias de escala. Del mismo modo
puede decirse que estimula y hace indispensable la interdependencia
enfre las diversas personas, empresas y regiones que integran las
sociedades modernas, constituyéndose asi en elemento indispensable de
una economia de mercado.

Este Ultimo hecho genera un conjunto de interrelaciones complejas que
llevan ala necesidad de crear nuevas actividades de organizacion,
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control y coordinacién. Es por ello que puede decirse que la division del
trabajo es un proceso que se retroalimenta, creando continuamente
nuevas especialidades y funciones. [division of labour]. (V. ECONOMIAS
DE ESCALA; MERCADO; VENTAJAS COMPARATIVAS).

division internacional del trabajo. Diferenciacion de la produccién
entre distintas naciones. En tanto que la division del frabajo dentro de
una economia o una empresa particular se refiere a una segmentacion
en partes especificas del proceso de produccion de un bien, la division
internacional del frabajo lleva a que cada nacidn se concentre en la
elaboracion de productos especificos. Asi hay naciones que se
especializan en la produccién de ciertos bienes manufactureros,
productos primarios o fecnologias en las que poseen una ventaja
comparativa frente al resto de los productores internacionales.
[imternational division of labour]. (V. DIVISION DEL TRABAJO;
ESPECIALIZACION; VENTAJAS COMPARATIVAS).

dotacion de recursos. Expresién que sirve para designar el nivel de
recursos productivos a los que puede tenerse acceso en un dred o region
determinadas. La idea de recursos, en este caso, se toma en un sentido
amplio, considerando a todo aquello que puede devenir factor concreto
de produccion: recursos naturales y humanos, habilidades y tradiciones
empresariales, bienes de capital, etc. El concepto, en un sentido mds
restringido, designa a las cantidades especificas de cada factor
productivo a las que puede recurrirse en determinadas circunstancias: la
dotacién de recursos existente en un pais, por ejemplo, segun la relativa
abundancia de cada uno de los mismos. (V. RECURSOS; FACTORES DE
PRODUCCION).

drawback. V. DEVOLUCION DE IMPUESTOS.

dumping. Practica comercial que consiste en vender un bien a precios
artfificialmente bajos para desplazar a la competencia y ampliar el
control del mercado. El término se usa frecuentemente en comercio
internacional para referirse al caso de los productos que se exportan a un
precio inferior al que poseen en el mercado doméstico.

El dumping puede ser realizado por una empresa o producirse como
resultado de subsidios gubernamentales. Cuando el dumping lo realiza
una empresa es considerado como una prdctica monopolistica de
discriminacién de precios. El dumping puede estar motivado por el deseo
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de deshacerse de stocks excesivos o puede ser predatorio; en este Ultimo
caso el proveedor reduce temporariamente sus precios con el objeto de
ganar una posicion monopolistica en el mercado, ofreciendo a los
consumidores ventajas que son sélo tfransitorias.

No es verdadero dumping, por supuesto, la baja que se produce en el
precio de un bien exportado cuando ésta obedece al empleo de una
mano de obra mds barata o a la incorporacion de nuevas tecnologias.
En este caso, aunque los productores locales suelan quejarse, lo Unico
que existe es una forma de competencia totalmente normal dentro de la
economia de mercado. (V. ARANCELES, DISCRIMINACION DE PRECIOS,
EXPORTACIONES, STOCKS, SUBSIDIOS).

duopolio. Situaciéon del mercado en la que existen solamente dos
vendedores. Desde el punto de vista tedrico el duopolio es un caso
particular -el mds simple- del oligopolio. Este puede ser definido como
una situacion intermedia entre el monopolio -donde existe un sélo
vendedor- y una economia de competencia perfecta, donde existe un
nUmero de oferentes que tiende al infinito. El duopolio, como ya lo
analizd Cournot, suministra un modelo simple para estudiar casos mas
complejos de oligopolio, cuando se presentan tres o cuatro vendedores,
por ejemplo.

Si tan sdélo existen dos productores de una mercancia, un cambio en el
precio o la produccién de uno afectard el del ofro y las reacciones del
segundo a su vez influirdn en el primero. Por lo tanto, cada productor se
da cuenta de que un cambio de su precio o nivel de produccion dard
lugar a una cadena de reacciones, lo cual lo obligard a hacer
suposiciones acerca de como actuard el ofro vendedor frente a un
cambio de su politica. Por ello la caracteristica esencial de la teoria del
duopolio reside en que ninguno de los vendedores puede ignorar las
reacciones del otro: ambos quedan ligados en una situacion de
interdependencia que les impide considerar como dada la politica que
seguird el otro, ya que ésta resulta en parte determinada por su propia
politica.

Las soluciones a esta situacion son bdasicamente dos: o ambos llegan a un
acuerdo -tacito o expreso- para estabilizar los precios y la produccién en
un punto dado, o se desata una guerra de precios. En el primer caso se
arriba a una situacion de monopolio, en tanto que en el segundo cada
productor realiza los beneficios normales que tendria en una situacion de
competencia perfecta. Enfre estos dos extremos existe un sinnUmero de
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posibilidades intermedias a las que puede arribarse en la prdctica sin que
la teoria pueda definir, con antelacion, cual serd la situacion resultante.
[duopoly]. (V. COMPETENCIA; MONOPOLIO).

duopsonio. Situacidén de mercado en la que existen solamente dos
compradores. (V. DUOPOLIO; MONOPSONIO).



